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Exportando

paso a paso

Asi, todos

podemos hacerlo

DONE

”
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Formalizacion
de tu empresa

Antes que nada, debes estar
formaligado como persena natural o
Juridica. Tu empresa Hene que estar
reconocida legalmente y contar con
namere de RUC. Asimisma, debes estar
habilitade para emikir boletos de venta
0 facturas comerciales. Este
procedimiento s realiza en Lo SUNAT.

DONE

-
(2

Estudio del
mercado

Tienes que realizar un andlisis del
mercado Internacional para determinar
Lo demanda potencial y los
oportunidades de negocios. Para ello,
debes consultor con fuentes de
Informactan, tales como estadisticos y
bibliografia especialigada, asi como
asistir o actividodes de copacitadian.
Toda esta Informacién esta disponible
para H en el portal SICEX:
www.slicexgob.pe.

DOXNE
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Perfil de tu
producto

Debes efectuor un andlsis sobre Las
carocteristicos de by preducto poro
determinar sl es exportable:

« jResponde a los neceskdades, gustos y
preferencias, modas y kendencias de
consuma en &l exterlor?

+ jSe diferencia en algo con respecto a
los productos de lo competencia?

« /Se ajusta a los requerimientos de
cantidad, colidad, etiquetado y
prokeccin del medicambients?

En case de no contar an con un
producto, ke sugerimos considerar La
etapa de bisqueda y selecclan de
proveedores locales | Lo adaptacion del
producto a los requenimientos del
mercodo iIntemaclonal.

DONE

v
O

Promocion de
tu producto

Para que bu mercancia pueda ser
conocida en el mercado Intenacional es
mecesarlo ubiligar herramientas de
promackan comerclal, como Los ferlos
Internacionales, que no solo permiten
exhibir bu producto sino tambilén
establecer contocto con potenciales
compradores, asi como evaluar a la

competencla.

Tambikén existen otras formas de
contoctor clientes, por ejemplo, a través
de Lo participocion en ruedas de
negocios, mslones empresariales o
Incluso con una promoadan directa,
haciendo uso de las tecnologias dela
Informacion. Asi, Inkemiet se conulerte en
una herramienta altemativa que ke
jpermite reducir costos y kener una
apraéimacion virtuol a tus
compradores.

(5] ﬂj
Contacto
comercial

Una weg establecido el contacto con el
comprador potencial y enulada la
Informacién sobre tu empresa y tus
productos {cotigacién, catdlogos, ficha
técnica, muestros), debes desarrollar un
contrato de compro-venta
internacional.

5l el mento exportodo es mayor a

US$ 5000, tienes que Iniclar el tramite
operativo con un agente de aduanas.
Para montos menores, cuenkas con el
seruicio Exporta Facll, que ke
explicaremas mds adelante.

°&

Tramites
de aduana

como exportador, debes enuiar a tu
agencia de aduanas o agencia de carga
los documentos comerciales de
embarque exigidos por el Importador. En
base o ellos, Lo agencia de aduanos
realign Los tramites ante la SUNAT,
solicitando Lo Declaracion Aduanera de
Mercancios (DAM), documento oficial
para regulartzar La salida Legal de tus
productos. En caso de que el despacho
sen Inferlor a US$ 5 000, b mismo
puedes realigar el tramite de
exportacion ante Lo SUNAT.

Embarque
al exterior

En Lo etopa final, la agencla de adudnas
solicika @ la agencla de corga la
numerackon del documento de
embarque para el traslado de tu
producto a Lo nave.

Luego, Lo agencia de oduanas te entrega
los documentos de embarque para que
los remikas a bu bonco y a tu
Importador, uia courler.

Finalmente, sl cuentas con una carta de
crédito en Lo que se establecen los
condiciones de entrega del producto
(lugar, precis, forma de pago, entre
otros), bu banco envia los documentos
al banco emisor y, 51 este Los encuentra
conformes, procede a hacer la
transferencia del pago a tu cuenta.

iMUY IMPORTANTE!

Siempre coordina con el comprador las condiciones de acceso
en su pais, de tal manera que tus productos Lleguen facilmente
a su destino. Como en cualquier importacion, los compradores
deberan cumplir con Las exigencias arancelarias, las normas y
Las reglamentaciones de comercio de su pais.

\2
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Paso V: Contacto comercial

endedor

Cotizaciodn

Oferta

Orden de Compra
s

Aceptacion

((prom.
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Contacto Paso V: Contacto comercial

comercial

¢Qué debo tomar en cuenta una vez establecido el contacto con el
potencial comprador?

Lo ideal es una vez establecido el
contacto, se haya enviado
informacion sobre la empresa,
cotizacion, catalogos, muestras,
etc.

e Se establezca un contrato de
compra venta internacional.
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Contacto
comercial

Algunas clausulas a considerar

Nombre y direccion de las partes
Producto, normas y caracteristicas
Cantidad

Embalaje, etiquetado y marcas

Valor total del contrato “ Yo
Condiciones de entrega - ‘
Descuentos y comisiones

Impuestos, aranceles y tasas ==
. Lugares

10. Periodos de entrega o de envio (plazos, vigencias. prorrogas)
11. Envio parcial - transbordo — agrupacion del envio

P
i)
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12. Condiciones especiales de transporte
‘@mm .
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13.
14.
15.
16.
17.
18.

19.
20.

21.
22.
23.
24.
25.

Contacto
comercial

Condiciones especiales de seguro.
Documentos.

Inspeccion.

Licencias y permisos.

Condiciones de pago.

Medios de pago.

Garantia.

Incumplimiento de contrato por causas de “fuerza mayor”
(penalidades).

Retrasos de entrega o pagos.
Arbitraje y conciliacion.
Idioma.

Jurisdiccion

Firma de las partes.

Modelos de contratos de compra y venta
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp? page =82
8.82600#anclafecha



http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=828.82600#anclafecha
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Contacto
comercial

| —
También es importante conocer los Términos Comerciales
Internacionales que delimitan nuestras responsabilidades y costos a
asumir.

Determinan el lugar y forma de entrega de las mercancias

el punto donde se produce la transmision de riesgos.

Determina el reparto entre el exportador e importador de
=l OS gastos relativos a las operaciones de transporte, carga,
eguro, etc.

Determina los documentos y tramites que debe realizar el

exportador.

INCOTERMS

N\t
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FACTORY FIRST ALONGSIDE ON BOARD ON ARRIVAL ALONGSIDE DESTINATION BUYER acto
CARRIER SHIP SHIP PLACE WAREHOUSE ercial

" SELLER'S OBLIGATION

| BUYER'S OBLIGATION @ TransFeR oF Risk
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s ASHC » has »| orty | IF=gye e -
Transporte hastaelpuerto | :abordo!] | Pago Pago
+ AOuUana transporte el seguroy
- : ~ . ~ i

+ @ alcostado delbuqus |

R [[aF

Fuente: https://www.youtube.com/watch?v=WDIQeMxAd4M
(\prom.
peru



https://www.youtube.com/watch?v=WDlQeMxAd4M
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Contacto
comercial

e Establecer el medio de pago

Dependera de:

1. El poder de negociacion entre ambas partes.

2. El grado y tiempo de conocimiento entre el importador y el
exportador.

3. El nivel de confianza entre las partes.

El tamafo y valor de la operacion.

5. La frecuencia de las operaciones (mensuales, bimensuales,
trimestrales, otros).

6. Exigencia de cada economia.

&£
TOMA Promperu pone a tu disposicion el Simulador Financiero para medios de pago, ]
NoTHhH financiamientos y garantias.

http://www.siicex.qob.pe/financiero/frmFinancieroSimulador.aspx ‘Q ?,-O m
-


http://www.siicex.gob.pe/financiero/frmFinancieroSimulador.aspx

Transferencia internacional

1. Mercancia y documentos

—>

2. Orden de pago

[ I

5. Abono en cuenta 3. Cargo en cuenta

Banco 4, Swift Banco

1. Mercancia y documentos 4. Swift

2. Orden de pago 5. Abono en cuenta

s Cargo en cuen ‘Q?gggﬁ




Cobranza documentaria

6.1. Retiro de mercancia

1. Embarque de mercancia
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3. Remesa de documentos

Banco Banco

remitente 7. Transferencia cobrador

—

1. Embarque de la mercancia 5. Aceptacion de documentos

2. Envio documentos 6. Cargo en cuenta

3. Remesa de documentos 7. Retiro de mercancia p?‘(}m
4, Notificacion 8. Transferencia ‘\ p e rﬁ

9. Pago




Carta de crédito

5. Mercancia

—

1. Contrato

—
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3. Emision de C/C

—_—

Banco 7. Documentos Banco
avisador 10. Cobertura emisor
. Contrato de compra venta internacional 6. Entrega de los documentos de exportacion
. Apertura de la carta de crédito a favor del 7. Pago al exportador (L/C a la vista)
exportador 8. Envio de los documentos al banco del
. Envio de la carta de crédito al banco del importador

exportador 9. Reembolso entre bancos
. Notificacion de la carta de crédito al 10.Entrega de documentos al importador p ?‘Om [
exportador 11.Retiro de la mercancia en la aduana m

. Embarque de la mercancia




FROM :
IMPORTERS BANK

DIRECCION

CHINA

{4:

** 27 SEQUENCE OF TOTAL

:27:1/1 20: Referencia de la carta de crédito
** 40 FORM OF DOCUMENTARY CREDIT )

:40A: IRREVOCABLE del banco emisor

** 20 DOCUMENTARY CREDIT NUMBER
+20:1C33311100134FF

** 31C DATE OF 1ISSUE
:31C:100630 31D: Fecha limite para utilizgar la carta
** 40E APPLICABLE RULES , oas . .

. 40E:UCP LATEST VERSION de credito y lugar de vencimiento

** 31D DATE AND PLRACE OF EXPIRY
:31D:100801CHINA

** 50 APPLICANT

:50 :EMPRESA IMPORTADORA INC 50: Nombre y direccién
DIRECCION DEL IMPORTADOR, ,
CIUDAD DEL IMPORTADOR, PAIS DEL IMPORTADOR del aplicante

** 59 BENEFICIARY

:59:EMPRESA PERUANA EXPORTADORA S.A.C.
DIRECCION DEL EXPORTADCR

LIMA, PERU 32 y 39: Monto a reclamar

** 32B CURRENCY CODE, AMOUNT bqjo la carta de Crédito H

:32B:USD27540, : -
** 39A PERCENTAGE CREDIT AMOUNT TOLERANCE tolerancia permitida
:39A:5/5

** 471 AVAILABLE WITH...BY...
:41D:ANY BANK 41: Disponibilidad de la
BY MNEGOTIATION . .

** 42C DRAFTS AT ... carta de credito y forma
:42C:AT SIGHT FOR 100PCT OF INVOICE

VALUE dEpGgO
k% 42 DEAWEE
:42D:ISSUING BANEK .
** 43P PARTIAL SHIPMENTS EmbGquQS DCII'CICILES
:43P:ALLOWED

** 43T TRANSHIFMENT
:43T:NOT ALLCWED

Transbordo

Fuente: Tomo I: Guia Financiera para empresas exportadoras.
http://www.siicex.gob.pe/siicex/documentosportal/468506723rad9D675.pdf



http://www.siicex.gob.pe/siicex/documentosportal/468506723rad9D675.pdf

Factores para elegir el medio de pago

Confianza —

Carta de
crédito

Cobranza
documentaria

. "\636
Transferencia Q\G\
Internacional 00((\

Costo de operacion +
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ol Paso VI: Tramite de aduanas

MODALIDADES DE EXPORTACION

EXPORTACION DEFINITVA EXPORTACION SIMPLIFICADA

Formato de Declaracion Unica de Formato de Declaracion
Aduanas (DAM) Simplificada de Exportacion

Valor FOB desde 5000.00 Ddlares Valor FOB hasta 5000.00 Ddlares

Si interviene Agente de Aduana No interviene Agente de Aduana

N\
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Tramites

PROCEDIMIENTO DE EXPORTACION de aduana
‘:7“.,—
=
& s
ADUANAS ADUANAS
Transmisidn Elect / Numeracién DUA Transporte Interno Ingreso de Mercancia a Asignacion
de exportacién provisional pais de origen Zona Primaria de Canal
Con Datos Provisionales ‘
RECONOCIMIENTO FiSICO
REGULARIZACION (30 Dias) 4 Autorizacién: EMBARQUE

eTransmisién complementaria de Datos de Ia

DAM
ePresentacion de Documentos
- ’ A ._- .: o ‘
- : Salida

al Exterior Cargay Estiba

[
http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/despacho/index.html# ‘Q?‘Om P
peru



http://images.google.com.pe/imgres?imgurl=www.geocities.com/suicidal_existance/CTSA/list.jpg&imgrefurl=http://www.geocities.com/suicidal_existance/CTSA/home.htm&h=219&w=250&prev=/images?q=LIST&svnum=10&hl=es&lr=&ie=UTF-8&oe=UTF-8
http://images.google.com.pe/imgres?imgurl=www.geocities.com/suicidal_existance/CTSA/list.jpg&imgrefurl=http://www.geocities.com/suicidal_existance/CTSA/home.htm&h=219&w=250&prev=/images?q=LIST&svnum=10&hl=es&lr=&ie=UTF-8&oe=UTF-8
http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/despacho/index.html
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Tramites

¢Qué debo conocer para el tramite operativo? de aduana

El arancel

Es el impuesto que paga el importador al introducir productos en un
mercado. Estos impuestos se encuentran establecidos en el Arancel de
Aduanas.

Pueden ser de tres tipos:

e Ad-Valorem (siendo éste el mas utilizado)
* Especifico

* Mixto

Base imponible: valor CIF aduanero determinado segun el Acuerdo del
Valor de la O.M.C.

Tasa impositiva para importaciones en Peru: tres (03) niveles: 0%, 6% y

11%.
roni.
‘Q pera




La partida arancelaria

°&

Tramites
de aduana

Es el codigo que define en el arancel de aduanas una mercancia
determinada o bajo el que se agrupa una categoria de mercancias afines

entre si.

Lo apropiado y legal es decir “subpartida nacional”.

DIGITOS DENOMINACION
1°2° | 3°4° 5° 6° | 7°8° |9°10°
1°2° Capitulo
1°2° | 324° Partida del Sistema Armonizado
1°2° | 324° |5° 6° Subpartida del Sistema Armonizado
1°2° | 324° 5° 6° | 7° 8° Subpartida NANDINA
1°2° |324° |5° 6° [7°8° [9°10° |Subpartida nacional

Descargue el arancel de aduanas

http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/normasadua/gja-04normasoc.htm

758k



http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/normasadua/gja-04normasoc.htm
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Tramites
de aduana

SECCION: XI MATERIAS TEXTILES Y SUS MANUFACTURAS

CAPITULO: 61 Prendas y complementos (accesorios), de vestir, de punto

Partida del sistema armonizady =) 61.09 T-shirts y camisetas interiores, de punto.

6109.10.00.31 - - - De tejido tefiido de un solo color uniforme, incluidos los blanqueados

6109.10.00.32 - - De tejido con hilados de distintos colores, con motivos de rayas

6109.10.00.39 -~ L0s demds

6109.10.00.41 - -- De tejido tefiido de un solo color uniforme, incluidos los blanqueados

6109.10.00.42 --- De tejido con hilados de distintos colores, con motivos de rayas

6109.10.0049 -~ L0s demds

6109.10.00.50 - - Camisetas interiores

Subpartida del sistema armonizgclo = 6109.30 De las dems materias textles:
Subpartida nacional =610990.1000 -~ Defibras acriicas o modacilcas > Partida especifica
6109909000 --Las demds > Partida genérica o bolsa

758k



Clasificacion arancelaria de mercancias

PRESENTACION DE LA SOLICITUD

1. El solicitante presenta ante cualquier dependencia de la SUNAT:

a) El formato "Solicitud de Clasificacion Arancelaria de Mercancias” (Anexo 1), en adelante la solicitud, debidamente llenado.
La solicitud debe referirse a una sola mercancia, salvo que se presente como un juego o surtido.

b) La informacién sustentatoria de las caracteristicas especificas de la mercancia consignada en el Anexo 1; por ejemplo:

+ Catalogo,

+ Fotografia,

+ Literatura comercial o técnica,

* Folleto ilustrativo,

* Andlisis fisico quimico,

* Hoja de seguridad,

« Diagrama del proceso de obtencion u otros documentos que el solicitante considere pertinentes.

La informacién se presenta en idioma castellano, de encontrarse en otro idioma se adjunta una traduccion simple y
comprensible.

EVALUACION DE LA SOLICITUD Y EMISION DE LA RESOLUCION

XIl. ANEXOS

Anexo 1: Formato "Solicitud de Clasificacion Arancelaria de Mercancias”, Cartilla de Instrucciones y cartilla "Informacion técnica minima de las mercancias”.
(RES.03-2017-SUNAT/310000-02.09.2017)
Anexo 2: Formato "Acta de Devolucion de muestra de Clasificacion Arancelaria”

Fuente: http://www.sunat.gob.pe/leqislacion/procedim/despacho/procAsociados/despa-pe.00.09.htm

NS4


http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/despacho/procAsociados/despa-pe.00.09.htm
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Tramites
de aduana

Documentos comerciales

e Factura Comercial
* Lista de Empaque o “packing list”
e Certificados

v’ Certificado de origen (ADEX, SNI, CCL y cdmaras de comercio
regionales) o sistema de autocertificacidn (Eeuu, canada y Corea del Sur).

Certificado sanitario (DIGESA, DIGEMID)
Certificado Productos Hidrobioldgicos (Sanipes)
Certificado fitosanitario / zoosanitario (SENASA)
Certificado CITES (Serfor)

v" Otros Certificados
Modelos de documentos

DN N NN

http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp? page =827.826 ‘@?S}é};f
u


http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=827.82600

FACTURA COMERCIAL

“eferencia al contrato u orden de pedido

(Nombre y direccion completos del exportador) —

FACTURA N°

FECHA

Pedido N°

Cantidad

Descripcion

Precio
Unitario

Valor total

Descripcion de la
- mercancia, cantidad,

precio unitario.

Condiciones de entrega
(Incoterms) y pago

Otros detalles del embarque

Enviado por:
el:
Firmado:

Fecha :

Fuente: Manual de documentos de exportacion. Pg. 63

Numero de documento
Fecha de emision

FaChur 3 _ Nombre y direccioéon del Comprador

Formato
de Factura
Comercial

http://www.siicex.gob.pe/siicex/documentosportal/770566482rad79695.pdf

VAT



http://www.siicex.gob.pe/siicex/documentosportal/770566482rad79695.pdf

LISTA DE EMPAQUE

La presente lista se refiere a la factura N°

de fecha

Cantidad

Numero

Contenido de cada bulto

Dimensiones

de cada bulto

Peso bruto

de cada bulto

Fuente: Manual de documentos de exportacion. Pg. 70

http://www.siicex.gob.pe/siicex/documentosportal/770566482rad79695.pdf

< -

Formato de
Lista de
empague

VA



http://www.siicex.gob.pe/siicex/documentosportal/770566482rad79695.pdf
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Tramites
de aduana

Documento de transporte

e Constituyen documentos de contrato entre exportador vy
transportista para traslado de productos desde origen a destino.

 Contrato de fletamento con el transportista, el cual tiene caracter de
titulo de propiedad de la mercaderia.

* Prueban contrato de transporte suscrito con el transportista y sus
condiciones.

* Demuestran recepcion de mercaderia por transportista.
*  Permiten retiro de mercaderia.
* Son titulos valores que demuestran propiedad

\2702



Tramites
de aduana

POL (Puerto de carga)

N° Bultos

>

Términos de pago :{>

N° contenedor

Customs Seal : 100127 j
o particu s s declared by Shiper, but without responsibiity of or representation by Carrer (see dause 14
° i Frelnt & Charges Rate Unit Curtency Preparl Callect
N preClntO' \’:> Basic Ocean Freight 1500.00 Per Container usb 1500.00
Bunker Adjustment Factor 0.00 | Per Container usD 0.00
Chassis Usage 0.00 | Per Container usb 0.00
Government Agency, Certifical 0.00 | Per Container usD 0.00
l nal 0.00 | Per Bill of Lading usb 0.00
Flete Wtim 0.00 | Per Container usb 0.00
Emergency Bunker $drcharge 0.00 Per Container usb 0.00

Fecha embarque

BILL OF LADING FOR OCEAN TRANSPORT scc MAEU
OR MULTIMODAL TRANSPORT

MAERSK LINE

sLno. 855291456

Booking No.

855291456

NO

< de B/L

]

1

|

EXpon references Ve Cortrod

182020

Cnward irland routing (Not part of Carriage 25 defined in clause 1, For account and risk of Merchant)

Consignes (negotiable only F consigned "tn order, *to order of* a named Person or 'to order of bearer') Nty Party (see clause 22)

Shlpper (exportador de la mercancia)

|

|

TEL.212 344 6771
FAX.:212 344 8723

Vessel (see clause 1 4 19)

Voyage Mo Place of Receipt. Applicable caly when document used as Mukimedal Transpert B/L. (see clause 1)

Consignee

—  Notify

MAERSK RIO GRANDE 0766
Part of Loading Port of Discherge PP ST DTy eS0T BTy et SOrer e e TP B e T T
Callao Newark

rga)

|
| POD (Puerto de desca

PARTICULARS FURNISHED BY SHIPPER

[[ind o Packages; Description of goods; Marks and Numbers; Cortainer No./Seal o, Wagt

1 Container Said to Contain 250 BAGS 17370.000 KGS 20,000 CBM
250 BAGS OF 69 KILOGRAMS NE T EACH OF WASHED GREEN COFFEE PERUVIAN
ALTURA EURO PREPARATION (E.P.) OCIA CERTIFIED CROP 2007.

NET WEIGHT: 17,250.00 KGS

REGISTER FDA N 19679922310

DRY

PASAJE EL SOL 297 CALLAO-PERU

FAX: 511-1-451-4635 REGISTER N 11586364390

Vo)
@Sob
Yy

VO’Umen

FREIGHT COLLECT
CONTRACT SERVICE EXCELCO 182020

LOGO COOPERATIVE COFFEES
LOGO PANGOA
LOGO OCIA

Descrif

i
7

)cion de la mercancia

30/519/0001
PERU ORGANIC FT
CONTRACT PEP72
LOTE 5

FLO ID: 920

CLHU3173510 ML-SA2903065 20 DRY 8'6 250 BAGS 17370.000 KGS 20.000 CBM
Shipper Seal : [-00127

|Carrier’s Receipt (see dause 1 and 14). Total number | Place of Jssue of B/L
jof containers or packages received by Carrier. H
packages Lima, Peru

1 container(s)
Nurnber & Sequence of Original B(s)L

THREE/3

SHIDFED, 2 fr 3 sscertained by 1

recking, In apssrant good ercr 2 convtn uriess cxhar

Date of Issue of B/L

ortgn i of idng,
Shipped on Board Dite o 5

0 the contrary

i, e, sarged

2007-10-11

hran whter

Declared Value (see diause 7.3) >

Signed for the Carrier AP, Molier - Maersk A/ trading as Maersk Line

As Agent(s) for the Carrier

Modelo de
conocimiento de
embarque

This transport document has one or more numbered attachments Maersk Peru S.A,
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/ Embarque Paso VII: Embarque al exterior

al exterior

Modalidades de transporte internacional

@ Terrestre
g Aéreo
Acuatico (maritimo, lacustre y fluvial)




Operadares logisticos y responsabilidades
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SHCEX | Simitspios o

Herramientas Rutas Rutas
Logisticas para la Maritimas S—  Aéreas

Exportacion

) O]

Accede a nuestros aplicativos y consigue toda la
informacién necesaria sobre logistica, reduccién de

costos y La gestién operativa del comercio exterior. Jirecto To) £ s Herramientas
Dgisticc =10 de Cubicaje

Compartir:

f ¥ in
(O)

http://herramientaslogisticas.siicex.gob.pe
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http://herramientaslogisticas.siicex.gob.pe/

SI IC Ex Ru tas Maritimas Actualizado al 23 de febrero del 2018

Contamos con mas de 97 puertos y 44 paises registrados en 25 rutas maritimas del Per al exterior, TARIFAS DE
FLETES INTERNACIONALES, opciones de lineas navieras y mucho mas.

En 3 pasos inférmese sobre las opciones de Rutas Maritimas en el proceso de exportacion

Paso 1 Elige el puerto de origen [OF]|Ele)

Paso 2 Elige el pais de destino

Tu herramienta especilizada en
Rutas Maritimas

b oo i & Sistemas
Ahora en tu celular Googlepiay 1! Android

http://rutasmaritimas.promperu.gob.pe/



http://rutasmaritimas.promperu.gob.pe/

Rutas Aéreas ... | 7

| Inicio

[ULds dereas

paralosImercadosideeXportucion @
I )
LDU&p

Seleccione el pais de destino v || Seleccione el Aeropuerto ] .
& = Sugeren,
7 L[ |
. ;

http://rutasaereas.promperu.qgob.pe/



http://rutasaereas.promperu.gob.pe/
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Embarque
al exterior

¢Donde encontrar informacion de los operadores logisticos?

& C | ® directoriologistico.promperu.gob.pe Q |

Home E Consulta

DIrectoniologistico

Brinda informacién y contacto con prestadoras de servicios logisticos
que intervienen en la cadena de distribucién fisica internacional.
Se encuentra 144 empresas registradas.

| L

e o R

= MR
o id L

http://directoriologistico.promperu.gob.pe/ ‘p?‘(}m,



http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=239.22800

¢,Qué es el Exporta Facil?

Mecanismo de facilitacion logistica promotor de exportaciones.

Disefado principalmente para el micro y pequefio empresario mediante el cual
podra acceder a mercados internacionales a través de Serpost S.A.

=gE
ExportaFacil

Serpost, El Correo del Pert

Permite iniciar el tramite de
exportacion desde la comodidad de
tu hogar, oficina o cabina de internet

y desde cualquier ciudad del pais.




¢, Quienes pueden acceder al Exporta Facil?

Todas las personas naturales o juridicas constituidas formalmente que
cuenten con clave SOL (Sistema de Operaciones en Linea) y que emitan como
comprobante de pago, factura o boleta.

[\l!

L b
-

13 - Serpost

Se puede exportar
mercancias con un valor de
hasta USS7,500. Cada
exportacion podrd contener
varios paquetes que no
superen los 30 kilogramos.

El Correo del Pert




Y V 4 f [ I 4 [ ] I ?
¢Como funciona el Exporta Facil:
Paso 1: Ingrese su numero de RUC y su Clave SOL, luego seleccione la opcion Aduanas, le da clic sobre Portal
del Operador de Comercio Exterior, después elija la opcion Exporta Facil y Finalmente dar clic sobre "Registro
de declaracion Exporta Facil" ..
https://e-menu.sunat.gob.pe/cl-ti-itmenu/
QSUNAT i Buzon Electronico K Favoritos ~ 4 Imprimir
12106/2018 10:54 Domicilio: Habido Salir
¢ Qué necesitas hacer? Busque una opcion del ment n
& Personas » Portal del Operador de Comercio Exterior
» SDA - Sistema de Despacho Aduanero
& Empresas
» Despacho Garantizado
Aduanas » Exporta Facil
Exporta Facil
Registro de declaracion Exporta Facil
Consulta de declaraciones
» Servicios Envios
» VUCE
Accesos Directos
Servicio Web Designacion de Almacén o Solicitud Registro
Receptor Terminal Portuario - MC Drawback OEA
Consulta de Cta. Cte. - Registro Exporta Consulta Exportacion Registro de Solicitud de
Despache Garantizado Facil Simplificada Transito A. |. CAN-ALADI !’n
f

w\, perud



https://e-menu.sunat.gob.pe/cl-ti-itmenu/

¢Como funciona el Exporta Facil?

Paso 2: Llenar Declaracion de Exporta Facil: Se ingresara toda la informacion
correspondiente a la exportacion. (datos del exportador, importador, descripcion de la
mercancia, partida arancelaria, bultos, pesos, adjunto de certificados dependiendo de la
naturaleza del producto.

Paso 3: Imprimir cuatro (04) ejemplares y un (1) adicional por cada bulto de la
Declaracion Exporta Facil y firmar cada una de ellas.

Paso 4: Presentacion de la mercancia en SERPOST: Acude a las oficinas autorizadas
de Serpost con la mercancia acompafiando la siguiente documentacion:

» Declaracion exporta facil — DEF (4 ejemplares y un ejemplar adicional por cada bulto
debidamente firmadas)

« Comprobante de Pago (Boleta o Factura);

* yla documentacién que requiera la mercancia restringida para su salida al exterior.

\P792




FORMATO DE DECLARACION EXPORTA FACIL (DEF)

e DECLARACION EXPORTA FACIL
Gués Postal; CP-TZ, EM-1, CN-22, CN-23 &
ExportaFacil w bt
e i s | VSE M® Mumero de Guia Postal
Afaro: Fecha
- Exporiaior (remsania) | UG, &8 Exportaion
Drreccidn
o
g | Pais Chudad Cidige Postal
Fersona do Coninco [TMIle [E-.l.l.l-l
Importadon (destinataial
p | Dwsccitn
A
m | Pais ['3-"-""’ |¢dﬁguPn1td
A [ Porsora de Coriacin i =
DESCRIPCION DE MERCANCIA
pree= WRCT wonin T W yrec & Fegmen |
Subpartida Naconal Drescripostn o la Mercancia [y Cant STUF da P "
1
2
3
4
5
nmmm Total V. Venta. Toinl Bulto
Mot da . H* Certifcadao de Origen
Tigsa e Carmibicy
Mo Doc. A
Facka Hara Total Sene
| | Firena iy Sl
Instrucciones del Exportador en caso de no efectuanss la entrega Controles sandanos. Mosacilanos v olras restiociones
[ ] Drvnbvar [0 Abssesdionar O si s
Micina do Origen da SERPOST Entregs an Desting
Fecha: Fecha
Hora Hoda
Mombre [t
Cidiga el Enpandhidon. Doscurrmnio di Identidd
t—a e
HPﬁmq.-EnlrdemnﬁERPDﬁT
Noimbre: O
N DM Fioma
Cotion gum s mviormucee. coriercds £ 1 prmants declescon o sasths. 1 Seoe. que U recancie Seciersdan ro comaiipmn Sleic pigrTs v o probdes por e moras de e U ol
Uil 1 [ L5 MagiBon INSMRS. WAk 0 K3 LB, & L6 AT 3, WEISAS. 0 [ Gk e A R G TR = SERPOET 84
AnaTieTo. SOapho D K Qasion ressilacdes oe Le e L S T S DA e GRS Y e e e [ e eeireged Do b . Soreo duess o reesterds e W
Sl b e D e bl @ CERPUET GA e ek i T G S, (Yol e o o e Bl e i V] e, WM o et o AT Pt e
Eninda Paratne #id laosiess 5 someisr o8 proion poaisien 8 comind s,
Facha :
Firmna del Exportado
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Modalidades de envio en Exporta Facil

EMS — Express Mail Service

Sale en el primer avion disponible dentro de las 24 horas.
Tiempo de entrega 7 dias aprox.
Control de su encomienda en forma permanente.

> 4 > G 4 g 4 > G 4 g 4 > G 4 g 4 > 4

Prioritario

N NN NN NN NN NN NN N

Sale en el primer avidn disponible dentro de las 24 horas.
Tiempo de entrega 15 dias aprox.

s 7 7 7 2 7 7 7 2 7 7 7 2 7
7 .
EconOmico
N N N N N N N N N N N N N N

Sale en el primer avidn disponible dentro de la semana.
Tiempo de entrega de 30 dias aprox.

Z s 2 s 2 s 2 s 2 s 2 s 2 4

/\ PRECIOS Expreso
Prioritario 5 5
Econdmico
: VALOR
AGREGADO

Las modalidades de envio son manejadas
por SERPOST (que es el operador logistico
para EF) e indican el tiempo que tarda la
mercancia en llegar al pais de destino*. El
Exporta Facil Peru tiene 3 velocidades de
acuerdo con los actuales servicios

internacionales.
romn.
‘Q peru
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1_ . Dulce, fresco y nutritivo,
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https://www.youtube.com/watch?v=UOmNYBvpl40&index=7&t=0s&list=PLCPdoezfed49z
HnjygjlEnU40K270tp3l



https://www.youtube.com/watch?v=UOmNYBvpI40&index=7&t=0s&list=PLCPdoezfed49zHnjygjIEnU4OK27otp3l

Exportando
pPaso a paso

Asi, todos

podemos hacerlo

DONE

Formalizacion
de tu empresa

Antes que nada, debes estar
formaligado como persena natural o
Juridica. Tu empresa Hene que estar
reconocida legalmente y contar con
namere de RUC. Asimisma, debes estar
habilitade para emikir boletos de venta
0 facturas comerciales. Este
[procedimiento se realia en Lo SUNAT.

DONE

-
(2

Estudio del
mercado

Tienes que realizar un andlisis del
mercado Internacional para determinar
Lo demanda potencial y los
oportunidades de negocios. Para ello,
debes consultor con fuentes de
Informacian, tales como estadisticos y
bibliografia especialigada, asi como
asistir o actividodes de copacitadian.
Toda esta Informacién esta disponible
para H en el portal SICEX:
www.slicexgob.pe.

DOXNE

{

DOXNE

)

DONE

{
o

L
DONE ° o '
Embarque
" — .. al exterior
o Tramites
de aduana Enla etapa final, la agencla de aduancs
solicita a La agencia de carga la
con tGCto Como exportador, debes enuiar a tu numeracion del documento de
com erciul agencia de aduanas o agencia dz carga embarque para el traslodo de bu

s documentos comerciales de rmmoTE:

embarque exigidos por el Importador. En
base o ellos, Lo agencia de aduanos
realign Los tramites ante la SUNAT,
solicitando Lo Declaracion Aduanera de
Mercancios (DAM), documento oficial
para regularizar La salida Legal de tus
productos. En caso de que el despacho
sen Inferlor a US$ 5 000, i mismo

Una weg establecido el contacto con el
comprador potencial y enulada la
Informacién sobre tu empresa y tus
productos {cotigacién, catdlogos, ficha
técnica, mueskras), debes desarrollar un
contrato de compro-venta
internacional.

Luego, Lo agencia de oduanas te entrega
los documentos de embarque para que
los remikas a bu bonco y a tu
Importador, uia courler.

Finalmente, sl cuentas con una carta de
crédito en Lo que se establecen los
condiciones de entrega del producto
(lugar. precio, forma de pago. entra

© i
u Promocion de
tu producto
Perfil de tu
producto

Para que bu mercancia pueda ser
conocida en el mercado Intenacional es
mecesarlo ubiligar herramientas de
ipromockin comerclal. como Los ferias

iMUY IMPORTANTE!

Siempre coordina con el comprador Las condiciones de acceso
en su pais, de tal manera que tus productos lleguen facilmente
a su destino. Como en cualquier importacion, los compradores
deberan cumplir con las exigencias arancelarias, las normas y

las reglamentaciones de comercio de su pais.
‘ prom.
peru
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“Las oportumdade no

‘pasan, las creas”

Chris Grosser




SERVICIOS AL

EXPORTADOR

Claudia Cervantes B.

Departamento de Asesoria Empresarial y Capacitacion
sael@promperu.gob.pe

WWW.promperu.gob.pe

21 de noviembre de 2018
Lima, Peru ‘@V(}m g

peru
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