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mailto:exportaciones@promperu.gob.pe

Exportando
paso a paso

EXPORTAR ES CRECER, TU TAMBIEN PUEDES

2 herrameentas de promocién comescial

er tu producto en el mercado
® Fernas nterr e
de negocios y misiones empresanales
® Promocion
generar contenido por ale:

o Desanolla una pagina wel
® Usa piataformas de marketpla

2. Haz un estudio
de mercado
n andlisis del me
onal para determinar la demanda
al y las oportun

® ;Rosponde a ks nocesidade

1. Formaliza tu empresa, , MUY IMPORTANTE!
hazlo con Sunat j { ientos de cantidad - -
. o condiciones de acceso en su jpais, para que tus

con tu dor las

medioambiente?

0 Si no cuentas adn con un producto, te
recomendamos un Paso previo: busca y
tado para emitr selecciona proveedores locales y adapta tu
facturas producto a los requerimientos del mercado
Internacional.




¢, Qué entendemos por exportar?

Reguladapor: LeyGeneralde Aduanas Decreto Legislativo
1053y sureglamenta

Articulo 6(°.- Exportaciondefinitiva

G w S 3 ladt&ngrogue permite la salidadel territorio aduanerode las mercancias
nacionale® nacionalizadaparasuusoo consumodefinitivo en el exterior.
Laexportaciondefinitivano estaafectaaningind NJA 0 dzi 2 €

Fuente http://www .sunatgoh.pe/leqgislacion/procedim/normasadua/c§a3.htm



http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/normasadua/gja-03.htm

Formalizacion de tu
empresa

((prom

peru



PASO |: Formalizacion de tu empresa

Antes de empezara exportar es necesarioestar formalizadocomo personanatural (con
negocio)o como personajuridica Laempresadebe estar reconocidalegalmenteante la

SUNATy contar con el RUCLaempresatambién debe estar habilitadapara emitir boletas
de ventay/o facturascomerciales

& h
TOMA | Res recomendable gue se especifigue en la ficha RUC de la SUNAT, en el

NoTh acapite de actividad de Comercio Exterior: i E X p o r-linportador-
Comerciali zador o

& _/




¢,Puedo exportar como persona natural sin
negocio (solo con DNI)?

Comopersonanatural, de forma ocasionalse puederealizarexportacionesde mercancias e

siemprey cuandono estésobligadoainscribirteen el RUGy efecties

Maximo 03 exportacionesanualescuyo valor por
operacion no excedade mil délares americanos

(US 1,000)

Por Unica vez en un afo calendario, cuyo valor
excedalos mil délares americanos(US$ 1,000) y
gue no superelos tres mil délaresamericanoqUS

3,000).

ANEXO1

DECLARACION JURADA DE VALOR

miidad .

| Proce: i ST £y 17444 ¢

1EF LA o 1% a2

MomBre del proveedor

de N o8 |a mercancia

DDDDDDDDD N" de| Codl Marca | Mo ni. | Valor Unit. | Valor Tetal
lllllllllllll &t | Serie

12

sometiendome a las sanclones administrativas, &viles ¥ penales que

correspondan &n case de falsedad de los m



¢, Donde encuentro informacion sobre empresa
y formalizacion?

»UNAT

SUPERINTENDENCIA NACIONAL DE ADUANAS Y DE ADMINISTRACION TRIBUTARIA

COFIDE

EL BANCO DE DESARROLLO DEL PERU

https://emprender.sunat.gob.pe/emprendiendo/d

https://www.cofide.com.pe/apoyo_mipym ecido-emprender/obtener-ruc

e.php
9" Egpgwliza Tres c:ln;;l_es de_ a_t’enci()n
. a 1u aisposicion.
[Impulsa tu e
emprendimiento formalizar s wabejadores.
0 negociol iTe ayudamos a crecer!
/ ReCibe orienta‘:idn ? Para una videoconferencia personalizada
| . . \ - y asistencia m la):‘i?anas como sede virtual Formaliza Perd
s técnica serviciosvirtuales.trabajo.gob.pe /extranet /web/citas
Ce ntro gratl"ta @ Consultas al WhatsApp
920 000 316
Integrado =
- @ Consultas al correo electrénico
F O rm al I Z a formalizaperu@trabajo.gob.pe
PLATAFORMA DE APOYO AL EMPRENDEDOR Peru

https://www.tuempresa.gob.pe/ https://portal.trabajo.gob.pe/formalizaperu/

tuempresa@produce.gob.pe
914 104 392



https://emprender.sunat.gob.pe/emprendiendo/decido-emprender/obtener-ruc
https://emprender.sunat.gob.pe/emprendiendo/decido-emprender/obtener-ruc
https://www.cofide.com.pe/apoyo_mipyme.php
https://www.cofide.com.pe/apoyo_mipyme.php
https://portal.trabajo.gob.pe/formalizaperu/
mailto:tuempresa@produce.gob.pe
mailto:tuempresa@produce.gob.pe
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PASO Il: Estudio de Mercado

El empresario debe realizar un analisis del mercado internacional para
determinar la demanda potencial y oportunidades de negocio. ¢Qué
informacion basica debe tener un estudio y/o perfil de mercado?

Ambiente Distribucion
fisicoy  fisica
demogréfico internacional

To To T>

Entorno
politico y
sociocultural

El consumidor y
el segmento
objetivo

Indicadores macroeconémicos
Politica cambiaria.

Estructura y evolucion del mercado
interno, su volumen y su aumento.

A Tamario, crecimiento y densidad de la
poblacién y su distribucion

A Variaciones climatoldgicas
A Distribucion politica
A Sistemas de transporte y comunicaciones

A Definicion del segmento obijetivo,
cuantificacion y potencial de crecimiento

A Segmentacion seguin poder de compra
A Habitos de consumo y sus tendencias
A Motivos de compra y usos del producto



Costumbres Yy

Fuente: https://www.bonappetit.com/recipes/slideshow/man

o-recipes

10


https://www.bonappetit.com/recipes/slideshow/mango-recipes

Peri: SEIS RAZONES
QUE LO CONVIERTEN
EN EL TERRITORIO
DE LOS SUPERFOODS

L
UNA NUEVAF A

DEENTENDER NUESTRA
¥ { ALIMENTACION

.
El cacao o5 bna esptue
nallvasde Amérca
probablemeste originaria
de bs Amazomia occidental

RECYCLED

ECO FRIENDLY

ORGANIC

Hm20USFL)

11



PASO Il: Estudio de Mercado

¢, Como seleccionar mercados potenciales para exportar?

A Se recomienda empezar por los paises que son
socios comerciales.
A Busqueda de Informacion.
- Estadisticas.
- Criterios cualitativos y cuantitativos
- Experiencia de exportaciones u organizaciones
especializadas.

12



PASO Il: Estudio de Mercado

13

¢ Por gué es importante la Partida arancelaria o HS codr”

AGUACATES PALTAS,
FRESCOS O SECOS

€

> |

CAPITULO

PARTIDA

SUB PARTIDA DEL SISTEMA ARMONIZADO

SUB PARTIDA NANDINA

SUB PARTIDA NACIONAL

4

DESPAT PE.00.097 (Version: 5)/14/04/2021

Fuente: https://www.sunat.gob.pe/leqgislacion/procedim/despacho/procAsociados/despa-pe.00.09.htm

SUNAT: Area de Divisidon de Clasificaciéon Arancelaria

& SUNAT

MINISTERIO DE ECONOMIA Y FINANZAS

ARANCEL DE
ADUANAS

2022

APROBADO POR
DecreTo Supremo N° 404-2021-EF

NORMAS LEGALES

Fuente:
https://cdn.www.gob.pe/uploads/docu

ment/file/2676619/DS404 2021EF.pdf.

pdf

Muestra para analisis fisico-quimico, debes pagar una
tasa de S/ 163.00 , de acuerdo con el TUPA de la Sunat

(Mesa de Partes Virtual)
Fuente: https://wwl.sunat.gob.pe/ol-at-ittramitedoc/reqistro/iniciar



https://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/despacho/procAsociados/despa-pe.00.09.htm
https://cdn.www.gob.pe/uploads/document/file/2676619/DS404_2021EF.pdf.pdf
https://cdn.www.gob.pe/uploads/document/file/2676619/DS404_2021EF.pdf.pdf
https://cdn.www.gob.pe/uploads/document/file/2676619/DS404_2021EF.pdf.pdf
https://ww1.sunat.gob.pe/ol-at-ittramitedoc/registro/iniciar

PASO I|I: Estudio de Mercado .

POLOS DE ALGODON

61.09 «T-shirts» y camisetas, de punto. _
6109.10.00 - De algodoén:

- - «T-shirts» para hombres o mujeres:
6109.10.00.31 |- - - De tejido tefiido de un solo color uniforme, incluidos los blanqueados
6109.10.00.32 |- - - De tejido con hilados de distintos colores, con motivos de rayas
6109.10.00.39 |- - - Losdemas

- - «T-shirts» para nifios o ninas:
6109.10.00.41 |- - - De tejido tefiido de un solo color uniforme, incluidos los blanqueados
6109.10.0042 |- - - De tejido con hilados de distintos colores, con motivos de rayas
6109.10.0049 |- - - Losdemas
6109.10.00.50 |- - Camisetas
6109.90 - De las demas materias textiles:
6109.90.10.00 |- - De fibras acrilicas o modacrilicas

‘ 6109.90.90.00 |- - Lasdemas

SUNAT: Area de Divisién de Clasificacion Arancelaria s. SU NAT

Muestra para analisis fisico-quimico, debes pagar una ARANCEL DE
tasa de S/ 163.00, de acuerdo con el TUPA de la Sunat

(Mesa de Partes Virtual)
Fuente: https://wwl.sunat.gob.pe/ol-at-ittramitedoc/registro/iniciar

ADUANAS

Fuente:
https://cdn.www.gob.pe/uploads/documen
t/file/2676619/DS404 2021EF.pdf.pdf

NORMAS LEGALES

. SEPARATAESPECIAL


https://cdn.www.gob.pe/uploads/document/file/2676619/DS404_2021EF.pdf.pdf
https://cdn.www.gob.pe/uploads/document/file/2676619/DS404_2021EF.pdf.pdf
https://ww1.sunat.gob.pe/ol-at-ittramitedoc/registro/iniciar

PASO Il: Estudio de Mercado

¢, Donde encuentro informacidn sobre estudios y guias de mercado?

(58 | exortemospe

Inteligencia para exportar
Estudios de mercado

‘ Comoce La informocisn de nuestros estudios de mercado

Oltimas publicaciones de Los estudios de mercado

Buscador de documentos de inteligencia

Perfl Producto Mercad: Software en Brasil

Calgado en LAT:

Estado Situacional

Nuevo Langamiento: Crema corporal de Mahi Mahi

hidrotacion profunda a base de mango en
Reino Unido
| REPORTE DE INNOVACION

Nuevo Langamiento: Gel de bano a base de
anganilla en Italia

Estudios de mercado e informacion destacada

» Presentacion Exportaciones Perti 2019:Musve Version PDF web | Version PDF impresion | Version PPT original
s Presentacion Exportaciones Perd 2018&: Versién en espafiol | English edition | Chinese edition

Informacion y tendencias post-covid

«  Guia de Mercade Multisectorial Irlanda.
+  (Guia de Mercado Multisectorial Costa Rica.

» Nuevo Lanzamiento - Bebida organica de quinua y arroz en Hong Kong.
» MNuevo Lanzamiento - Esparrages congelados en Corea del Sur.
» Nueve Lanzamiento - Jengibre en polvo en Japan.

»  Perfil Producto Mercado - Mangos frescos o secos en Corea del Sur
»  Perfil Producte Mercado - Filete de Perico Congelado en Estados Unidos

» Estudios Especializados - Oportunidades de Langostinos en Taiwan.

» Warkshop - Nusvas tendencias del consumidor asociados con &l Big Data y Analytics en el marco del COVID18.
s \Webinar - Tendencias de la industria textil post-covid
» \Webinar - Tendencias para las manufacturas Post-Covid en China.

5i deseas revisar méds webinars de exportacionas, haz clic aqui.
+» Infografia - Tendencias del consumidor de ingredientes naturales para cosmetica.
» Infografia - El consumidor hiperveloz.

Si deseas revisar més infografias de exportaciones, haz clic aqui.

https://exportemos.pe/descubre-oportunidades-de-exportacion/publicaciones-de-inteligencia
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https://exportemos.pe/descubre-oportunidades-de-exportacion/publicaciones-de-inteligencia

PASO I|I: Estudio de Mercado ”

GUIA DE MERCADO L L A
MULTISECTORIAL

hUIA DE MERCADO MULTISECTORIAL Corea del Sur

HONG KONG

Guias de mercado

Fichas técnicas de negociacion

Libro :Cémo negociar con éxito en 50 paises i autor: Llamazarez

Guias, estudios de mercado, infografias, ficha-producto:: Infoarafias Garcia, Olegario
https://exportemos.pe/descubre-oportunidades-de-exportacion/publicaciones- g )
de-inteligencia CENTRO DE INFORMACION -

PROMPERU

https://centrodeinformacion.promperu.gob.pe/

Repositorio Institucional: https://repositorio.promperu.gob.pe/home



https://exportemos.pe/descubre-oportunidades-de-exportacion/publicaciones-de-inteligencia
https://exportemos.pe/descubre-oportunidades-de-exportacion/publicaciones-de-inteligencia
https://repositorio.promperu.gob.pe/home
https://centrodeinformacion.promperu.gob.pe/

PASO Il: Estudio de Mercado

¢, Donde encuentro mas informacion?

Nacionales

RAM, LMR

PlaguicidasLMR .

40 s L Mt n 20 Bk i IR pacions pos 19T.06 TBSR I MIAE S 00

https://ram.promperu.gob.pe/

et
SUNAT

DETALLADO POR SUBPARTIDA NACIONAL

Retroceder | Inicia

Manual para descarga

* EXPORTACION : Permite hacer consultas detalladas con variables Especificas por subpartida nacional,
del regimen de Exportacién definitiva desde el afio 1993 a la fecha. Se incluye el nombre del
exportador.

Se considera las declaraciones embarcadas y regularizadas hasta ¢l dia de ayer, v las ordenes de
embarque del mes anterior que han sido regularizadas dentro del plazo de 15 dias.
La informacion estd consolidada en un 98% a nivel nacional.

' IMPORTACION

FORMATO A : Permite hacer consultas detalladas con variables Especificas por subpartida
nacional, del regimen de Importacion definitiva desde el afio 1993 a la fecha. Se incluye
el nombre del importader.

Fuente: http://www.aduanet.qob.pe/aduanas/informae/aepartmen.htm

CONSULTA DE REQUISITOS

O importacion @ Exportacion O Trénsito Intemacional

«~ SENASA
[ PERU ‘ m

Pais de Destino Pais de Origen

v v v

Mostrar Requisito

Fuente:
https://servicios.senasa.gob.pe/consultaRequisitos/consultarRequisitos.action

‘%’"" n. Inicio Material C guntas F

peru

Te ayudamos

Es la plataforma de PROMPERU dirigido a la comunidad
exportadora e interesada en exportar, que te permite
encontrar de manera rdpida, informacién especializada y
actualizada sobre diversos temas relacionados con el
comercio exterior.

Fuente: https://exportemos.pe/servicios-digitales/herramientas-digitales/te-
ayudamos

Guias Internacionales

®

Multimercado Requisitos para |z exportacion de confecciones texdiles Nuewo

aliementos conservados de
Guiz sobre Ia ley conirs =l b

® Req Fitosanitarios para Exportar Alimentos a los Estados Unidos
® etiquetado para exportar alimentos a Estades Unidos.
@ Reconocimiento de una Sustancia GRAS en Estados Unidos.
= @ alertas de importzcion de Estados Unidos y gestisn pars |2 exclusisn de |2 lista roja
== Estados a A
Unidos ®
®
®

® Programa de apoye a las exportaciones hacia los mercados de Alemania y Europ:
k (IPD)

i Unién ® e Novel Food Sacha Inchi

Europea @ Fitosanitarios para Exportar Alimentos a la Unién Europea
® Requisitos para la exporiacion de Paiche, subproducios y dos, a la Unidn

Europea Muev
. ® Guis de requisitos de acceso ¢ Méx
= ® Guia de requisites de acceso de Alimentos a Tailendia
Tailandia

@ Guia de requisites de acceso de Alimentos a Sudéfrica

Sudsfrica
Turguia ® Guia de requisitos de acceso de Aimentos 2 Turguia
- Eouador ® Guia de requisitos de acceso de slimentos 3 Ecusdor
L Chile @ Guia de requisitos de accaso de slimentos 3 Chile
- Rusia ® Guia de requisitos de aceeso de alimentos 3 Rusia
lai Canadi ® Guia de requisitos de acceso de alimentos 3 Ganads

® Guia de requisios de acceso de alimentos 3 Bras

® Guia de requisitos de aceeso de slimentos 3 Corea del Sur

del Sur
® Guis de requisios de scces .
® sapén Guia de requisitos de acceso de alimentos a Japén
® Guia de requisitos de acceso s -
[~ I Guia de requisiics de acceso de alimentos a China

Regulaciones Promperu: https://exportemos.pe/descubre-
oportunidades-de-exportacion/regulaciones-para-exportar
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https://servicios.senasa.gob.pe/consultaRequisitos/consultarRequisitos.action
http://www.aduanet.gob.pe/aduanas/informae/aepartmen.htm
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https://exportemos.pe/servicios-digitales/herramientas-digitales/te-ayudamos
https://exportemos.pe/servicios-digitales/herramientas-digitales/te-ayudamos

PASO Il: Estudio de Mercado

£1ro

CANADA

POR DESTINO:

D,

DIAN

Direccién de Impuestos y Aduanas Nacionales

SIECA

SECRETARIA DE INTEGRACION
ECONOMICA CENTROAMERICANA

PRO ECUADOR

TITUTO DE PROMOCION DE
ORTACIONES E INVERSIONES

UNITED STATES

INTERNATIONAL TRADE COMMISSION

i

ProChll

MINISTERIO DE RELACIONES EXTERIORES

INVERSION

GOBIERNO
DE ESPANA

PROCOLOMBIA

EXPORTACIONES TURISMO INVERSION MARCA PAIS

\
PROCOMER

COSTA |EXPORTACIONES
RICA

GOBIERNO DE

* MEXICO

SIAVIS5.0

# SIAVI 5.0 - Ayudd

ECONOMIA  QJAVI 5.0

Este sistema no se seguird actualizando a partir de febrero de 2022 (datos disponibles hasta noviembr,
de la “Ley del Sistema Nacional de Informacién Estadistica y Geografica”.
Porlo anterior, sugerimos amablemente alos uavarios busear la informacién comercial en la pégina v

pecti en el Diario Oficial de la Federacién.

Notes: La historia ‘> ik

03 0103

B 01011099 3

arancelaria esté
actualizada dando

R 04 004 | -5 [Jor0120

cwwphm\e.r oala o los 0105 = |[o10121 ~5

sexta enmienda, = |los g 0106 8 010129 S o
en vigor desde el a oz = O |[010130 g o‘
28 de diciembre T (g © = |lo10190 = =
de 2020. La parte o A 2 = =

Espana
Exportacion
e Inversiones

MINISTERIO
DE INDUSTRIA, COMERCIO
Y TURISMO

IC=X

Access2Markets

Comisidn ‘
Europea

o e £2 Servicios o - N 2 ~ v
U@, Productos + ROSA {c Jervicioes. K2 Adquisicion (SO puestas por Rusia

Inclsyendo ROSA Rules of Origin Seif-Assessment © Camo utilizar este formularia Clausula de exencion de

responsabilidad -

Pais de destino *

|

Nombre del producto o codigo del SA  Pals de origen *

“campo cetgatano

18



PASO lI: Estudio de Mercado :

POR BLOQUE:

N

A L A D’I Asociacién Latinoamericana de Integracion m

Associagdo Latino-Americana de Integracdo

I deih s Fecilacitn Gl Comerdo I

ABOUTEFTA / ’ EEA&RELATIONS WITHTHEEU +/ STATISTICAL COOPERATION +/

FTAY

https://www.aladi.org/accesoamercados/

https://mwww.efta.int/

ComngDIﬁlD\ Y/ T Quiénes somos v Temas v Informacion v NormativaAndina  BiblioCAN  Convocatorias

LVI CONSEJO DE MINISTROS
DE RELACIONES EXTERIORES AMPLIADO

L MERCOSUR

https://www.mercosur.int/

http://www.comunidadandina.org/



http://www.cbi.eu/
http://www.comunidadandina.org/
https://www.efta.int/
https://www.aladi.org/accesoamercados/
https://www.mercosur.int/
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PASO Il: Estudio de Mercado

Otras herramientas de inteligencia comercial:

Market Access Map N FR ES a,

INTERNACIONAL: G311C

a3 R Englsh Frangals Pycoonh Espalil

CODEX ALIMENTARIUS (D

M, RADE MAP
‘,\‘ ITG IEIs:anis[itas ﬂe\Eﬂmamn para el desarrollo intemacional de las empresas.
, Dai

‘ s mensuales, rimestrales y anuales. Valores de importacion y exportacion, volumenes, fasas
tas de mercado, ec.

Derechos de aduana NORMAS INTERNACIONALES DE LOS ALIMENTOS

Trade Map proporciona - en forma de tablas, graficos y mapas - indicadores de desempefio exportador, de demanda intemacional, de mercados
altemativos y de mercados compefitivos, asi como un directorio de empresas importadoras y exportadoras. Identifique los aranceles generales, NMF y preferenciales aplicados por un pais

Trade Map cubre 220 paises y territorios y 5300 productos del Sisterma Amonizado. Los flujos comerciales mensuales, trimestrales y anuales estén importador a sus socios, por producto y afio.

disponibles desde el nivel més agregado hasta el nivel de linea arancelaria.
PAIS DE DESTING PAIS EXPORTADOR ARO PRODUCTO sas OB
« Seleccioneunpais v~ (2 Todos @A v @ Buscar producto por c6digo © nombre SA6 BUSCAR

Ingrese la palabra clave para su producto

0000
World Food Safaty Day

fesv | Reun

Tertos del Co

®Single O Grupo | E X i Bisoueda avanzada

[ B

https://www.macmap.org/es/query/customs-duties

[Indimdum] [Sen‘es.hnnales] [SeriETlimmhs] [SeriesMensuahs]

temational b

}*& ITC Export Potential Map oo es timportz

Concentracin y distancia media en 2023 Mercados importadores en 2023 Evohucion de los paises importadores ' A IDENTIFICANDO OPORTUNIDADES DE EXPORTACION PARA EL DESARROLLO COMERCIAL Denizad stal s, suideling o

Producto importado: Total Producto: Toial Producto: Toal ~ |recegies sacarts g s d codes of s

e 9 contaminants and o t0d. The end goal: ensure food is sfe

/ Reinn Urido
Y Z INicio indegendznt expert bodies under the
p U . 0 Fanca
e S Hearia
- o R  — i
“india . . :
B s ¥ b s deniics © ) . B https://www.fao.org/fao-who-codexalimentarius/home/es/
- P, ! o Identificando oportunidades de exportacion
e ) e i
: 2 para el desarrollo comercial
Towm ow oW owm oW 5 : Export Potential Map (EPM) es una herramienta Contactenos si le gustaria desarrollar un andlisis

gratuita que presenta de manera practica el personalizade o una version de Export Potential
andlisis economico del comercio internacional Map para un pais especifico, estos podrian
utilizando la metodologfa del potenclal de explorar:
exportacién de ITC, .
Exporiacion de 1> « Impactos que el potencial de exportacion
A través de visualizaciones personalizables y pueda tener sobre el empleo
faciles de compartir, EPM hace posible identificar: * Posibilidades para establecer y conectarse a

1. Productos, mercados y palses exportadores cadenas (reglonales) de valor

www.trademap.org/ Produeton ircedony patses o0 « Potancial de axportacien an sarvicioa

+ Seleccion de productos y socios

exportaciones
. A estratégicos para negociaciones de politica
2. Oportunidades de diversificacién de las gicos p g P
. comercial
exportaciones

https://exportpotential.intracen.org/es/



https://exportpotential.intracen.org/es/
http://www.trademap.org/
https://www.macmap.org/es/query/customs-duties
https://www.fao.org/fao-who-codexalimentarius/home/es/

PASO II: Estudio de Mercado )

., CoOmo mantenerme informado?

N Atencidn por correo:
exportaciones@promperu.qob.pe
N Atencion telefonica:

(511) 604 5601
N Atencion por whatsapp:
Servicios de mensajeria instantanea por WhatsApp:
(51) 990 060 194
N Atencion por Telexportemos:
Solicita una cita virtual con una asesora: https:/bit.ly/3rtiSOh
N Atencion Presencial:
De lunes a viernes: 8:15am - 12:45m y 2:15pm - 5pm,
en la sede Basadre.

N Atencidn por correo Biblioteca Virtual:
infocenter@promperu.gob.pe



mailto:exportaciones@promperu.gob.pe
https://bit.ly/3rtjSQh
mailto:infocenter@promperu.gob.pe

Video: Proceso Exportador 360

3 YouTube Buscar Q &

Proceso Exportador 360 - Conoce tu mercado

PROMPERU Oficial + 43 visualizaciones - hace 23 horas

Proceso Exportador 360

PROMPERU Oficial

4 videos 0 visualizaciones Actualizada hoy

N »

Proceso Exportador 360 - Aliados e instrumentos
estratégicos

PROMPERU Oficial + 38 visualizaciones + hace 22 horas

P Reproducir to... >3 Aleatorio

~ Proceso Exportador 360 - Atencion al seméaforo
rojo y verde

3
PROMPERU Oficial « 116 visualizaciones + hace 22 horas
Proceso Exportador 360 - Siempre exporta lo
< mejor
4 ¢

PROMPERU Oficial + 15 visualizaciones « hace 22 horas

https://www.youtube.com/playlist?list=PLCPdoezfed4 7fZmJmCuBOA9EBa SERem

Q

360°

360°

360°

360°
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https://www.youtube.com/playlist?list=PLCPdoezfed4_7fZmJmCuBOA9EBa_SERem

PASO lIl: Perfil de tu producto )

Presentaciones:

Fuente: Mintel.



PASO lll: Perfil de tu producto

Fuente:https://www.gob.pe/institucion/midagri/noticias/4523Jpebdicprealizetaller-artesanalde-fibra-vegetatde-aguaje

24


https://www.gob.pe/institucion/midagri/noticias/45231-pebdicp-realizo-taller-artesanal-de-fibra-vegetal-de-aguaje

PASO lII: Perfil de tu producto 25

A Barreras no arancelarias

Inocuidad

Rotulado

Inspeccion en aduanas (Registro Aduanero previo)
Embalaje y empaque de madera (NH%)

Derechos antidumping.

Limites maximos de residuos plaguicidas (LMR).
Certificado Fitosanitariq autorizaciones y/o permiso

FRESCOS
Y2222 22

PROCESADOS
Y2222 22

Cédigo ISO Cédigo - Cédigo

del pais provincia empresa

Tratamiento, Descortezado ; l‘l,l) l‘()‘rlﬁl

HT: Calor de madera

Regulaciones Promperu: https://exportemos.pe/asesoria-especializada/regulaciones-para-exportar

Mercancias Restringidas

I Obtén tus autorizaciones de
_ ingreso y salida de

mercancias en el pais

Etiquetado

Inspeccion en aduanas (Registro Aduanero previo)
Embalaje de madera (NIMI5)

Denominacion de Origen.

Registro de TTB para bebidas alcohdlicas y cigarros
Certificado Sanitario , autorizaciones y/o permiso

uuuuuuuuuuuuuuuuu

3 Nambrey Codigo del Eatabiecimients HsBIRS30

Cwntine de toe Productos



https://exportemos.pe/asesoria-especializada/regulaciones-para-exportar

PASO lll: Perfil de tu producto

A Barreras no arancelarias

Toda prenda de vestir, debe cumplir con la normativa de etiquetado, de acuer
al pais de destino.

Por lo general, incluye la siguiente informacion:

Nombre del importador

Nombre y porcentaje de la fibra principal del producto.
Pais de origen

Talla

Instrucciones de cuidado y conservacion de la prenda.
Entre otros aspectos de acuerdo al pais de destino.

TEXTIL

Guia de requisitos para exportacion de confecciones textiles:
https://issuu.com/promperu/docs/quia-requisitos-exportacion-
confecciones-textiles-?fr=sZ]Y3YTEzMTY1Njk

EMPRESA PERU SAC

5% Algodén
15% Polyester

Otras fibras

Otras
fibras

Requisitos de etiquetado: Polos de algodén en
Alemania


https://issuu.com/promperu/docs/guia-requisitos-exportacion-confecciones-textiles-?fr=sZjY3YTEzMTY1Njk
https://issuu.com/promperu/docs/guia-requisitos-exportacion-confecciones-textiles-?fr=sZjY3YTEzMTY1Njk

PASO lll: Perfil de tu producto

A Barreras arancelarias

Acuerdos vigentes

ABlogues econdmicos: OMC, CAN, MERCOSUR, APEC, EFTA, UE

ABilaterales: Canadéa, Chile, China, Corea del Sur, Costa Rica, Cuba,
Estados Unidos, Honduras, Japon, Meéxico, Panama, Singapur,
Tailandia, Australia y Reino Unido.

Acuerdos por entrar en vigencia

AGuatemala, Acuerdo de Asociacion Transpacifico, Brasil, Alianza del
Pacifico - Singapur.

Acuerdos en negociacion

Alndia, El Salvador, Programa DOHA, Acuerdo de Asociacion
Transpacifico-TPP, Acuerdo de Comercio de Servicios-TISA, Turquia,
Hong Kong e Indonesia.

Fuente: http://www.acuerdoscomerciales.gob.pe/

N

éQué Acuerdos Comerciales
tenemos?

v

En vigencia

9
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Por entrar en vigencia
|
En negociacion
d TISA
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http://www.acuerdoscomerciales.gob.pe/
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PASO lll: Perfil de tu producto

Veqitanila Unica o Cosweidio Catanior

Ministerio

Arancel Ad Valorem: Especifico, Mixtos. _
PERU | de Comercio Exterior

¥ Turismo

PAIS DE DESTINO PAIS EXPORTADOR ANO PRODUCTO sA6 () CODIGO DE LINEA ARANCELARIA NACIONAL
 Pert v (2 Estados Unidos de A..v/ 2021 v 9 080440 - Ditiles, higos, pifias (ananas), ag.. v SUSCAR

Ingrese la palabra clave para su producto

Certificado Origen

Certifica que tus productos
son originarios del pais y goza
de beneficios comerciales

CODIGO DE LINEA ARANCELARIA NACIONAL DEL PRODUCTO

€0 0804400000 - Datiles higos pifias (ananas) aguacates (paltas) quayabas mangos y mangostanes frescos o secos: Aguacates ...v/

{  AUTO - CERTIFICABLE:
Ok

Derechos de aduana ()
N =™

Por producto 0804400000 - Datiles higos pifias (ananas) aguacates (paltas) guayabas mangos y mangostanes frescos o secos: Aguacates (paltas)

Exportado desde Estados Unidos de América a Pert
USA Canada Australia South Korea

Afio arancelario: 2021 (HS Rev.2017) \

Régimen arancelario Arancel aplicado () Pa_ra cualquier consulta sobre I:_;l normativa de Reglas de
Origen de los acuerdos comerciales, puedes enviar un

correo a origen@mincetur.gob.pe.

MFN duties (Applied) @ 6% 6%

Preferential tariff for United States @ 0% 0% Detalles del acuerdo comercial ¥ Fuente: https://www.gob.pe/1042-ministerio-de-comercio-
exterior-y-turismo-la-auto-certificacion-para-el-certificado-
origen

Fuente: https://www.macmap.org/es/query/customs-duties



https://www.gob.pe/1042-ministerio-de-comercio-exterior-y-turismo-la-auto-certificacion-para-el-certificado-origen
https://www.gob.pe/1042-ministerio-de-comercio-exterior-y-turismo-la-auto-certificacion-para-el-certificado-origen
https://www.gob.pe/1042-ministerio-de-comercio-exterior-y-turismo-la-auto-certificacion-para-el-certificado-origen
https://www.macmap.org/es/query/customs-duties
mailto:origen@mincetur.gob.pe

z Promocion de tu

producto

N\



PASO |V: Promocion de tu producto

.,Como difundir internacionalmente
la oferta de un producto?

A Participacion en ferias especializadas y misiones comerciales, asi como
ruedas de negocios.

A PromPer( cuenta con el calendario de actividades en el que se puede
visualizar todas las ferias especializadas en las que participa.
https://exportemos.pe/promociona-tu-oferta-exportable/calendario-de-eventos-
promocion-comercial

A Peru Marketplace canal online gratuito que Mincetur y PROMPERU ponen a
disposicion para la promocion de la oferta exportable peruana
https://www.perumarketplace.com/

30

‘\f”l'g’é’l!'u Exportemos.pe Wido  DescubreOportunidades  PromocionatuOferta  Fortolece bus Copacidades  Contictanos

Calendario de
eventos de promocion comercial

Participa en ruedas virtuales, ferias y misiones comerciales

»<PERU
MARKETPLACE

ENDLESS
BUSINESS ;
OPPORTUNITIES

o Agriculture & Food

Grain
o R
i


https://exportemos.pe/promociona-tu-oferta-exportable/calendario-de-eventos-promocion-comercial
https://exportemos.pe/promociona-tu-oferta-exportable/calendario-de-eventos-promocion-comercial
https://www.perumarketplace.com/
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PASO |V: Promocion de tu producto

¢ Doénde puedo encontrar mas informacion acerca ferias internacionales?

s ool

Ferias internacionales en Peru

<<= INDUSTRIA
#8838 PERU RORY

Perd
MODADLECO
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PASO IV: Promocion de tu producto

~ )

TOMA | Internet es una herramienta alternativa que te permite reducir costos y tener una
Mot/ | aproximacion virtual a tus compradores.

A Posicionamiento web
APresencia en redes sociales
Alnteractta con tus clientes
A Acércate a tus clientes




a 4 <A‘ND©I‘\\~ @ § © Seleccionaridiomay g
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Fuente: https://www.candor.pe/



Tradicion e innovacion en la Feria Arte Nativa
. Foto: Mincetur




éOR Contacto Comercial
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peru
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PASO V: Contacto comercial

¢, Qué debo tomar en cuenta una vez establecido el contacto con el potencial
comprador?

A Lo ideal es que una vez establecido el contacto, se haya enviado
informacion sobre la empresa, cotizacion, catadlogos, muestras, etc., se
desarrolle un contrato de compra venta internacional.

Modelo de contrato de compra y venta
https://exportemos.pe/recurso/28117/contrato-de-compra-
y-venta-internacional




PASO V: Contacto comercial

Algunas clausulas a considerar en el contrato de compra
venta internacional:

Nombre y direccion de las partes.
Producto, normas y caracteristicas.
Cantidad.

Embalaje, etiqguetado y marcas \ ‘ _ V N —

Valor total del contrato

-
Condiciones de entrega. &“k ‘ (\\ ‘ ?""\’»,

Lugar de entrega. ;
Periodos de entrega o de envio. ey

Condiciones de pago.

Medios de pago.

|l ncumpl i miento de contrato por causas de Anfuerza
Jurisdiccion

Firma de las partes.

o I o T Do T Do o Do Po To Do Io
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PASO V: Contacto comercial

A También es importante conocer los Términos Comerciales Internacionales,
son reglas que permiten establecer las condiciones de entrega de
mercancias. Asimismo, son de libre adopcion y es necesario que se
manifieste explicitamente en el contrato de compra-venta.

Determinan el lugar y forma de entrega de las
mercancias y el punto donde se produce la transmisién
de riesgos.

NUEVOS
Determina el reparto entre el exportador e importador de 'NCOTERMS

los gastos relativos a las operaciones de transporte, 2020

arga, seguro, etc. | I

Determina los documentos y tramites que debe
realizar el exportador.

”)
=
4
1]
|_
O
O
<=




PASO V: Contacto comercial

A SON 11 TERMINOS PARA EL INCOTERMS 2020

TRANSPORTE GRUPO INCOTERM SIGNIFICADO
E EXW En fabrica
F FCA Franco Transportista
C CPT Transporte Pagado Hasta
Transporte y Seguro Pagado
MULTIMODAL [0 CIP D i 0
D DAP Entrega en Lugar
Entrega v descargada en lugar
D DPU acordado
D DDP Entrega Derechos Pagados
F FAS Franco a Costado de Buque
) F FOB Franco a Bordo
MARITIMO
C CFR Costo y Flete
C CIF Costo, Seguro y Flete
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PASO V: Contacto comerci.

Loading Destination
Port Port The Buyer

Alongside Alongside
First Carrier Ship Ship

) ==:2 M

! AGREED PLACE
_—_—

! AGREED PLACE

__—_
! PORT OF LOADING

B
| R S—— —
| PORT OF LOADING

__—___
PORT OF DESTINATION

PORT OF DESTINATION

PLACE OF DESTINATION

PLACE OF DESTINATION

!  PLACE OF DESTINATION

The Seller _-

! DESTINATION

! DESTINATION

[ SELLER’S OBLIGATION B BuYER'S OBLIGATION €) TRANSFER OF RISK
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PASO V: Contacto comercial

E Establecer el medio de pago

Dependera de:

1. El poder de negociacion entre ambas partes.

El grado y tiempo de conocimiento entre el importador y el exportador.
El nivel de confianza entre las partes.

El tamafo y valor de la operacion.

a K~ WD

La frecuencia de las operaciones (mensuales, bimensuales, trimestrales,
otros).

o

Exigencia de cada economia.

&
7'014:/ Promperud pone a tu disposicion el Simulador Financiero para medios de

NOTH pago, financiamientos y garantias.
https://simuladorfinanciero.promperu.qob.pe/



https://simuladorfinanciero.promperu.gob.pe/

PASO V: Contacto comercial

Transferencia bancaria internacional

1. Mercancia y documentos

—_—

2. Orden de pago

| | 1

5. Abono en cuenta 3. Cargo en cuenta

Banco 4. Swift Banco

42



PASO V: Contacto comercial

Cobranza documentaria

~
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Banco

remitente

6.1. Retiro de mercancia

€

1. Embarque de mercancia

3. Remesa de documentos

>

7. Transferencia

>

(

4. Notificacion
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o
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Banco

cobrador

6. Cargo en cuenta

43

1. Embarque de la mercancia
2. Envio documentos

3. Remesa de documentos

4. Notificacion

5. Aceptacion de documentos
6. Cargo en cuenta

7. Retiro de mercancia

8. Transferencia

9. Pago
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PASO V: Contacto comercial

Carta de crédito

1. Contrato de compraventa
internacional
2. Aperturadelacartade
, crédito a favor del
5. Mercancia ) exportador
3. Envio delacartade
1. Contrato crédito al banco del
4. Notificacion de la carta de
crédito al exportador
5.  Embarque de la mercancia
6. Entregadelos
documentos de
exportacion
7. Pago al exportador (L/C a
la vista)
8. Envio de los documentos
al banco del importador
9. Reembolso entre bancos
10. Entrega de documentos al
importador
11. Retiro de lamercanciaen
la aduana

pinjsado
oBod ‘6

JuaWnNd0(Q 9
ap pnNoS 'z

’

uoID

8. Documentacion

4. Aviso
€

11. Pago

3. Emision de C/C

—

Banco 7. Documentos

avisador

10. Cobertura

e




Q Tramite de aduanas
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peru



PASO VI: Tramite de aduanas

MODALIDADES DE EXPORTACION

Formato de Declaracion Unica de Aduanas
(DAM)

Valor FOB desde 5000.00 Dolares (>)

Si interviene Agente de Aduana

EXPORTACION SIMPLIFICADA

Formato de Declaracion Simplificada
de Exportacion (DSE)

Valor FOB hasta 5000.00 Délares
(<)

No interviene Agente de Aduana

Formato de Declaracion Exporta
Facil (DEF)

Valor FOB hasta 7500.00 Délares y

un limite de peso de 30 Kg por bulto.

No interviene Agente de Aduana

46



PASO VI: Tramite de aduanas

PROCEDIMIENTO DE EXPORTACION

- s>
m R

i I ‘i—".‘-i
-2

s ADUANAS ADUANAS
Transmision Elect / Numeracion Transporte Interno Ingreso de Asignacion
DUA de exportacion provisional pais de origen Mercancia a Zona de Canal

Con Datos Provisionales Primaria ‘
RECONOCIMIENTO FiSICO
REGULARIZACION (30 Dias) : Autorizaciéon: EMBARQUE

ATransmisién complementaria de Datos de {
la DAM
APresentacion de Documentos

e

Carga y Estiba

Salida
al Exterior

Fuente: http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/despacho/index.html#
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http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/despacho/index.html
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PASO VI: Tramite de aduanas

FACTURA mMERéIAL LISTA DE EMPAQUE
(Nombrey direccién completos del exportadar) _ # La presente lista se refiere a la factura N° de fecha _
! i NUmero de documento
F . Cantidad | Numero Contenido de cada bulto Dimensiones Peso bruto
) ‘ EDiA Fecha de emision
eferencia al contrato u orden de pedido de cada bulto
- ) L, de cada bulto
e Nombre y direccién del comprador
Pedido N°
Cantidad Descripcion Precio Valor total
Unitario
Descripcién de la
_ mercancia, cantidad, Forma‘to Formato de
precio unitario. LiSta de
de Factura
Condiciones de entrega : empaque
(Incoterms) y pago ComerC|a| p q
Otros detalles del embarque
Enviado por:
el:
Firmado: -
Fecha:

Modelos de documentos : https://exportemos.pe/servicios-digitales/herramientas-digitales



PASO VI: Tramite de aduanas )

MINISTERIO DE SALUD
PERU

'L.mi:..:.‘:‘: CERTIFICADO SANITARIO l
Documentos comerciales especificos : T ™ - SENASA
il o e s s v R ‘ ‘.:l?f 00343444

A Certificados autorizaciones y /o Permisos . = B e
N Certificado fitosanitario / zoosanitario = ok Siiio@ile o ob
Certificado sanitario (DIGESA, DIGEMID)

Certificado Productos Hidrobiologicos
(SANIPES)

Permiso de exportacion CITES (Serfor)

Certificado de origen (ADEX, SNI, CCL y camaras
de comercio regionales) o sistema de auto

certificaciONEEUU, Canada, Australia y Corea delSuf)
OBLIGATORIO

Otros Certificados

Z 2 Z

Z 0 Z

Z



