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Exportación | Concepto 

La exportación es el tráfico legítimo de bienes y servicios nacionales de un país

pretendido para su uso o consumo en el extranjero.

De acuerdo la legislación nacional, es un régimen aduanero aplicable a las

mercancías en libre comercialización que salen del territorio aduanero, para uso o

consumo definitivo en el exterior las cuales no están afectadas a ningún tributo en

el mercado local.

La exportación se encuentra regulada por el procedimiento INTA-PG.02.

3



4

¿Por qué decidimos exportar?

Buscar nuevos mercados

Obtener mayores ingresos

Colocar mayores volúmenes

Ganar competitividad a través de la experiencia de mercados 
extranjeros.
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Oportunidad para Exportar
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¿Qué no puedo exportar?

Tengan la condición de prohibidas, como:

- Patrimonio Cultural

- Animales en peligro de extinción

- Otros (Ver listado de mercancías prohibidas)

Tengan la condición de restringidas y no cuenten con la autorización del 

sector correspondiente

- Replicas de patrimonio cultural (www.inc.gob.pe)

- Flora y fauna (www.inrena.gob.pe)

- Otros de acuerdo al listado (Ver listado de mercancías restríngidas)
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http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/despacho/procAsociados/inta-pe.00.06.htm
http://www.inc.gob.pe/
http://www.inrena.gob.pe/
http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/despacho/procAsociados/inta-pe.00.06.htm
http://www.google.ca/url?url=http://en.wikipedia.org/wiki/Chinchilla&rct=j&frm=1&q=&esrc=s&sa=U&ei=dkIvVNzNI42pogSszYGgBg&ved=0CCMQ9QEwBw&usg=AFQjCNFYraw1YQwV-9wiQ6hcM7uBf_r2BQ
http://www.google.ca/url?url=http://en.wikipedia.org/wiki/Chinchilla&rct=j&frm=1&q=&esrc=s&sa=U&ei=dkIvVNzNI42pogSszYGgBg&ved=0CCMQ9QEwBw&usg=AFQjCNFYraw1YQwV-9wiQ6hcM7uBf_r2BQ
http://www.google.ca/url?url=http://www.monografias.com/trabajos5/drogas/drogas.shtml&rct=j&frm=1&q=&esrc=s&sa=U&ei=l0IvVJGQGMTaoATh6IGoAg&ved=0CC0Q9QEwDA&usg=AFQjCNHxKkHGdwQAP4Jb5TfBmKHgUD0Eiw
http://www.google.ca/url?url=http://www.monografias.com/trabajos5/drogas/drogas.shtml&rct=j&frm=1&q=&esrc=s&sa=U&ei=l0IvVJGQGMTaoATh6IGoAg&ved=0CC0Q9QEwDA&usg=AFQjCNHxKkHGdwQAP4Jb5TfBmKHgUD0Eiw
http://www.google.ca/url?url=http://www.artesanum.com/artesania-huaco-1139.html&rct=j&frm=1&q=&esrc=s&sa=U&ei=t0IvVOX-K822ogT_-IGoDg&ved=0CDkQ9QEwEg&usg=AFQjCNHadAjwjx36qYUELFD4XKHk8gs2Pw
http://www.google.ca/url?url=http://www.artesanum.com/artesania-huaco-1139.html&rct=j&frm=1&q=&esrc=s&sa=U&ei=t0IvVOX-K822ogT_-IGoDg&ved=0CDkQ9QEwEg&usg=AFQjCNHadAjwjx36qYUELFD4XKHk8gs2Pw
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¿Quienes pueden exportar?

Toda persona natural o jurídica con su registro único de contribuyente RUC.

No se requiere RUC para el caso de personas naturales que realicen:

– Exportaciones en forma ocasional que no exceda los 1000 US$

– Máximo de 3 exportaciones anuales

– O una exportación única de máximo 3000 US$
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Consideraciones previas a exportar

Estudio de Mercado

Demanda en el exterior

Condiciones para el ingreso al extranjero

Tratativas para la venta en el exterior 

Comunicación / idioma / cultura 

Obtención de estándares adecuados de calidad

Embalaje

Conservación del producto

Presentación y acondicionamiento para el transporte
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Tipos de Transacciones

Transacción comercial 

Existe una compra venta

Factura (copia Sunat o 
factura electrónica)

Existe una transacción 
financiera

Ampara todo tipo de mercancías

Transacción no comercial

No existe una transacción 
financiera por una venta comercial. 

Declaración Jurada de 
Valor

Amparan muestras sin valor 
comercial, regalos y encomiendas.
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Documentos para Exportar

Por parte del EXPORTADOR

FACTURA COMERCIAL O Declaración Jurada de Valor

GUIA DE REMISION

En caso se requiera: 

– CERTIFICADO DE ORIGEN

– CERTIFICADO FITOSANITARIO (Vegetales libres de plagas)

– CERTIFICADO ZOOSANITARIO (Animales o productos inofensivos)

– CERTIFICADO DE CITES (Especies Amenazadas de Fauna y Flora Silvestres)

– CERTIFICADO SANITARIO ( Apto para consumo humano)

– INRENA , etc

Por parte del Agente de Carga o Transportista

CONOCIMIENTO DE EMBARQUE – BILL OF LADING - AWB

Escuela DHL | Exportation | September 2014



11

¿Qué tributos gravan la Exportación?

La exportación de bienes

NO ESTÁ AFECTA A TRIBUTO

El servicio que presta la SUNAT en cuanto a la exportación, es el de facilitar la salida al 

exterior de las mercancías, para mejorar nuestra competitividad y oferta exportable frente a 

otros países de la región ( LGA establece que la exportación no está afecta a ningún tributo)
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Modalidades de Exportación

• EXPORTACION SIMPLIFICADA 

• Formato de Declaración 
Simplificada de Exportación

• Envíos con un valor FOB hasta 
5000.00 Dólares

• No interviene Agente de Aduana

• EXPORTACION FORMAL

• Formato de Declaración Única de 
Aduanas

• Envíos con un valor FOB desde 
5000.00 Dólares

• Si interviene Agente de Aduana



13Presentation title | Location | xx Month 20xx

Canales de Aforo

Luego del refrendo de la declaración por el deposito de Salida, se genera el canal de 

control, y en la exportación únicamente cuenta con dos canales, a diferencia de la 

importación:

•Canal Naranja (que viene a ser la salida autorizada)

•Canal Rojo (Control Físico Documentario de la mercancía)



14Presentation title | Location | xx Month 20xx

Beneficios de la exportación
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Beneficios de la Exportación
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DRAWBACK

Restitución de derechos 
Arancelarios

El estado promueve la 
exportación con el 4% del 
valor FOB total exportado

Necesita insumo extranjero en 
la producción

Cuadro insumo / producto

SALDO A FAVOR  
DEL EXPORTADOR

Devolución del IGV a los 
exportadores

Los tributos no compensados, 
genera un saldo a favor

Se puede acumular para ser 
solicitado.
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Régimen de Envíos de Entrega Rápida –
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Categorías de los Envíos de Entrega Rápida

CATEGORÍA DESCRIPCIÓN S.P.N.

1
Documentos (correspondencia, documentos, diarios y 

publicaciones periódicas), sin fines comerciales.
9809000010

2 Envíos cuyo valor FOB es menor a US$ 200.00. 9809000020

3
Envíos cuyo valor FOB  sea superior a US$ 200.00 hasta un 

máximo de US$ 2000.00.
9809000030

4

4D1) Valor FOB sea superior a US$ 2000.00 (hasta 5000.00US$ 

puede trabajar con Declaración Simplificada y montos superiores 

por un Agente de Aduanas )
Ad/ Valorem: 

Arancel 

Nacional 4D2) Valor FOB sea inferior o igual a los US$ 2000.00 (14 

supuesto, según naturaleza de la mercancía) - 4D2 < US$   200.00 

Código Liberatorio 4467)
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Envíos Express Consolidados e Individuales

ENVÍOS INDIVIDUALES

Envíos que se acojan a regímenes especiales, 

Drawback 

Tengan un valor FOB superior a los US$ 
5000.00 

Deben registrar la partida especifica de 
exportación

Los envíos formales Son trabajados por nuestra 
Agencia de Aduana y Agencia de Carga DHL.

ENVÍOS CONSOLIDADOS

Todos los envíos se pueden consolidar en una 
DSEER.

CAT1 - Documentos  (Exclusivamente 
consolidada)

CAT 2 - Envíos menores a 200 US$ (puede 
enviarse de manera individual)

CAT 3 - Envíos Entre 200 US$ y 2000 US$ 
(puede enviarse de manera individual)

4D1 y 4D2 – De manera independiente de las 
otras categorías
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DHL Express

Gissella Mendo

Lima, 30 de Setiembre de 2015
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Nuevo producto:  Express Easy ! ! ! 
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Es un servicio Internacional diseñado para las pequeñas y medianas empresas (pymes), así

como para las personas naturales que requieran una solución integral de mensajería.

Con este nuevo producto ofrecemos:

 5 Tipos de Empaques con diferentes pesos y dimensiones

 Una tarifa más económica e integral

 No considera peso volumétrico, solo considera los pesos netos de los envíos

 Con los mismos tiempos de tránsito y calidad

Es un nuevo servicio disponible para Clientes CASH que les permitirá elegir la que mejor se

adapte a sus necesidades.

¿Qué es Express Easy?
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Nuevo producto:  Express Easy ! ! ! 
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El Proceso a realizar 

debe  ser: 

1. Selecciona solución 

de embalaje que 

“encaja” con su envío

2. Empaca 

3. Paga su envío en el 

Punto de Venta  

4. Envía a cualquiera de 

los 220 países
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Nuevo producto:  Express Easy ! ! ! 
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