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Exportando
paso a paso

EXPORTAR ES CRECER, TU TAMBIEN PUEDES
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dar a conocer tu producto en el mercado
internacional
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generar contenido por redes
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® Usa piataformas de marketpk

2. Haz un estudio
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1. Formaliza tu empresa,
hazlo con Sunat ® ;Se ajusta a los requerimi

® Cor o persona natural con medioambiente?

Si no cuentas aun con un producto, te
recomendamos un paso previo: busca y
selecciona proveedores locales y adapta tu
producto a los requerimientos del mercado
Internacional.




¢Que entendemos por exportar?

Regulada por: Ley General de Aduanas. Decreto Legislativo
1053 y su reglamento.

Articulo 602.- Exportacion definitiva

“Régimen aduanero que permite la salida del territorio aduanero de las mercancias
nacionales o nacionalizadas para su uso o consumo definitivo en el exterior.

La exportacion definitiva no esta afecta a ningun tributo”.

Fuente: http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/normasadua/gja-03.htm


http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/normasadua/gja-03.htm

Formalizacion de tu
empresa
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PASO I: Formalizacidon de tu empresa

Antes de empezar a exportar es necesario estar formalizado como persona natural (con
negocio) o como persona juridica. La empresa debe estar reconocida legalmente ante la

SUNAT y contar con el RUC. La empresa también debe estar habilitada para emitir boletas
de venta y/o facturas comerciales.

>~

&
TOMA | .Es recomendable gue se especifigue en la ficha RUC de la SUNAT, en el

NoTh acapite de actividad de Comercio Exterior: “Exportador-importador-

Comercializador’.
AN\ J

~




é¢Puedo exportar como persona natural sin
negocio (solo con DNI)?

[ — .
o derna W

Como persona natural, de forma ocasional se puede realizar exportaciones de mercancias e ————
siempre y cuando no estés obligado a inscribirte en el RUC y efectues: e
=
AMEXDO1
, . . DECLARACION JURADA DE VALOR
e Maximo 03 exportaciones anuales cuyo valor por B "

operacion no exceda de mil délares americanos L raamers it area, oy 746 i vk FO8 comma
de la mercancia_ asi coma los dalog sguienles
( USS 1’ OOO) Mombre del proveedor
Fais de origen oe la mercancia

Descripeion y N" de| Comige | Marca | Modelo (Uni. | Valor Unit | Valor Total
Caracteristicas Tec. | Serie

® Por Unica vez en un afo calendario, cuyo valor

exceda los mil ddlares americanos (USS 1,000) vy
que no supere los tres mil délares americanos (USS

Duaire M. S 4 6 A €A DR 1 5 Ve

3’000)' sometiendome a las sanclenes administrativas, ¢iviles ¥ penales que
correspondan en caso de falsedad de los mismos.

Lugar, dia, mes. afio
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EL BANCO DE DESARROLLO DEL PERU

https://www.cofide.com.pe/apoyo_mipym
e.php

LlEmpresa

PLATAFORMA DE APOYO AL EMPRENDEDOR

https://www.tuempresa.gob.pe/
tuempresa@produce.gob.pe
914 104 392

Centro

Integrado
Formaliza
Perl

nde encuentro informacidon sobre empresa
y formalizacion?

SUPERINTENDENCIA NACIONAL DE ADUANAS Y DE ADM]NISTRACION TRIBUTARIA

https://emprender.sunat.gob.pe/emprendiendo/d
ecido-emprender/obtener-ruc

Per0

emprendimiento
0 negocio!

o)
aqui

gratuita
Consultas al WhatsApp

920 000 316
@] Consultas al correo electrénico

formalizaperu@trabajo.gob.pe

https://portal.trabajo.gob.pe/formalizaperu/

9" Formaliza Tres canales de atencion
U a tu disposicion.

i I mpu Isa tu Recibirés asesoria con nuestros gestores de

formalizacion para potenciar tu negocio y
formalizar a tus trabajadores.
iTe ayudamos a crecer!

ReCibe orienta‘:idn <y Para una videoconferencia personalizada
y asistencia EME b\]sfanos como sede virtual Formaliza Perd

-
técnica serviciosvirtuales.trabajo.gob.pe /extranct /web/citas


https://emprender.sunat.gob.pe/emprendiendo/decido-emprender/obtener-ruc
https://www.cofide.com.pe/apoyo_mipyme.php
https://portal.trabajo.gob.pe/formalizaperu/
mailto:tuempresa@produce.gob.pe
mailto:tuempresa@produce.gob.pe
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PASO Il: Estudio de Mercado

El empresario debe realizar un analisis del mercado internacional para
determinar la demanda potencial y oportunidades de negocio. ¢Qué
informacion basica debe tener un estudio y/o perfil de mercado?

Analisis del mercado

Seleccion de mercados
potenciales

Andlisis del comportamiento Factores
del consumidor politicos

Factores
socioculturales
y climaticos

Informacion
cuantitativa

Preferencias
del consumidor

Factores
econdmicos

Habitos de
consumo




Tendencias del mercado

10% PULPA CIRCULOSE™
A PARTIR DE RESIDUOCS
TEXTILES WOUSTRIALES

LOS DETALLES METALICOS
NO UTILIZAN EL PROCESO
DE CHAPADOQ ELECTRICO

6 % DE PULPA

DE CIRCULOSE"

A PARTIA DL RESIDUOS
DE DENIM POSTCONSUMO

HECHOS CON NUESTRAS
TECNICAS DE ACABADO
WATERWLESS®

24% PULPA DE MADERA

PROCEDENTE DE BOSQUES DISERADOS CON TODOS

SUSTENTABLES LOS RIBETES DE ALGOOON,
HACIENDO QUE LA PRENDA
SEA FACIL CE RECICLAR
60 ALGODON
ORGANICO

UTILIZAN INNOVACIGN Y DISENO GANADORES DE PREMIOS Y
RECONOCIDOS EN LA INDUSTRIA PARA REDUCIR EL IMPACTO

AMBIENTAL SIN SACRIFICAR LA CALIDAD O LA DURABILIDAD
DE LEVI'S®

DISENADOS (@ (29 D

PARA LA HECHOS CON  DISENADOS PARA  HECHOS PARA SER
INSUM FABRICADOS
ECONOMIA  CoNFABLES  mewpo possie | DE NUEVO

Y RECICLADOS

CIRCULAR 0 RENOVABLES

ECO FRIENDLY
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PASO Il: Estudio de Mercado

¢Donde encuentro informacion sobre estudios y guias de mercado?

M’]I”‘J’I‘Il" Exportemos.pe Inici Descubre Oportunidades Promociona b Oferta Fortalece tus Capacidades  Contéctanos

Estudios de mercado e informacion destacada

Conoce las necesidades
del mercado internacior!al

» Presentacion Exportaciones Perd 2019:nueve Version PDF web | Version PDF imprasion | Versién PPT original
+ Presentacion Exportaciones Pert 2018: Version en espariol | English edition | Chinese edition

‘ Ha clic aqui para Leer Los estudios de mercado desarrotiados por PROMPER( y Mincetur

Informacién y tendencias post-covid

+  Guia de Mercado Multisectorial Idanda.
+  (uia de Mercado Multisectorial Costa Rica.

» Nuevo Lanzamiento - Bebida organica de quinua y arroz en Hong Kong.
» Nuevo Lanzamiento - Esparragos congelados en Corea del Sur.

== . 3 . »  Nuevo Lanzamiento - Jengibre en polvo en Japdn.
Ultimas publicaciones de los estudios de mercado : P °

»  Perfil Producto Mercado - Mangos frescos o secos en Corea del Sur
»  Perfil Producto Mercado - Filete de Perico Congelado en Estados Unidos

B | ESTUDIO DE MERCADO | 20 DE SEPTIEMERE, 2024 E

| ESTUDIO DE MERCADO | 01 DE FEBRERQ, 2024
Informe Situacional Mahi Mahi 2024 Ia

Estudio de mercado para productos ferreteros en Ecuador, :‘El
Colombia y Bolivia

»  Estudios Especializados - Oportunidades de Langostinos en Taiwan.

»  Waorkshop - Nusvas tendencias del consumidor asociados con el Big Data y Analytics en el marco del COVID19.

| ESTUDIO DE MERCADO | D1 DE FEBRERQ, 2024 | ESTUDIO DE MERCADQ | 01 DE FEBRERD, 2024
B Oportunidades comerciales para productos ferreteros en ]| Ia Estudio de mercado de Ingredientes Naturales para Cosmética = ] Webina[ - Tend En {:ias de |E| indUSTria tex‘[" pUSt-CD‘-’id.
Bolivia, Colombia y Ecuador 2023 en Alemania y Francia

s+ Webinar - Tendencias para las manufacturas Post-Covid en China.

| ESTUDIO DE MERCADO | 31 DE DICIEMERE. 2023 | ESTUDIO DE MERCADO | 31 DE DICIEMERE. 2023 S. d ' - b. d ' h I. e
B Estudio de de Envases y Embalajes para ali en ':EI B Estudio de Mercado para productos pesqueros procesados en ':EI I 02s2as revisar mas webinars de expanacmnes- M&
El Salvador y Guatemala Centroamérica y EL Caribe

» Infografia - Tendencias del consumider de ingredientes naturales para cosmética.
+» Infografia - El consumidor hiperveloz.

Si deseas revisar mas infografias de exportaciones, haz clic aqui.

https://exportemos.pe/
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PASO Il: Estudio de Mercado

fur 8
-

Perfil del consumidor de

e ”

= Aimentacin 5%
. VIETNAM
egocio . , By Torsporte
mmwmmvﬂ'“,“ “ Ficha técica pora negociarcery j: . e =
. )Opo *\ ‘ una 0 o ] 1 " ﬁ Hoteles  Retourontes 12%
AT oD 8 ﬁ. Aporotos & Sevicis poraeL Hogar 7%
o

oportunidades k\p’[‘g)enl?ﬁ 0510 0229 03030 040 50 & 60 Distribucién de La poblacién por grupos etarios Eﬁ Vulendo %
_‘“ o [ 6%
- Composicion del salario por tipo de trabajo Q Q
comerCIals Manufocturas US$ 15403
Demanda Internacional : N - @ o X s 6%
parael wnw | | ' a
> 4 Chile US$ 1,212 millones (-3,7%) e T e u
- calzado en
Nmstocinysevicos ooy US$ 2107
[atinoamérica a México US$ 1,157 millones (+4,7%) — =

Soludy medicina uss 8609

. Argentina US$ 586 millones (-9,0%)

Las importaciones mundiales S 0-T4ohos 1524 ofos 25- 54 ofos 55.- 64 oos 65 amés
pri i Pt A oo
de calgado crecieron en 5,5% SRS e P AR

en el periodo 2017/2018. Por % Panamé US$ 503 millones {-46,8%) ”/\?\ e Oportunidades
otro lado, las importaciones de .

colgado en latinoamerica Perii US$ 45T millones (+9,5%)

decrecieron en -10.7%. S——

.
s mundioles de calzado Principale
zim

Millones de US$ Millones de US$

P  VistorSICEX Estudo speciolgodo-Oportunidodes
Chile 1,212 g“h v pors producon pesueros perancs enVietnam
Aoy (  Ofcina Comercal Conctene OCEX Yoorta

México1,157
il

Elobococion Deportament de Inetigencio de Mercodos

Fichas de perfil del consumidor

Argentina 586
[

<
3

S — 135701

— 143,175

N

Fichas técnicas de negociacion

=1
2
&

— Panama 503

Pert 457
—

Colombio 396
e

Brasil 395

Ecuodor 47 Libro :Cémo negociar con éxito en 50 paises — autor: Llamazarez
Cotaicazs Garcia, Olegario

Repiblica http://centroinformacion.promperu.gob.pe/cgi-bin/koha/opac-
B2 v detail.pl?biblionumber=89

Boletin de inteligencia de mercados: https://exportemos.pe/servicios-digitales/boletin-

exportaciones
Infografias https://infografias.exportemos.pe/

INFOCENTER - PROMPERU

Infografias



https://exportemos.pe/servicios-digitales/boletin-exportaciones
https://infografias.exportemos.pe/
http://centroinformacion.promperu.gob.pe/cgi-bin/koha/opac-detail.pl?biblionumber=89
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PASO Il: Estudio de Mercado

¢Donde encuentro informacion sobre estudios y guias de mercado?

NACIONALES:

SENASA

RAM, LMR - e Registro obligatorio en la FDA

para cosmeticos a EE.UU.
CONSULTA DE REQUISITOS A S e ————.

Olmportacion ® Exportacion ) Trinsito Intemacional

Pais de Destino Pais de Origen

PRODUCTO:

R_egulaciones para exportar

M M M exportamos
. .. ﬁalafnrmns
https://exportemos.pe/herramientas-digitales/ram .
Fuente: Plaguicidas LMR Requisitos de Accesos a Mercados (RAM)
s https://servicios.senasa.gob.pe/consultaRequisitos/consultarRequisitos.action inqiiisliconemeratias s

SUNAT

DETALLADO POR SUBPARTIDA NACIONAL

Guias Internacionales

Manual para descarga

" EXPORTACION : Permite hacer consultas detalladas con variables Especificas por subpartida nacional,
del regimen de Exportacion definitiva desde el afio 1993 a la fecha. Se incluye el nombre del iearcai
exportador.
Se considera las declaraciones embarcadas y regularizadas hasta el dia de ayer, v las ordenes de
embarque del mes anterior que han sido regularizadas dentro del plaze de 15 dias.
La informacion esta consolidada en un 98% a nivel nacional. https://exportemos.pe/descubre-oportunidades-de-

exportacion/regulaciones-para-exportar

' IMPORTACION

FORMATO A : Permite hacer consultas detalladas con variables Especificas por subpartida
nacional, del regimen de Importacion definitiva desde el afio 1993 a la fecha. Se incluye
¢l nombre del importador.

Fuente: http://www.aduanet.qob.pe/aduanas/informae/aepartmen.htm



https://servicios.senasa.gob.pe/consultaRequisitos/consultarRequisitos.action
http://www.aduanet.gob.pe/aduanas/informae/aepartmen.htm
https://exportemos.pe/herramientas-digitales/ram

PASO Il: Estudio de Mercado

POR DESTINO:

LA Gl Semeend™iento Minhacionda

POR UNA COLOMEIA MAS HONESTA

DIAN - MUISCA - ARANCEL

Perfil de la mercancia
Gonsultas Arancel

PROCOLOMBIA

General DATOS GENERALES EXPORTACIONES TUREMO INVERSION MARCA Pals
Por medidas Nivel Codigo Cédigo  Cédigo Desde Hasta  Leg

Complem.  Suplem.
Par cédige de nemenclaturs ARIAN 0804.40.00.10 08-ag0-2020

SIECA

SECRETARIA DE INTEGRACION
ECONOMICA CENTROAMERIANA

RO ECUADOR

—
IRBTITUTO I:E PROMOS ION OE
EEPOATACIONES £ INVERSIOHES

UNITED STATES
INTERNATIONAL TRADE COMMISSION

r]"r:ui.':;.'r'.' tel HOhCi B i

e FIBE N AT N
i

CHILE

GOBJERNO DE

MmExico SIAVI4O0

< wwieor =) [0
01011099

@ Capitulo

Fraccién

o

PROCOMER

PROMOTORA DEL COMERCIO EXTERIOR DE COSTA RICA

HINSTERIO
m DF BCONGHIA
¥ COMPETTTIVIDAD -
- gz:;:an | B espaiol Buscar

DG TRADE

Access2Markets

Inicio  Mercancias v Servicios v Inversion v Mercados v Caja de herramientas v Contacto

Asistente comercial

14


http://www.usitc.gov/
http://www.usitc.gov/
http://www.sieca.int/
http://www.sieca.int/
http://www.icex.es/
http://www.icex.es/
http://www.prochile.gob.cl/
http://www.prochile.gob.cl/
http://www.procomer.com/
http://www.procomer.com/
http://www.proecuador.gob.ec/
http://www.proecuador.gob.ec/
https://www.cia.gov/es
https://www.cia.gov/es

PASO Il: Estudio de Mercado

Otras herramientas de inteligencia comercial:

INTERNACIONAL:

‘Trade staisticsforintemational business development
Wonthiy, quarterly and yearly trade data. Import & exportvaues, volumes, growth ates, market
‘shares, etc.

4 ITC TRADE MAP @

‘Trade Map provides - in the form of tables, graphs and maps - indicators on export performance, intemational demand, attemative markets and
‘competitive markets, as wel as a directory of importing and exporfing companies.

Trade Map covers 220 countries and territories and 5300 products of the Harmonized System. The monthiy, quarterly and yearly trade fiows are
‘avallable from the most aggregated level to the tarif ine level

-~ B

Service ® Singie  © Group ‘

! X i Advanced search

* Courtry ORegion | Bxi

(Tose o] (e T e | (o T ety v | [copencs

Growhof countres mports
Product ol Product ol

2
=1 [Pt wal ""““Q
1% 0 (] :_":”’Q

vl 5 Hong Korg Cira

Unied Sates of America

www.trademap.org/

#$1TC  SUSTAINABILITY MAP

NETWORK

TRENDS MMUNITY ABOUT

Welcome to our new Standards Map!

Standards Map provides information on standards, codes of conduct and audit protocols addressing sustainability hotspots in

global supply chains.

https://www.macmap.org/

o

,’g 1TC Exportar mapa de potencial

DETECTAR OPORTUNIDADES DE EXPORTACION PARA EL DESARROLLO COMERCIAL

cAsA PRODUCTOS MERCADOS EXPORTADORES

LOGIN

ACERCA DE RECURSOS v HERRAMIENTAS DE ITC

Detectar oportunidades de exportacion para el desarrollo comercial

El Mapa de Potencial de Exportacion es una
herramienta gratuita que convierte el andlisis
ecendémico en informacion comercial practica
utilizando la metodologia de potencial de
exportacion del [TC.

Con las visualizaciones personalizables y
compartibles del mapa, puede detectar:

1. productos, mercados y proveedores con
potencial de exportacién (sin explotar)

2. oportunidades para la diversificacion de las
exportaciones

Comuniguese con nosotros si desea desarrollar

un andlisis personalizado o una version
del pais de Export Potential Map, explorando, por
ejemplo:

« impactos en el empleo asociados con el

potencial de exportacion

« oportunidades para construir cadenas de

valor (regionales)

« potencial de exportacion de servicios

* la seleccion de productos y socios

estratégicos para las negociaciones de

politica comercial

am Export Potential Map

https://exportpotential.intracen.org/en/

2 GLOBAL MRL DATABASE™

(=l PESTICIDES
Pasboide MRLs  Change Report  Marketinfo  User Guide  FAQs
4]

de MRL Char

34 -
:

View up to two weeks of recent MRL updates made to the database.
Users may alsa sign up o be sent daily email notifications when MRL changes are made.
Select Commedities, Pesticides, and Markets to include in your search.

[ Commodities
Pesticides
[ Markets

Gt Range: ] ®

https://bcglobal.bryantchristie.com/db#/

C O D E X

Al LA CE: N AR 1L1LES
International Food Standards

http://www.fao.org/fao-who-codexalimentarius/es/



http://www.trademap.org/
https://bcglobal.bryantchristie.com/db#/
https://www.macmap.org/
http://www.fao.org/fao-who-codexalimentarius/es/

PASO IlI: Estudio de Mercado 16

., CoOmo mantenerme informado?

v

v

Atencidn por correo:

exportaciones@promperu.gob.pe

Atencidn telefonica:

(511) 604 5601

Atencidn por Exportemos:

Servicios de mensajeria instantanea por WhatsApp:
(51) 990 060 194

Atencidn por Telexportemos:

Solicita una cita virtual con una asesora: https://bit.ly/3rtjSOh
Atencidn Presencial:

De lunes a viernes: 8:15am - 12:45m y 2:15pm - 5pm,

en la sede Basadre.

Atencion por correo Biblioteca Virtual:
infocenter@promperu.gob.pe



mailto:exportaciones@promperu.gob.pe
https://bit.ly/3rtjSQh
mailto:infocenter@promperu.gob.pe
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PASO lllI: Perfil de tu producto

LIy |
= ,-\k-‘\

., Adaptacion al
Adaptacion a las .
cumplimiento de

tendencias :
las regulaciones.
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PASO lllI: Perfil de tu producto

Regulaciones para exportar:

Inicio Condiciones de uso Material complementario Boletines Calendario de actividades Contacto Suscripcién

v e
@&y =

e =B

=
4 . Requisitos de
. . % \ acceso a mercados
ﬁBgIIISItOS de (RAM)
® b.pe
acce!o B ram.promperu.qob.p

a mgr ca%s



http://ram.promperu.gob.pe
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Inicio Condiciones de uso Material complementario Boletines Calendario de actividades Contacto Suscripcién

: , . Requisitos de etiquetado:
- Q Nueva Biisqueda
T-shirt de algodon para hombres o Reglamento Textil (UE) N° 1007/2011:

mujeres, de I:ejido tenido de un solo Etiquetado y marcado relacionados con la
composicion de las fibras en los

productos textiles.

color incluido blanqueados

Partida arancelaria: 6109.10.00.31 [B Descargar resultados
o] .
e Nombre o razéon social del

fabricante, comerciante o
importador, junto con su domicilio.
Condiciones de Acceso e Numero de identificacion fiscal
del importador para productos

" En Alemania, se realiza un monitoreo constante de las importaciones a través de entidades relacionadas con el acceso y comercio de

productos en su territorio. Estas entidades, basdndose en requisitos técnicos, protegen Los intereses del consumidor y garantizan un |mp0rtadOS de fuera de |a U nlén
comercio justo en su mercado, especialmente cuando se enfrentan a précticas comerciales desleales. Eu ropea
Para importar productos textiles en Alemania, las empresas deben asegurarse de que sus productos cuenten con un certificado de
origen (Ursprungsgeugnis). Ademds, los textiles procedentes de paises sin acuerdos bilaterales con la UE requieren una licencia de
importacion (Einfuhrgenehmigung) para ingresar a Alemania.
EL Bundesministerium der Finangen (Ministerio Federal de Hacienda) y el Bundesgolluerwaltung (Admlnlstmuoanedeml de Aduanas) PY Marcado CE: Obllgatorlo para la
son las instituciones encargadas de controlar todo Lo relacionado con la entrada y salida de mercancias a través de las fronteras de . .
Alemania. mayoria de los productos vendidos
Institucién que regula este requisito en el pais destino /’ e en el mercado unico europeo.

* ELBundesministerium der Finangen \><Momlauma |, wroooce Debe ir acom paﬁado de una

Bundesgolluerwaltun - ., .

* Bundesg : s | kA Declaracion de Conformidad

Institucién que regula este requisito en el pais de origen ‘ c € S . .
S =w=  (DoC) firmada por el fabricante o
* Ministerio de Comercio Exterior y Turismo - MINCETUR Ol ma CATII NFORUATIO )
0 (W importador.
v EIGTOGRAMSSDE 2 PRESTACONES
LAVADO E —
wstrwccones _ | w A A ®
Max 25 lavados
La prendra se puede lavar
00 NAAGRIICA




,-//

EN 13402-3 Talla a

(marca) : 44
\a sl partir de mediciones
g:is O‘r‘_"é;\ corporales

65% alpaca
30% licra e

5% olros

reccion de empresa

Nombre Y di sortadora

exportadora 0 1M

Lavado \j

10 % Algodon

indicaciones de

Blanqueado A s> cuidado — EN ISO

planchado a
Secado L]

Contien€ __————
recom'\enda/

3758:2012

d. Art. 24 indicacion
de las sustancias
alergénicas

art.2a: N L2

60 % Poliéster ® }

)

1N

Un sistema de etiquetado uniforme para toda la Unién de
tallas de los productos textiles relevantes;

Debe facilitar a los consumidores informacién precisa
sobre el pais de origen, asi como informacion adicional
que garantice la completa trazabilidad de los productos
textiles.

A fin de determinar la composicion en fibras de los
productos textiles, los controles contemplados en el
articulo 18 se efectuaran de conformidad con los métodos,
establecidos en el anexo VIII

La marca comercial o el nombre de la empresa podran
situarse inmediatamente antes o después de las
descripciones de la composicion en fibras textiles
contempladas en los articulos

Un sistema armonizado de etiquetado de mantenimiento
(voluntario)

21



PASO lIll: Perfil de tu producto 22

° Ba rreras arancelarias éQué Acuerdos Comerciales

tenemos?

En vigencia
Acuerdos vigentes 2| M
* Bloques econdémicos: OMC, CAN, MERCOSUR, APEC, EFTA, UE [ Carec’ L I*‘I
- Bilaterales: Canada, Chile, China, Corea del Sur, Costa Rica, Cuba,
Estados Unidos, Honduras, Japon, Meéxico, Panamda, Singapur, I"'I -
Tailandia, Australia, Reino Unido e Indonesia. R —— N
9, mm ® _ -!
_ &
Acuerdos por entrar en vigencia - e a¥
L . - L < . S L
» Guatemala, Acuerdo de Asociacion Transpacifico, Brasil, Alianza del —_ : I M
PaCifICO - Slngapur Por entrar en vigencia
» &
Il IEd B ¢
o
* India, El Salvador, Programa DOHA, Acuerdo de Asociacion En negociacifn
Transpacifico-TPP, Acuerdo de Comercio de Servicios-TISA, Turquia d Tea| - C»
y Hong Kong. EETA —
" 3 I o
SECHEENEC\ Sy— =

Fuente: http://www.acuerdoscomerciales.gob.pe/
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PASO IV: Promocidn de tu producto

.,Como difundir internacionalmente
la oferta de un producto?

Participacion en ferias especializadas y misiones comerciales, asi como
ruedas de negocios.

PROMPERU cuenta con el calendario de actividades en el que se puede
visualizar todas las ferias especializadas en las que participa. Calendario:
https://exportemos.pe/promociona-tu-oferta-exportable/calendario-de-eventos-
promocion-comercial

Pert Marketplace canal online gratuito que Mincetur y PROMPERU ponen a
disposicion para la promocidon de la oferta exportable peruana
https://www.perumarketplace.com/

prom el
N DerG | Exortemospe

Calendario de
eventos de promocion comercial

Participa en ruedas virtuales, ferias y misiones comerciales

Calendario de eventos comerciales 2024

Sector productivo Tipo de evento

v

‘ »<PERU Browse by Category v
MARKETPLACE

ENDLESS
BUSINESS
OPPORTUNITIES |

(s

o Agriculture & Food

Grain Confectionery Fruit

Mercado

LECCIONAR MERCADO v Listado Calendario

Plant & Animal 0il Nuts

LR B -

24


https://exportemos.pe/promociona-tu-oferta-exportable/calendario-de-eventos-promocion-comercial
https://www.perumarketplace.com/
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PASO IV: Promocidn de tu producto

¢Donde puedo encontrar mas informacidn acerca ferias internacionales?

Peru
MODADECO
ALPACA #—~<~

BACK
TO THE

ORIGIN

Thinking about the future

23-24 de octubre 2024




PASO IV: Promocidn de tu producto

-

\_

~

Internet es una herramienta alternativa que te permite
reducir costos y tener una aproximacion virtual a tus
compradores.

J

Posicionamiento web
Presencia en redes sociales

WSS
-\
i

Participa en blogs ek

\

Interactla con tus clientes

a0 E

Acércate a tus clientes

26
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PASO V: Contacto comercial

¢, Qué debo tomar en cuenta una vez establecido el contacto con el potencial
comprador?

« Lo ideal es que una vez establecido el contacto, se haya
enviado informacion sobre la empresa, cotizacion, catalogos,
muestras, etc., se desarrolle un contrato de compra venta

iInternacional.

Modelos de contratos de compra y venta
https://exportemos.pe/recurso/28117/contrato-de-
compra-y-venta-internacional

28



PASO V: Contacto comercial

Algunas clausulas a considerar en el contrato de compra
venta internacional:

«  Nombre y direccion de las partes.

* Producto, normas y caracteristicas.
- Cantidad.

« Embalaje, etiquetado y marcas

-« Valor total del contrato “ _ y \& -

« Condiciones de entrega.

- Lugar de entrega. J/A‘\ ‘ (\ |

« Periodos de entrega o de envio.
« Condiciones de pago.
* Medios de pago.

* Incumplimiento de contrato por causas de “fuerza mayor” (penalidades).
 Jurisdiccion
* Firma de las partes.
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PASO VI: Tramite de aduanas

MODALIDADES DE EXPORTACION

Formato de Declaracion Unica de Aduanas
(DAM)

Valor FOB desde 5000.00 Dolares (>)

Si interviene Agente de Aduana

EXPORTACION SIMPLIFICADA

Formato de Declaracion Simplificada
de Exportacion (DSE)

Valor FOB hasta 5000.00 Délares
(<)

No interviene Agente de Aduana

Formato de Declaracion Exporta
Facil (DEF)

Valor FOB hasta 7500.00 Délares y

un limite de peso de 30Kg por bulto.

No interviene Agente de Aduana

31



PASO VI: Tramite de aduanas

PROCEDIMIENTO DE EXPORTACION

‘;7".,—
e a5
oA

i I ‘i—".‘-E
-2

i ADUANAS ADUANAS
Transmision Elect / Numeracion Transporte Interno Ingreso de Asignacion
DUA de exportacion provisional pais de origen Mercancia a Zona de Canal

Con Datos Provisionales Primaria ‘
RECONOCIMIENTO FiSICO
REGULARIZACION (30 Dias) u Autorizacién: EMBARQUE

]

» Transmision complementaria de Datos de
la DAM
* Presentacion de Documentos

e

Carga y Estiba

Salida
al Exterior

Fuente: http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/despacho/index.html#
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PASO VII: Embarque al exterior

Producto

Envases y embalajes:

Envase primario
Envase secundario

Embalaje primario

Embalaje secundario

<«— Esquineros

Palé
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Paso VII: Embarque al exterior

Modalidades de transporte
Internacional

} 1 ‘\, -
' SECTOR PORTUARIO e SN

| AN s B | —o \* Tt
@ Terrestre i b e I Byl
6’ Aéreo l : \\_\ S =2 i \ \;‘-‘:“j“(l'l \ e \
@ Maritimo » L8




PASO VII: Embarque al exterior

¢c,Donde encontrar informacion de los operadores logisticos?

Herramientas Rutas _ Rutas
Logisticas para la Maritimas — Aéreas
Exportacion

@ @

informacion necesaria sobre logistica, reduccion de

costos y la gestion operativa del comercio exterior.

Herramientas

- Log ) =10 de Costos de

f W (n Exportacion
= ®

Accede a nuestros aplicativos y consigue toda la

Compartir:

Fuente: https://herramientaslogisticas.promperu.gob.pe/
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