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FICHA MERCADO - PRODUCTO
1. DATOS DEL REGISTRO DE LA FICHA
M- Nomre de 2 oCEX Buenos Ares 1.2. Fecha 2110112025

1.3. Elaborado por:

Nombres y apellidos

Silvia Seperack /Andrea Zinik

Cargo

Directora/Especialista Senior

IIl. DATOS DEL MERCADO - PRODUCTO

0806.10.00.000

2.1 Producto Uva Fresca

22 Nomenclatura PERU DESCRIPCION ARGENTINA DESCRIPCION ARGENTINA
arancelaria PERU
(Ejem.. 0806.10.00 FRESCAS
0806.10) 0806.10.00.100 H A GRANEL (RG.2146

AFIP)

0806.10.00.9

0806.10.00.910 E

UVAS

En envases inmediatos de
contenido neto inferior o
igual a 2,5 kg (Dec.PEN
509/07 Anexo Ill)

FRESCAS 0806.10.00.920 H

En envases inmediatos de
contenido neto superior a
2,5 kg e inferior o igual a 20
kg (Dec.PEN 509/07 Anexo
)

0806.10.00.990 F

Las demas

2.3 Denominacion

Uvas, frescas o secas, incluidas las pasas.

(Dec.PEN 509/07 Anexo
1)

0 nombre
comercial en
el pais de
destino
2.4 Requisitos de | Se detallan a continuacion los requisitos de acceso al mercado para el producto seleccionado. Es importante
acceso al | tomar en cuenta que segun el programa de liberacién del ACE 58, los productos con origen peruano
mercado destinados a Mercosur tienen una preferencia arancelaria de 100%, es decir ingresan con arancel cero a los
(aranqeles, paises que conforman ese bloque, incluida Argentina.
requisitos
sanitarios Y | poqician 0806.10.00.00.100H | 0806.10.00.910 E 0806.10.00.920H 0806.10.00.990
fitosanitarios, Arancelaria F
certificaciones,
otros) Descripcion | UVAFRESCAA | UVA FRESCA UVA FRESCA UVA
GRANEL PRESCA
En envases inmediatos | En envases
de contenido neto | inmediatos de | Las demas
inferior o igual a 2,5 kg | contenido neto

superior a 2,5 kg e
inferior o igual a 20
kg (Dec.PEN 509/07
Anexo 1)

Comun AEC

Arancel Ext. 9%

9%

9% 9%
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Derecho 9% 9% 9% 9%
Importacién
Extrazona DIE
Impuesto 2,5% 2,5% 2,5% 2,5%
Ingresos
Brutos IIBB
Impuesto 21% 10,5% 10,5% 10,5%
Valor
agregado IVA
Impuesto 0% 0% 0% 0%
Valor
Agregado
adicional IVA
Ad.
Impuesto alas | 0% 0% 0% 0%
Ganancias IG
Tasa de 3% 3% 3% 3%
Estadistica TE
Fuente Tarifar — 2025
Perti cuenta con preferencia arancelaria porcentual del 100% que aplica sobre el Arancel Externo Comun
(AEC) y el Derecho de Importacion Extrazona (DEE) - AAP.CE N° 58.

2.5 Tendencias Segun un reciente estudio, del que participd el INTA, hay una mayor conciencia de los consumidores
del  mercado que impulsa la necesidad de restablecer una conexion directa con los productores, apoyar, consumir
(no incluir alimentos saludables, frescos y seguros, al tiempo que contribuyen a reducir el impacto ambiental. La
estadisticas de pandemia como eje disruptivo que promueve nuevas exigencias y desafios a los sistemas productivos.
comercio
exterior) A partir de la pandemia, surge una revalorizacion por parte de los consumidores de frutas ricas en

vitaminas y otros compuestos que estimulan el sistema inmunologico. Las uvas son muy beneficiosas
para la salud cardiovascular, su consumo regular funciona como antioxidante en nuestro organismo.
También actuan como desintoxicante del higado y rifiones , mejorando problemas hepaticos y
ayudando a eliminar el acido urico. Son buenas para el corazén, gracias a su alto contenido en potasio
que ayuda a reducir la presién arterial.

La superficie de vid de la Republica Argentina registrada es de mas de 200.000 ha. y su produccion
anual de la fruta sobrepasa las 2.400.000 toneladas. En Argentina la mayor productora de la fruta
fresca es San Juan, que concentra el 81% de las hectéreas cultivadas. La siguen Mendoza, que
domina en cuanto a vinos, y Rio Negro.

La superficie de vid, incluidas las uvas para vinificacion, registrada en el pais es de mas de 200.000
hectareas y la produccidn anual sobrepasa las 2.400.000 toneladas. Hay 18 provincias productoras:
Mendoza encabeza la lista con mas de 1.500.000 toneladas anuales; sigue San Juan con mas de
500.000; La Rioja tiene mas de 80.000 y junto a Salta, Catamarca, Neuquén y Rio Negro concentran
aproximadamente el 99% del territorio nacional. El 1% restante se distribuye en 11 provincias: La
Pampa, Cordoba, Buenos Aires, Tucuman, San Luis, Chubut, Entre Rios, Jujuy, Misiones, Santiago
del Estero y Santa Fe.
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Las uvas pueden presentar una variedad de colores como negro, morado, amarillo, dorado, purpura,
rosado, marrdn, anaranjado o blanco.

Tabla N° 1-Tipos de Uva en Argentina

Variedad Origen

Red Globe Brasil
Italia Brasil
Sweet Jubilee Brasil
Blanca sin semilla | Argentina
Blanca Brasil
Negra Argentina
Megra Brasil
Roja Brasil

Fuente: elaboracidn propio en base o dotos de mercade argenting.

La uva es una fruta que puede tener distintos destinos. El mas importante en el ambito nacional e
internacional es la elaboracion de vinos, pero también se destina un buen volumen de frutas para la
elaboracién de uva-pasa y para el consumo en fresco.

2.6 Estacionalidad
de la
produccion
local

Cosechas y produccion: Las variedades para consumo en fresco, asi como las que van a industria o las
que se secan, se dan bien a lo largo de todo el territorio nacional, e incluso todas pueden intercambiar sus
usos a conveniencia. Pero tienen su ciclo de cultivo de octubre a febrero (el mes pico de cosecha en Cuyo),
y una temporada de ventas que con suerte se estira hasta mayo.

La importacion se divide en dos principales partidas arancelarias que incluyen los siguientes productos:

0806.10.00.910 E: UVA FRESCA - En envases inmediatos de contenido neto inferior o igual a 2,5 kg.
0806.10.00.920 H: UVA FRESCA - En envases inmediatos de contenido neto superior a 2,5 kg e inferior o
igual a 20 kg.

Estacionalidad en el comercio exterior
Se tomara como afio de referencia 2024

Segun se ha analizado las estadisticas todas las principales partidas de importacién de uva fresca en
2024, muestran una tendencia de aumento de importacién entre agosto y noviembre. El ingreso de uvas
origen Pert es desde septiembre a noviembre.

Por normativa las importaciones son en contra estacion, solo se permite la importacion del producto en el
pais de destino del 01 de junio al 30 de noviembre.

Cuadro N°1
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Fuente: elaboracion propia en base a datos de Softrade.

Las industrias que consumen este tipo de productos cubren primero la demanda con la produccién local e
importan para cubrir la estacionalidad del producto durante los meses de no disponibilidad en el mercado.

Cuando avanza el segundo semestre, el pais ya no tiene uvas para consumo en los meses en que 10s
consumidores mas las buscan. Entonces, como la oferta local es minima, de dispar calidad y con alto precio,
comienza el ingreso de cientos de toneladas de fruta de otros paises proveedores, que abastecen la avida
demanda interna a un costo razonable por el resto del ario.

2.7

Principales
puntos de
ingreso  del
producto  al
mercado
(puertos  ylo
aeropuertos)

La principal aduana de arribo por via terrestre es Iguazu. Segun lo conversado con algunas empresas, los
arribos de Peru se realizan por via terrestre por Chile con entrada a Argentina via Mendoza. Por ejemplo,
Tanus Jalil ha traido varios contenedores origen Per(, pero se presume que fue considerado origen Chile
a los fines estadisticos.

Las vias de ingreso son:

BS.AS. (CAPITAL)
BERNARDO DE YRIGOYEN
BS.AS. (CAPITAL)
CAMPANA

IGUAZU

MENDOZA

NEUQUEN

El tema logistico no es menor a la hora de tomar decisiones, Brasil se demora muchos dias y no se puede
vender fruta que esté “pasada” o que no llegue al estandar de calidad requerido por los clientes. Viniendo
la carga por Brasil puede tardar mas de 20 dias, por lo tanto, la opcién de comprar uva fresca peruana para
traer via Chile — Mendoza, cobra importancia.

2.8

Descripcion de
la cadena de
distribuciéon 'y
comercializaci
on del
producto en el
mercado
(identificar los
principales

actores en

Mercado Externo

La comercializacién de la uva de mesa se encuentra en manos de exportadoras, las cuales compran las
uvas a los productores con los cuales ellas trabajan y posteriormente le liquidan al precio que ellas
vendieron en los mercados de destino menos los costos incurridos.

La presencia de productores exportadores directos, o grupo de productores asociados en la actividad
comercial ha hecho de que en los tltimos afios la cantidad de exportadoras haya crecido.

Analizando el universo de exportadores, puede hacerse la siguiente clasificacion:

[Escriba aqui]
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cada eslabon
de la cadena) a) Grandes Exportadoras: Son aquellas radicadas con importantes inversiones,
integradas en toda la cadena, desde la produccién primaria, empaques centrales y
frigorificos. Estas empresas también compran produccion a terceros productores,
haciendo un asesoramiento técnico y dando apoyo financiero a los mismos.

b) Exportadoras Medianas y Chicas: Por lo general son empresas dedicadas a otras
frutas, como citricos, que vienen a la provincia en la temporada de la uva, sin contar
con estructura humana, comercial ni frigorifica permanente en la provincia y, por lo
general tomando servicios alquilados para todas esas necesidades. Grupos de
Productores Integrados o Productores Individuales: Estos son productores que se han
lanzado al mercado internacional y han desarrollado su estrategia comercial, logrando
entrar a importantes mercados como el ruso, brasilero y otros.

Mercado Interno

Para este mercado existen compradores que por lo general hacen su logistica desde el empaque inclusive,
comprando la uva colgada en el parral. En muchos casos ingresan a parrales que ya fueron cosechados
para exportacion y deben hacer una seleccion para sacar uva con una calidad aceptable.

También, en ciertos casos, entran a los parrales de uvas con destino a vinificar para hacer una primera
sacada de los mejores racimos que pueden embalarse para consumo en fresco en el mercado interno.

Cadena de Valor

- Empresas industriales
Proveedoris de irsumas (semillas Proveedores de senvicios

¥ 0lros matenales para siemira) o ©s do maquinarias Priveedores de insumos Compradonas del Exlerior
Proveedaores da senvicios 4 .
Inslilciones reevanis Proweedores de ineum Mano de obra prvanakriaries
Servicos de apeyo 24 da Insumos Proveedores de maguinanas y Compradonns Maercado Intemo
eren o Mango de obra BOUDS Informacian de mencadas
(_) PanZACones agropecuanas Transporia injamo T
Sector Plblico (Policas) I:ercioa-a
Taesiruclua

Cemticadores de cabdad

|
EDED) °""'>>"‘I°°"““ DD

Empesas comercializadoras
Produciores Proveedones de insumoes Empresas de iranspone y
Provesdores de sarvicos Proveedones de Serisos logistes
Provesdores de insumos Mara de obra Dospachanios
Mano de obra Acopis de products Proveedores de senvicas
Astziencia Técrica Fgltigeracdn Canales de distribucion
Cantificadores de Practicas Empaque Infcemacitn de mercados
Asiziencia Finandera Agistancia Firanciera

Fuente: INTA — Progroma Nacional de Frutales — Codeno de Uva de Mesa.

Principales Importadores

A continuacion, se muestran los principales importadores de uvas frescas para las partidas principales
relacionadas durante el 2024:

Tabla N° 3 Principales Importadores

[Escriba aqui]
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Importador %
AGRO NUEVO S A 19,37
TANUS JALILEHUOSRL 18,77
TROPICAL ARGENTINA SRL 14,75
DIMIMAXSRL 6,32
RAFICOSA 4,21
CARBAJO VICENTE 3,59
GRUPO KF SRL 2,61
COFRUTAS S.A. 2,05
FRUTICOLA DON JULIAN SRL 1,84
DOLE NAT.CO. S.A. 1,84
MAIKAI S.R.L. 1,82
VILLARES S.A 1,75
BAUZA JUAN ANTONIO 1,68
SALVARREDI DIEGO 1,37
CISTERNAS TORRES MIGUEL ANGEL 1,17
EMELKA SOCIEDAD ANONIMA 1,12
FRUTAS DEL CONOSUR SRL 0,96

Fuente: elaboracion propia en base a datos de Softrade.

En diciembre de 2024 se observa una marcada incidencia de la empresa AGRO NUEVO, importé 2M
USD CIF de uvas frescas cuyo origen principal fue un 88% de Brasil y un 6 % de Perd, concentrando el
19,37 % de las importaciones totales. Le siguen en volumen de importacion TANUS JALIL y TROPICAL
ARGENTINA.

Tabla N°4 Importadores 2022 a 2024

El sector de uvas frescas viene creciendo en forma sistematica, en 2022, Argentina importé USD 11,6M
en Uvas, frescas 0 secas, incluidas las pasas, convirtiéndose en el importador nimero 71 de Uvas,
frescas o secas, incluidas las pasas en el mundo. En 2023 dicha cifra disminuyo a USD 9,52M a raiz de
la crisis econémica que redujo en forma considerable la posibilidad de realizar el pago de las
importaciones a los exportadores desmotivando las compras. Pero en 2024 se visualiza un desempefio
positivo con un totalizando USD 12,8M de importacion, asociado a la facilitacién del comercio exterior y
las medidas que estan generando fluidez en las operaciones.

De las 215.169 hectareas con vifiedos de la Argentina, apenas el 5,7% estan destinadas al cultivo de
uvas para consumo en fresco, segun los Ultimos datos del Instituto Nacional de Vitivinicultura, . De las
215.169 hectareas con vifiedos de la Argentina, apenas el 5,7% estan destinadas al cultivo de uvas para
consumo en fresco, segun los Ultimos datos del Instituto Nacional de Vitivinicultura.

Si se analiza desde el punto de vista del precio es mas conveniente traer la uva fresca desde Brasil, pero
considerando el tiempo de fransito es mucho mejor importar desde Perd, llega mucho més rapido via
multimodal, maritimo de Per0 a Chile y luego transporte terrestre con Aduana en Argentina (Mendoza)
hasta el punto de comercializacion.

TablaN° 4
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IMPORTADOR 2022 USDCIF 2023 USD CIF 2024 USD CIF
(Miles) (Miles) (Miles)
Tanus Jalil e Hijo S.R.L. 2.887.321 2.457.167 2.545.712
Agro Nuevo S.A. 2.305.882 841.731 2.626.962
Tropical Argentina S.A. 1.446.769 797.882 1.999.520
Dimimax S.R.L. 838.162 1.072.243 857.017
Rafico S.A. 528.043 474.817 571.164

Fuente: elaboracion propia en base a datos de Softrade.

2.9 Criterios de los

actores claves
de los canales
de distribucion
y
comercializaci
o6n para la
seleccion  de
proveedores
(en orden de
importancia)

El potencial comprador evalla la infraestructura de almacenamiento y a la logistica de distribucién. Las
uvas frescas deben llegar frescas y en perfectas condiciones al mercado argentino.

Hay parametros definidos como que la empresa exportadora debe tener camara de frio para hacer el
cold treatment en origen, un proceso térmico que se utiliza para evitar la proliferacién de plagas , si no
lo tiene en caso contrario hay que fumigar lo cual complica el proceso. Ademas, debe cumplir con los
parametros de calidad minimos requeridos, para productos de exportacion , la uva que se elige, segun
nos comentan los compradores es CAT 1, hoy por hoy el mercado carga uva sin semilla (eventualmente
red globe CAT 1".

Envase cartdn o plastico 8,2 kg empacada en carrybags con Brix minimo 16 ( los grados brix es la forma
en la que se mide el contenido de azUcar en las frutas. Un grado de brix es 1 gramo de sacarosa por
cada 100 gramos).

2.10 Presencia de la

oferta peruana
en el mercado
(temporadas,
puntos
venta)

de

Requisitos para la exportacién de Uvas Frescas hacia Argentina:

Uspallata.

REQUISITOS GENERALES:

Certificado Fitosanitario.

Certificado de lugar de produccion.

Certificado de planta de empaque.

Permiso de Autorizacion Fitosanitaria de Importacion (AFIDI).

Puntos de ingreso autorizados: Puerto Buenos Aires, Aeropuerto Internacional Ministro Pistarini y

Importacion en contra estacion: Solo se permite la importacion del producto en el pais de

destino del 01 de junio al 30 de noviembre.

2.

3

31
32

PLAGAS REGULADAS:

Selenaspidus articulatus , Ceratitis capitata , Anastrepha fraterculus

DECLARACION ADICIONAL:

"El envio fue inspeccionado y se encuentra libre Selenaspidus articulatus”

"El envio fue sometido a tratamientos bajo supervision oficial para el control de Ceratitis capitata

y Anastrepha fraterculus".

4

42

[ > NS B

TRATAMIENTO CUARENTENARIO:

TRATAMIENTO DE FRIO (T107-a-1)

15 DIAS a 1.11 °C, o menor temperatura - Tratado en origen

15 DIAS a 1.11 °C, o menor temperatura - Tratado en transito.

17 DIAS a 1.67 °C, o menor temperatura - Tratado en origen

17 DIAS a 1.67 °C, o menor temperatura - Tratado en transito
REQUISITOS DE ETIQUETADO:

Ninguno.

CONSIDERACIONES PARA LLENAR EL C.F.:

Consignar la declaracion adicional 3.2, solo para envios que ingresen por Uspallata.
Consignar el nimero de contenedor y precinto en la declaracion adicional.

[Escriba aqui]
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CONSIDERACIONES PARA LLENAR EL C.F.:
Consignar la declaracion adicional 3.2, solo para envios que ingresen por Uspallata.
- Consignar el nimero de contenedor y precinto en la declaracion adicional.

En 2024 ingresaron a Argentina de Pert USD CIF 930.650.- dividido en 4 importadores, donde Tanus Jalil
S.R.L. tiene una participacion del 53,35%, le sigue Diego Salvarredi con un 19,95% , Agro Nuevo S.A. con
14,86% y finalmente Fruticola Don Julidn S.R.L. con un 11,85% .

Posicion Arancelaria 2022USDCIF ~ 2023USDCIF | 2024 USD CIF
0806.10.00.000 51.802 332.453 930.648

En 2019 el Servicio Nacional de Sanidad Agraria — SENASA comenzd a realizar la certificacion fitosanitaria
de los envios de uva, destinada a su comercializacidn en Argentina. El volumen fue creciendo un 1696,55%
de 2022 a 2024.

El incremento estd impulsado fundamentalmente a una mayor demanda y las condiciones logisticas que
benefician a las uvas peruanas respecto a Brasil que es el principal proveedor, no de precio, Brasil siempre
ofrece precios més competitivos. También hay una mejor relacion binacional en funcion de las nuevas
medidas del comercio exterior argentino orientado a una insercién en el mercado global con herramientas
de facilitacién que promueven los negocios.

2.11 Actividades de

promocion
idéneas para
promover el
producto

Promover la participacion de los compradores argentinos en ruedas especificas como EXPO PERU NORTE
Y EXPOALIMENTARIA a través de la Oficina Comercial de Promper( en Argentina, para incrementar la
presencia de los productos en las cadenas de retail siendo una excelente oportunidad para los exportadores
peruanos.

El apoyo a los importadores y distribuidores del producto con material para difusion y campafias de
publicidad en redes sociales y medios digitales permite un mejor posicionamiento del producto.

Se sugiere a las empresas peruanas participar de ruedas de negocios y agendas personalizadas .
presenciales o virtuales con compradores argentinos a través de la Oficina Comercial de Promperu en
Argentina. .

Se sugiere cuando se abra la posibilidad, realicen misiones comerciales a Argentina para ponerse en
contacto directo con los potenciales compradores.

Ferias Alimentos
FIAR 2025 - https://fiar.com.ar/

FITEPH 2025 - https://fithep-expoalimentaria.com.ar/old/la-feria/

EXPOAGRO 2025 - https://www.expoagro.com.ar/
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ANEXO
PRECIOS DE REFERENCIA EN LOS DIFERENTES CANALES SEGUN ORIGEN DEL PRODUCTO
Unidad 2l Origen Fecha de
Punto de venta (Caja, Kg. . del toma de Caracteristicas o forma de presentacion Foto

13, 9., (US$ por unidad) ; y

otro) producto | informacion

www.disco.com.ar Uva verde sin semillas
Kg usD 3,99 Brasil 31/01/2025
https://www.maxnic.com.ar/ Uva Blanca seleccién
Kg usD 3, 00 Brasil 31/01//2025
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Mercado Central de
Buenos Aires

Caja de 8 kg

USD 23,00

Brasil

31/01/2025

Uva Fresca Red Globe

[Escriba aqui]

Tipo de cambio comprador del 31/01/2025 Banco Nacién: 1 USD = $ $1033,50




