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     2            FICHA MERCADO – PRODUCTO 

I. DATOS DEL REGISTRO DE LA FICHA  
 

1.1. Nombre de la 
OCEX 

OCEX Buenos Aires 1.2. Fecha 21/01/2025 

1.3. Elaborado por: Nombres y apellidos Silvia Seperack /Andrea Zinik 

Cargo Directora/Especialista Senior  
 

II. DATOS DEL MERCADO – PRODUCTO 
 

2.1 Producto Uva Fresca 

2.2 Nomenclatura 
arancelaria 
(Ejem.; 
0806.10) 

PERÚ DESCRIPCIÓN 
PERÚ 

ARGENTINA DESCRIPCIÓN ARGENTINA 

 
 
 
 
 
 
 
0806.10.00.000 

 
 
 
 
 
 
 
UVAS 
FRESCAS  

0806.10.00 FRESCAS 
0806.10.00.100 H A GRANEL (RG.2146 

AFIP) 
0806.10.00.9  
0806.10.00.910 E En envases inmediatos de 

contenido neto inferior o 
igual a 2,5 kg (Dec.PEN 
509/07 Anexo III) 

0806.10.00.920 H En envases inmediatos de 
contenido neto superior a 
2,5 kg e inferior o igual a 20 
kg (Dec.PEN 509/07 Anexo 
III) 

0806.10.00.990 F Las demás 
 

2.3 Denominación 
o nombre 
comercial en 
el país de 
destino 

Uvas, frescas o secas, incluidas las pasas.  

2.4 Requisitos de 
acceso al 
mercado 
(aranceles, 
requisitos 
sanitarios y 
fitosanitarios, 
certificaciones, 
otros)  

 

Se detallan a continuación los requisitos de acceso al mercado para el producto seleccionado. Es importante 

tomar en cuenta que según el programa de liberación del ACE 58, los productos con origen peruano 

destinados a Mercosur tienen una preferencia arancelaria de 100%, es decir ingresan con arancel cero a los 

países que conforman ese bloque, incluida Argentina.  

Posición 

Arancelaria 

0806.10.00.00.100H  0806.10.00.910 E 0806.10.00.920H 0806.10.00.990

F 

Descripción  UVA FRESCA A 

GRANEL 

UVA FRESCA  

En envases inmediatos 

de contenido neto 

inferior o igual a 2,5 kg 

(Dec.PEN 509/07 Anexo 

III) 

UVA FRESCA 

En envases 

inmediatos de 

contenido neto 

superior a 2,5 kg e 

inferior o igual a 20 

kg (Dec.PEN 509/07 

Anexo III) 

UVA 

PRESCA  

Las demás  

Arancel Ext. 

Común AEC 

9% 9% 9% 9% 
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Derecho 

Importación 

Extrazona DIE 

9% 9% 9% 9% 

Impuesto 

Ingresos 

Brutos IIBB 

2,5% 2,5% 2,5% 2,5% 

Impuesto 

Valor 

agregado IVA 

21% 10,5% 10,5% 10,5% 

Impuesto 

Valor 

Agregado 

adicional IVA 

Ad. 

0% 0% 0% 0% 

Impuesto a las 

Ganancias IG 

0% 0% 0% 0% 

Tasa de 

Estadística TE  

3% 3% 3% 3% 

                                                                  Fuente Tarifar – 2025 

Perú cuenta con preferencia arancelaria porcentual del 100% que aplica sobre el Arancel Externo Común 

(AEC) y el Derecho de Importación Extrazona (DEE) - AAP.CE N° 58.   

 

2.5 Tendencias 
del mercado 
(no incluir 
estadísticas de 
comercio 
exterior) 

 

Según un reciente estudio, del que participó el INTA, hay una mayor conciencia de los consumidores 
que impulsa la necesidad de restablecer una conexión directa con los productores, apoyar, consumir 
alimentos saludables, frescos y seguros, al tiempo que contribuyen a reducir el impacto ambiental. La 
pandemia como eje disruptivo que promueve nuevas exigencias y desafíos a los sistemas productivos. 

 
A partir de la pandemia, surge una revalorización por parte de los consumidores de frutas ricas en 

vitaminas y otros compuestos que estimulan el sistema inmunológico. Las uvas son muy beneficiosas 

para la salud cardiovascular, su consumo regular funciona como antioxidante en nuestro organismo. 

También actúan como desintoxicante del hígado y riñones , mejorando problemas hepáticos y 

ayudando a eliminar el ácido úrico. Son buenas para el corazón, gracias a su alto contenido en potasio 

que ayuda a reducir la presión arterial. 

La superficie de vid de la República Argentina registrada es de más de 200.000 ha. y su producción 

anual de la fruta sobrepasa las 2.400.000 toneladas. En Argentina la mayor productora de la fruta 

fresca es San Juan, que concentra el 81% de las hectáreas cultivadas. La siguen Mendoza, que 

domina en cuanto a vinos, y Río Negro.  

La superficie de vid, incluidas las uvas para vinificación, registrada en el país es de más de 200.000 

hectáreas y la producción anual sobrepasa las 2.400.000 toneladas. Hay 18 provincias productoras: 

Mendoza encabeza la lista con más de 1.500.000 toneladas anuales; sigue San Juan con más de 

500.000;  La Rioja tiene más de 80.000 y junto a Salta, Catamarca, Neuquén y Río Negro concentran 

aproximadamente el 99% del territorio nacional. El 1% restante se distribuye en 11 provincias: La 

Pampa, Córdoba, Buenos Aires, Tucumán, San Luis, Chubut, Entre Ríos, Jujuy, Misiones, Santiago 

del Estero y Santa Fe. 
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Las uvas pueden presentar una variedad de colores como negro, morado, amarillo, dorado, púrpura, 

rosado, marrón, anaranjado o blanco. 

Tabla N° 1 -Tipos de Uva en Argentina 

 

La uva es una fruta que puede tener distintos destinos. El más importante en el ámbito nacional e 

internacional es la elaboración de vinos, pero también se destina un buen volumen de frutas para la 

elaboración de uva-pasa y para el consumo en fresco. 

 

2.6 Estacionalidad 
de la 
producción 
local 

 

 
Cosechas y producción: Las variedades para consumo en fresco, así como las que van a industria o las 
que se secan, se dan bien a lo largo de todo el territorio nacional, e incluso todas pueden intercambiar sus 
usos a conveniencia. Pero tienen su ciclo de cultivo de octubre a febrero (el mes pico de cosecha en Cuyo), 
y una temporada de ventas que con suerte se estira hasta mayo. 
 
La importación se divide en dos principales partidas arancelarias que incluyen los siguientes productos: 
 
0806.10.00.910 E: UVA FRESCA - En envases inmediatos de contenido neto inferior o igual a 2,5 kg. 
0806.10.00.920 H: UVA FRESCA - En envases inmediatos de contenido neto superior a 2,5 kg e inferior o 
igual a 20 kg. 

 
Estacionalidad en el comercio exterior 
Se tomará como año de referencia 2024 
 
Según se ha analizado las estadísticas todas las principales partidas de importación de uva fresca en 
2024, muestran una tendencia de aumento de importación entre agosto y noviembre. El ingreso de uvas 
origen Perú es desde septiembre a noviembre.  
Por normativa las importaciones son en contra estación, solo se permite la importación del producto en el 
país de destino del 01 de junio al 30 de noviembre. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Cuadro N°1  
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Fuente: elaboración propia en base a datos de Softrade. 
 

Las industrias que consumen este tipo de productos cubren primero la demanda con la producción local e 

importan para cubrir la estacionalidad del producto durante los meses de no disponibilidad en el mercado. 

Cuando avanza el segundo semestre, el país ya no tiene uvas para consumo en los meses en que los 

consumidores más las buscan. Entonces, como la oferta local es mínima, de dispar calidad y con alto precio, 

comienza el ingreso de cientos de toneladas de fruta de otros países proveedores, que abastecen la ávida 

demanda interna a un costo razonable por el resto del año. 

2.7 Principales 
puntos de 
ingreso del 
producto al 
mercado 
(puertos y/o 
aeropuertos) 
 

 
La principal aduana de arribo por vía terrestre es Iguazú. Según lo conversado con algunas empresas, los 
arribos de Perú se realizan por vía terrestre por Chile con entrada a Argentina vía Mendoza. Por ejemplo, 
Tanus Jalil ha traído varios contenedores origen Perú, pero se presume que fue considerado origen Chile 
a los fines estadísticos.  
Las vías de ingreso son:  
 

• BS.AS. (CAPITAL) 

• BERNARDO DE YRIGOYEN 

• BS.AS. (CAPITAL) 

• CAMPANA 

• IGUAZU 

• MENDOZA 

• NEUQUEN 
 
El tema logístico no es menor a la hora de tomar decisiones, Brasil se demora muchos días y no se puede 
vender fruta que esté “pasada” o que no llegue al estándar de calidad requerido por los clientes. Viniendo 
la carga por Brasil puede tardar más de 20 días, por lo tanto, la opción de comprar uva fresca peruana para 
traer vía Chile – Mendoza, cobra importancia.  

2.8 Descripción de 
la cadena de 
distribución y 
comercializaci
ón del 
producto en el 
mercado 

(identificar los 

principales 
actores en 

Mercado Externo  
 

La comercialización de la uva de mesa se encuentra en manos de exportadoras, las cuales compran las 
uvas a los productores con los cuales ellas trabajan y posteriormente le liquidan al precio que ellas 
vendieron en los mercados de destino menos los costos incurridos.  
 
La presencia de productores exportadores directos, o grupo de productores asociados en la actividad 
comercial ha hecho de que en los últimos años la cantidad de exportadoras haya crecido.  
 
Analizando el universo de exportadores, puede hacerse la siguiente clasificación: 
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cada eslabón 
de la cadena) 

  
a) Grandes Exportadoras: Son aquellas radicadas con importantes inversiones, 

integradas en toda la cadena, desde la producción primaria, empaques centrales y 
frigoríficos. Estas empresas también compran producción a terceros productores, 
haciendo un asesoramiento técnico y dando apoyo financiero a los mismos. 

 
b) Exportadoras Medianas y Chicas: Por lo general son empresas dedicadas a otras 

frutas, como cítricos, que vienen a la provincia en la temporada de la uva, sin contar 
con estructura humana, comercial ni frigorífica permanente en la provincia y, por lo 
general tomando servicios alquilados para todas esas necesidades.  Grupos de 
Productores Integrados o Productores Individuales: Estos son productores que se han 
lanzado al mercado internacional y han desarrollado su estrategia comercial, logrando 
entrar a importantes mercados como el ruso, brasilero y otros. 

Mercado Interno  
 
Para este mercado existen compradores que por lo general hacen su logística desde el empaque inclusive, 
comprando la uva colgada en el parral. En muchos casos ingresan a parrales que ya fueron cosechados 
para exportación y deben hacer una selección para sacar uva con una calidad aceptable. 
 
También, en ciertos casos, entran a los parrales de uvas con destino a vinificar para hacer una primera 
sacada de los mejores racimos que pueden embalarse para consumo en fresco en el mercado interno. 

 

 

Principales Importadores 

A continuación, se muestran los principales importadores de uvas frescas para las partidas principales 

relacionadas durante el 2024: 

 

 

 

 

 

Tabla N° 3 Principales Importadores  



Pág. 6 de 10 

 
 

[Escriba aquí] 
 

 

Fuente: elaboración propia en base a datos de Softrade. 

En diciembre de 2024 se observa una marcada incidencia de la empresa AGRO NUEVO, importó 2M 

USD CIF de uvas frescas cuyo origen principal fue un 88% de Brasil y un 6 % de Perú, concentrando el 

19,37 % de las importaciones totales. Le siguen en volumen de importación TANUS JALIL y TROPICAL 

ARGENTINA.  

Tabla N°4 Importadores 2022 a 2024 

El sector de uvas frescas viene creciendo en forma sistemática, en 2022, Argentina importó USD 11,6M 

en Uvas, frescas o secas, incluidas las pasas, convirtiéndose en el importador número 71 de Uvas, 

frescas o secas, incluidas las pasas en el mundo. En 2023 dicha cifra disminuyo a USD 9,52M a raíz de 

la crisis económica que redujo en forma considerable la posibilidad de realizar el pago de las 

importaciones a los exportadores desmotivando las compras. Pero en 2024 se visualiza un desempeño 

positivo con un totalizando USD 12,8M de importación, asociado a la facilitación del comercio exterior y 

las medidas que están generando fluidez en las operaciones.  

 

De las 215.169 hectáreas con viñedos de la Argentina, apenas el 5,7% están destinadas al cultivo de 

uvas para consumo en fresco, según los últimos datos del Instituto Nacional de Vitivinicultura, . De las 

215.169 hectáreas con viñedos de la Argentina, apenas el 5,7% están destinadas al cultivo de uvas para 

consumo en fresco, según los últimos datos del Instituto Nacional de Vitivinicultura. 

 

Si se analiza desde el punto de vista del precio es más conveniente traer la uva fresca desde Brasil, pero 

considerando el tiempo de tránsito es mucho mejor importar desde Perú, llega mucho más rápido vía 

multimodal, marítimo de Perú a Chile y luego transporte terrestre con Aduana en Argentina (Mendoza)  

hasta el punto de comercialización.  

 

 

 

 

 

 

 

Tabla N° 4 
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Fuente: elaboración propia en base a datos de Softrade. 

 

2.9 Criterios de los 
actores claves 
de los canales 
de distribución 
y 
comercializaci
ón para la 
selección de 
proveedores 
(en orden de 
importancia) 

 

El potencial comprador evalúa la infraestructura de almacenamiento y a la logística de distribución.  Las 

uvas frescas deben llegar frescas y en perfectas condiciones al mercado argentino.  

 

Hay parámetros definidos como que la empresa exportadora debe tener cámara de frío para hacer el 

cold treatment en origen, un proceso térmico que se utiliza para evitar la proliferación de plagas , si no 

lo tiene en caso contrario hay que fumigar lo cual complica el proceso.  Además, debe cumplir con los 

parámetros de calidad mínimos requeridos, para productos de exportación , la uva que se elige, según 

nos comentan los compradores es CAT 1, hoy por hoy el mercado carga uva sin semilla (eventualmente 

red globe CAT 1”. 

 

Envase cartón o plástico 8,2 kg empacada en carrybags con Brix mínimo 16 ( los grados brix es la forma 

en la que se mide el contenido de azúcar en las frutas. Un grado de brix es 1 gramo de sacarosa por 

cada 100 gramos).   

2.10 Presencia de la 
oferta peruana 
en el mercado 
(temporadas, 
puntos de 
venta) 
 

 
Requisitos para la exportación de Uvas Frescas hacia Argentina:  
 
1. REQUISITOS GENERALES: 
- Certificado Fitosanitario. 
- Certificado de lugar de producción. 
- Certificado de planta de empaque. 
- Permiso de Autorización Fitosanitaria de Importación (AFIDI). 
- Puntos de ingreso autorizados: Puerto Buenos Aires, Aeropuerto Internacional Ministro Pistarini y 
Uspallata. 
- Importación en contra estación: Solo se permite la importación del producto en el país de 
destino del 01 de junio al 30 de noviembre. 
 
2. PLAGAS REGULADAS: 
- Selenaspidus articulatus , Ceratitis capitata , Anastrepha fraterculus 
 
3. DECLARACIÓN ADICIONAL: 
-----3.1 "El envío fue inspeccionado y se encuentra libre Selenaspidus articulatus" 
-----3.2 "El envío fue sometido a tratamientos bajo supervisión oficial para el control de Ceratitis capitata 
y Anastrepha fraterculus". 
4. TRATAMIENTO CUARENTENARIO: 
4.2 TRATAMIENTO DE FRIO (T107-a-1) 
- 15 DIAS a 1.11 °C, o menor temperatura - Tratado en origen 
- 15 DIAS a 1.11 °C, o menor temperatura - Tratado en tránsito. 
- 17 DIAS a 1.67 °C, o menor temperatura - Tratado en origen 
- 17 DIAS a 1.67 °C, o menor temperatura - Tratado en tránsito 
5. REQUISITOS DE ETIQUETADO: 
- Ninguno. 
6. CONSIDERACIONES PARA LLENAR EL C.F.: 
- Consignar la declaración adicional 3.2, solo para envíos que ingresen por Uspallata. 
- Consignar el número de contenedor y precinto en la declaración adicional. 
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6. CONSIDERACIONES PARA LLENAR EL C.F.: 
- Consignar la declaración adicional 3.2, solo para envíos que ingresen por Uspallata. 
- Consignar el número de contenedor y precinto en la declaración adicional. 
 
En 2024 ingresaron a Argentina de Perú USD CIF 930.650.- dividido en 4 importadores, donde Tanus Jalil 
S.R.L. tiene una participación del 53,35%, le sigue Diego Salvarredi con un 19,95% , Agro Nuevo S.A. con 
14,86% y finalmente Frutícola Don Julián S.R.L. con un 11,85% . 
 

Posición Arancelaria 2022 USD CIF 2023 USD CIF 2024 USD CIF 

0806.10.00.000 51.802 332.453 930.648 
 
En 2019 el Servicio Nacional de Sanidad Agraria – SENASA comenzó a realizar la certificación fitosanitaria 
de los envíos de uva, destinada a su comercialización en Argentina. El volumen fue creciendo un 1696,55% 
de 2022 a 2024.  
 
El incremento está impulsado fundamentalmente a una mayor demanda y las condiciones logísticas que 
benefician a las uvas peruanas respecto a Brasil que es el principal proveedor, no de precio ,  Brasil siempre 
ofrece precios más competitivos.  También hay una mejor relación binacional en función de las nuevas 
medidas del comercio exterior argentino orientado a una inserción en el mercado global con herramientas 
de facilitación que promueven los negocios.  
 

2.11 Actividades de 
promoción 
idóneas para 
promover el 
producto 

Promover la participación de los compradores argentinos en ruedas específicas como EXPO PERÚ NORTE 
Y EXPOALIMENTARIA a través de la Oficina Comercial de Promperú en Argentina,  para incrementar la 
presencia de los productos en las cadenas de retail siendo una excelente oportunidad para los exportadores 
peruanos.  
 
El apoyo a los importadores y distribuidores del producto con material para difusión y campañas de 
publicidad en redes sociales y medios digitales permite un mejor posicionamiento del producto.  
 
Se sugiere a las empresas peruanas participar de ruedas de negocios y agendas personalizadas . 

presenciales o virtuales con compradores argentinos a través de la Oficina Comercial de Promperú en 

Argentina. . 

Se sugiere cuando se abra la posibilidad, realicen misiones comerciales a Argentina para ponerse en 

contacto directo con los potenciales compradores. 

Ferias Alimentos 

FIAR 2025 - https://fiar.com.ar/ 

FITEPH 2025 - https://fithep-expoalimentaria.com.ar/old/la-feria/ 

EXPOAGRO 2025 - https://www.expoagro.com.ar/ 

 

 

 

https://fiar.com.ar/
https://fithep-expoalimentaria.com.ar/old/la-feria/
https://www.expoagro.com.ar/
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ANEXO 

PRECIOS DE REFERENCIA EN LOS DIFERENTES CANALES SEGÚN ORIGEN DEL PRODUCTO 

 

Punto de venta 

Unidad  

(Caja, Kg., 
otro) 

Precio  

(US$ por unidad) 

Origen 
del 

producto 

Fecha de 
toma de 

información 
Características o forma de presentación Foto 

www.disco.com.ar 

 

 

Kg USD 3,99 Brasil  31/01/2025 

Uva verde sin semillas  

 

 

 

https://www.maxnic.com.ar/ 

 
Kg USD 3, 00  Brasil   31/01//2025 

Uva Blanca selección  

 

 

http://www.disco.com.ar/
https://www.maxnic.com.ar/
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Tipo de cambio comprador del 31/01/2025 Banco Nación: 1 USD = $ $1033,50  

Mercado Central de 
Buenos Aires  Caja de 8 kg USD 23,00 Brasil  31/01/2025 Uva Fresca Red Globe  

 


