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APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

¢(QUE ENTENDEMOS POR EXPORTAR?

Regulada por. Ley General de Aduanas. Decreto Legislativo
1053 y su reglamento.

Articulo 60°.- Exportacion definitiva

“‘Régimen aduanero que permite la salida del territorio aduanero
de las mercancias nacionales o nacionalizadas para su uso o
consumo definitivo en el exterior.

La exportacion definitiva no esta afecta a ningun tributo(%
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@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO
/ ¢Quiénes pueden exportar?

* En el Perd, las personas naturales y juridicas pueden
realizar este tipo de negocios siempre y cuando cuenten
con el Registro Unico al Contribuyente (RUC) y emitan
facturas.
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Registro de Empresas
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APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

/ ¢Quiénes pueden exportar?

» Gracias a Exporta Facil, también se puede exportar bajo el
Régimen Simplificado emitiendo Boletas de Venta.
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 Esrecomendable que se especifique en la ficha RUC de Ia
SUNAT, en el acapite de actividad de Comercio Exterior:

“Exportador-Importador-Comercializador”.
((prom.
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@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

/ ELEMENTOS ESTRATEGICOS DE LA EXPORTACION

Instituciones Publicas

PROMPERU, )WHNAG}ITP\VIINEM, INDECOPI, otros
MINE

Instituciones Privadas
ADEX, SNI, Cdmaras de Comercio, COFIDE, otras




APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

. ¢, Qué factores debe evaluar la empresa para
poder exportar?
f"— «  Contar con un Plan Estratégico de Exportaciones.
J ‘f’r *  Contar con una infraestructura adecuada.
J f *  Contar con un nivel de produccion constante y sostenido.

J f *  Contar con personal adecuado.
Manejar el aspecto financiero. MERCADO

¢Qué factores debemos tomar en ¢ Que factores evaluar en el mercado
cuenta en nuestro producto a exportar? al que exportaremos?
. Precio competitivo. .

El volumen de importacion creciente.
e  Barreras comerciales y no comerciales.
Estabilidad politica, econdmica y social.

. Innovacion.
PRODUCTO LA EMPRESA

. Calidad.
. Diferenciacion.

“Lo mas recomendable es que todas y cada una de las empresas que participan en los negocios de
exportacion se capaciten en entender la estructura y el proceso global del comercio internacional,
los principios operativos internacionales, las partes de las que se compone una exportacion y los
documentos que se emplean” LA CLAVE DEL COMERCIO

\2792




APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

/ TABLA DE CONTENIDO
I / ‘-‘ .
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Formaligacion Estudio del Perfil de tu
{e tu empresl_:._/___. \Tzrcudo v \Emductn
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Promocion de Contacto Tramites Embarque
\!:u producto | comercial de aduana | nl exterior
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Formalizacion de tu empresa

-
°g
| WWW.crecemype.pe Crecemgpe
- La Web del Empresario MYPE

TMCOFIDE www.cofide.com.pe

P
- 'R PERU | Ministerio
http://www.produce.qgob.pe/ @l
CREA TU PROPIA

WWW.sunat.gob.pe QSUNAT
EMPRESA £

3 roMA Es recomendable que se especifique en la ficha RUC de
la SUNAT, en el acapite de actividad de Comercio
NoTHh . et ?/‘
N \ XS W 7 Exterior: “Exportador-Importador-Comercializador”. -

> peru



http://www.crecemype.pe/
http://www.cofide.com.pe/
http://www.produce.gob.pe/
http://www.sunat.gob.pe/

@ Estudio del mercado
‘ ®

La busqueda, seleccion y
clasificacion de informacion

permitird disminuir riesgos de
exportacion.

Determinar
oportunidades de

ventas al exterior.

INVESTIGACION DE

MERCADO
\2792




Estudio del mercado

"+ Base politico- legal producto
e Economia e Estructura de precios
* Competencia * Nivel de intervencién del
* Canales de distribucién gobierno
*  Puntos de entrada (puertos, e Variaciones culturales @

aeropuertos) * Nicho de mercado
* Necesidad de adaptacion del * Riesgo pais




@ Estudio del mercado

efn‘

" Segmentacion del Mercado

Buenas practicas:

* Encontrar el balance entre competitividad y ganancia s.
* Describir al comprador con el mayor detalle posible.
e Resaltar las posibles razones por las que compraria el

producto ofrecido.
‘ prom.
peru




@ Estudio del mercado

¢Como seleccionar mercados potenciales para
exportar?

« Se recomienda empezar por los paises que son SOCiOS
comerciales.

arancelaria del producto a fin de
2fectuar busque das estadistica
e paises destino de |Ia
Xportaciones.

e Busqueda de informacion:
v’ Estadistica.
v’ Criterios cualitativos.

v' Experiencias de exportaciones u organizaciones especializadas.

Nota: aprox. el 93% del intercambio comercial peruano se realiza con los paises
con los que tenemos acuerdos comerciales ‘ p ?"Om -



@ Estudio del mercado

f EL PERU EN EL MARCO INTERNACIONAL

e Bloques econdmicos: OMC, CAN, MERCOSUR, APEC, EFTA, UE,
Alianza del Pacifico.

e Bilaterales: Canada, Chile, China, Corea del Sur, Costa Rica, Cuba,
Estados Unidos, Japdn, México, Panama, Singapur, Tailandia.

e Guatemalay Honduras.

e Programa DOHA, Acuerdo de Asociacion Transpacifico-TPB El
Salvador, Turquia y Acuerdo de Comercio de Servicios TISA.

Nota: aprox. el 93% del intercambio comercial peruano se realiza con los paises con los que tenemos acuerdos Q ?"‘O m P
comerciales ‘ p e I‘ U




@ Estudio de mercado

¢,Donde encuentro informacion sobre estudios y |
guias de mercado?

Sistema Integrado de Informacién de Comercio Exterior — SIICEX

http://www.siicex.gob.pe/ < . .
S c x lmgegmdo.dehfamwm
Pro Ecuador @ I E A e o

http://www.proecuador.gob.ec/ <5 PROECUADO
PrOCOIOm bla ? e P DRI AL oREs e TnvER'SIONES
http://www.procolombia.co/ D PROCOLOMBIA
ProChile Chil **3}
http://www.prochile.gob.cl/ ~O|CHILE
ICEX Espafa - —
http://www.icex.es/icex/es/ |C _X Exportacion
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http://www.siicex.gob.pe/
http://www.proecuador.gob.ec/
http://www.procolombia.co/
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Estudio de mercado

. Donde encuentro informacion sobre mercados?

CENTRAL INTELLIGENCE AGENCY
THE WORK OF A NATION. THE CENTER OF INTELLIGENCE.

CIAHome

About CIA

Careers

PENDICES

Offices of CIA &

News & Information WELCOME TO THE WORLD FACTBOOK

The Worlid Factbook provides

~ Publications information on the history, peo

 y The Workd Fact government, economy, geography
NG Lendas miltary, and transnational issues for
CIA Maps & Publications world entities. Our Reference
Additional Publications tab includes: maps of the major

Center for the Study of
_Inteligence. =
Freedom of Information Act

__Electronic Reading Room

world regions, as well as Flags of

the Worid, a

ysical Map of the

World, a Polttical Map of the World

and a Standard Time Zones of the

Kent Center Occasional World map

L_Papers

Inteligence Literature

Reports WHAT'S NEW

Sunday, August 22
REGIONAL MAPS

Related Links

August 06, 2010 - In the Tran:
"Airports”, "Airport:

Kids’ Page
Contact CIA

July 29, 2010 - The "International Court of Ju
entry listed under International Orga,

GUIDE TO COUNTRY
COMPARISONS

Mission

’7 e |
=
E. DID YOU KNOW?

he Central

To learn more, visit CIA

WWW.Cla.qoVv

WELCOME TO THE
CANADIAN MARKETPLACE

TFQ Canada is the primary Canadian provider of information, advice and contact for exporters in developing and

emerging countries. TFO Canada provides free web-based products and services to registered exporters including our

flagship Exporting to Canada Handbook and multiple sector specific documents, and we publish supply offers to
Canadian buyers. €

so we can customize the content of our website to bettes

Tell us what your area of

your needs:

Choose a sector: MNone ~ Chooseacountry: Peru -

Youarea: @ Foreign Supplier ) Canadian Buyer ( Trade Support Institution

[ Flesse reaister uith us fres of charge to gain access to detailed trade information, to subscribe to our regular trade
publications and for customized buyer-seller matching.

English | Espafiol | Frangais
Publications. (‘
Experts in trade
4 e for developing SERVICES FOR SERVICES FOR SERVICES FOR TRADE ABOUT
rHE WORLD FACTBOOK T I FOREIGN SUPPLIERS  CANADIANS BUYERS ~ SUPPORT INSTITUTIONS : TFO CANADA SEEIE G ®
CANADA
B Not a member? Reqister here = SIGN IN

Did you know...

1,524

The number of Canadian
importers registered on the
TFO Canada senvice. TFO
Canada publishes export
offers to these buyers every
month

22

The number of Canadian
market publications available

Register Now

L <

Get access to our free
online services including:

Caribbean Giftware Project
llluminates Luna Design

B =

Foreign Supplier Database Current Trade News
Canada Reaches Free Trade
Deal with Honduras

(CBC News) Canada has

General Industry Search Product-Specific Search

Exporting
to Canada
A Handbook

DOWNLOAD @ \ -

www.tfocanada.ca
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http://www.cia.gov/
http://www.tfocanada.ca/

Estudio de mercado

e

_* éDonde encuentro informacion sobre mercados?
CR] ===

LR J

Market Info ] Sectors Suppliers [J] Supporters ] Buyers T © Stamap © Woriwide © Japansse
| I@ Japan External Trade Organization [Coogle” custom sesen |

NEWS & EVENTS EU MARKET INFORMATION OPEN FOR APPLICATION

Home Investing in Japan Cool Japan Business Opportunities Reports and Statistics About Us

% Changes on the CBI's co

% Search our database to find the European EXPORT COACHING PROGRAMMES
list... market information that will make a : i

The consequence of adapted Dutch difference for you
development strategies is that the
CBI's assistance is to

[~] JETRQ Worldwide

d contact ma
matter

By Anton de Boer, CBI external 3 More
expert.In its attempt to increase

food safety, since 1...

SUPPORTERS TRAINING

 Africa Re

founder

interviews the

Wines in

Oo0om

Africa Report is a project to © Overseas Offices with Wel
promote sustainable
entrepreneurship across Africa by SUPPLIERS TRAINING

means 2> EU market
- . - Quick Links Latest News EZ3  Special Feature
4 Planting a tree for sustain S Enilering EDuaineie mish 6
z: ':::T‘Ec‘ke:e.'f]riﬁecil(Kt(etrr:‘:‘\- . orters of mobile + Online Bookshop » Aug. 17,2010 [Press Release] Japan-China Trade Continues its Recovery in the Air Busan Co, Ltd. Fukuoka/Osaka
P X . + E-Mail Newsletter First Half of 2010 Branch
would end tomorrow 1. - B Watchi
usiness Hatching > Jul.09, 2010 Now Inviting Exhibitors for JETRO ZONE at FODDEX JAPAN 2011 ATB fast
S— Database . AirBusan, a fast-
A— ol + Library » Jun. 14,2010 JETRO BIGLINK FORUM 2010 growing Korean budget
+ Institute of Developing airline company that
Economies . prides itself on
CBI NEWSLETTER 2 Get your downioad CBI'S VIRTUAL SHOWROOM Topics [ more | providing low airfares il
and differentiated
Enter your email address to subscribe . AuG 202 senices fo customers,
e A tolins ug. 20,2010 IT Arm of Giant Indian Cenglomerate Tata Opens Office in Osaka has entered the Japanese o
- Aug. 18,2010 Success Story: Australian Executive Recruiting Company market
Carmichael Fisher Opens Branch Office in Tokyo
CBlAnnual reportiy > Aug. 17,2010 Global Company: Top Management Seminar “Shiftto Low-Caroon
KENYA: HOPE THROUGH SHOWROOM Socleties with Lithium-ion Batteries: The Belgium-based Umicore

Company's Global Business Strategy” (September 6th, Kobe)

FLOWERS O 9

WWW.cbi.eu WWW.|[etro.qo.|p
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http://www.cbi.eu/
http://www.jetro.go.jp/

o f"‘
b .-'.

Estudio de mercado

Herramientas de Inteligencia de Mercados

SUNAT

SUPERNTENDENCU NACICNAL D ADUANAS ¥ DE ADMINSTRACKCH TRBJTARIA

P2 CBI
&é Ministry of Foreign Affairs of the Netherlands

@ | Sistema Integrado de Informacion i / 2. A EXPORT

de Comercio Exterior 5 HELPDESK
¥ ;

" International

Trade

,,s Centre

£
T S

A Prodect HSI[m«ng k

'€ ) BUSINESS MONITOR N/ 'H«)
5((!):;\1;4:05; All Services IE

L\ \§ pt‘:fﬁ




Estudio de mercado

.ﬂ'
ﬂ ¢ Como mantenerme informado?

T, .-'.

ALO EXPORTADOR Los modulos del Servicio de Atencion al Exportador funcionan en sus nuevas instalaciones, sito en:
(01) 207 -1530  (01) 719 - 2999 Av. Jorge Basadre 610, San Isidro. El horario de alencion es de lunes a viemes de 9 a 13 horas y 14 a 18
horas.

El Servicio de Atencion al Exportador brinda informacion y asesoria sobre procedimientos, requisitos y framites
de exportacion.

Al6 Exportador

LR PROMPERU emite boletines semanales de
’ inteligencia de mercados en los que se
encuentran los nuevos lanzamientos,
tendencias, guias de mercado, estudios
por sectores, perfiles de productos, etc.

\2792
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Perfil de tu producto

r_ - |

v' Responde a las necesidades, gustos y preferencias, modas y
tendencias del mercado al que apuntamos

v" Se diferencia en algo con respecto a los productos de la competencia

v’ Se ajusta a los requerimientos de cantidad, calidad, etiquetado y
proteccion del medioambiente

¢Todos los productos peruanos ingresan a los mercados internacionales?

Regulaciones
http://www.siicex.qgob.pe/siicex/portal5ES.asp? page =709.69200

\2792



http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=709.69200

Perfil de tu producto

A

\‘ ‘BARRERAS
. ‘- .i; / \\‘ll "'.
Arancelarias No Arancelarias

v" Acuerdos comerciales.

¢ Bloques econdmicos: OMC, CAN, MERCOSUR, APEC, EFTA, UE,
Alianza del Pacifico.

* Bilaterales: Canada, Chile, China, Corea del Sur, Costa Rica, Cuba,
Estados Unidos, Japdn, México, Panama, Singapur, Tailandia.

¢ Guatemalay Honduras.

p .

* Programa DOHA, Acuerdo de Asociacion Transpacifico-TPP, El
Salvador, Turquia y Acuerdo de Comercio de Servicios TISA.

AN NN Y N U N N NN

Cuotas, antidumping

Derechos compensatorios

Inocuidad

Seguridad

Medio ambiente

Aspectos sociales

Inspeccion en aduanas

Embalaje de madera

Limites maximos de plaguicidas (LMR)
No exceder niveles de metales pesados

Otras normativas ‘%?ggﬂ?ﬁ




@ Perfil de tu producto

o a
~¢Qué debo conocer para adaptar el producto al
mercado?

* Clima competitivo

* Relacion precio-calidad
* Marcas propias

* Segmento

* Conciencia consumidora
* Productos organicos

* Cddigo de ética

* Medios de difusion




@ Perfil de tu producto

'\.

3/ a ¢Donde encuentro informacion sobre productos de
T ~  exportacion?

SICEX

http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp? page =160.00000
Biocomercio

http://biocomercioperu.pe/

Mincetur
http://www.mincetur.gob.pe/newweb/
Minag

http://www.minag.gob.pe/portal/

Produce

http://www.produce.gob.pe/

Boletines de Inteligencia Comercial — SIICEX
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp? page =725.72400

\2792
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http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=160.00000
http://biocomercioperu.pe/
http://www.mincetur.gob.pe/newweb/
http://www.minag.gob.pe/portal/
http://www.produce.gob.pe/
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=725.72400

@ Promocion de tu producto

@‘ .Como difundir internacionalmente la oferta
~ de un producto?

i ,I
» @

(A

P

 Participacion en ferias especializadas y misiones comerciales, asi
como ruedas de negocios.

 Promperu cuenta con el calendario de actividades en el que se
puede visualizar todas las ferias especializadas en las que participa.
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp? page =242.00000

* Per0 Trade Now comunidades de negocios que facilitan las

operaciones comerciales entre las empresas.
((prom.
peru

http://www.perutradenow.com/en/home



http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=242.00000
http://www.perutradenow.com/en/home

Promocion de tu producto

@ q ¢Donde puedo encontrar mas informacion acerca ferias
M ~ internacionales?

@Ferias  portalferiasm

Sencillamente fenas

Ferias internacionales en Peru

PerunMoODA 2015




@ Promocion de tu producto

@ @‘ ¢,Cuales son los materiales promocionales
A - basicos que deben desarrollarse para exportar?

Social Platforms

D Yul™ ﬂ
 Tarjetas promocionales L) }

* Materiales impresos
. , . p 4 Promotional Applications
Fichas técnicas ()0 A 4 Q =
Direccion electronica " Q b N @ ' -
7 . : W "\‘ Ll
Pagina web N

Muestras de los productos \ ! Website & Social Widgets 9
L- 5 n

ol
z@ Internet es una herramienta alternativa que te permite reducir costos y

e tener una aproximacion virtual a tus compradores. J
< @mm,

peru




@ Contacto comercial

",

S
AR enedor

Cotizacion

Oferta

Orden de Compra
..

Aceptacion ‘ pmm )
peru




Contacto comercial

¢cQué debo tomar en cuenta una vez establecido el
' contacto con el potencial comprador?

Una vez establecido el contacto y se haya enviado informacion sobre
la empresa, cotizacidn, catalogos, muestras, etc., lo ideal es que se
desarrolle un contrato de compra venta internacional.

g o~ Modelos de contratos de compra y venta

| http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp? page =82
8.82600#anclafecha
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http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=828.82600#anclafecha
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=828.82600#anclafecha

Contacto comercial

Q ""..I &
@

1

Nombre y direccion de las partes
Producto, normas y caracteristicas
Cantidad

Embalaje, etiquetado y marcas
Valor total del contrato
Condiciones de entrega
Descuentos y comisiones
Impuestos, aranceles y tasas
Lugares

Algunas clausulas a considerar

O 00N UAEWDNRE

10. Periodos de entrega o de envio (plazos, vigencias, prérrogas)
11. Envio parcial - transbordo — agrupacion del envio

12. Condiciones especiales de transporte
‘%mm,

peru




Contacto comercial

13.
14.
15.
16.
17.
18.

19.
20.

21.
22.
23.
24.
25.

® © 9
Condiciones especiales de seguro. ﬁ-ﬁ
Documentos.
Inspeccion.

Licencias y permisos.

Condiciones de pago.
Medios de pago.

Garantia.

Incumplimiento de contrato por causas de “fuerza mayor”
(penalidades).

Retrasos de entrega o pagos.
Arbitraje y conciliacion.
Idioma.

Jurisdiccion

Firma de las partes.

(\prom.




Contacto comercial

También es importante conocer los Términos Comerciales
Internacionales que delimitan nuestras responsabilidades vy
costos a asumir.

Determinan el lugar y forma de entrega de las mercancias

el punto donde se produce la transmisidn de riesgos.

Determina el reparto entre el exportador e importador de
==l OS gastos relativos a las operaciones de transporte, carga,
seguro, etc.

Determina los documentos y tramites que debe realizar el

(2o

exportador.

)
>
ae
LL]
—
O
O
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| Pais

| Destino
CFR. -

* Costoy +« Costo,

* Transporte « Franco

* Aduana a Bordo. Flete seguro
A » Al costado y Flete
del Buque

oo i

EXPORTADOR u .

|

|

|

|

|

|

|

|

|

Bw g |
A |
|

|

|

|

|

|

|

|

|

A

D

Ue
B BN,

* Puesto en

. -+ Entregaen « Entrega en + Entrega
Fabrica el lugar el terminal . derechos
N | acordado N pagados
hasta el
B . A S
A destino
| | convenido.
* Entrega de * Costode + Costode | k
la mercancia transporte transportey - s
en el lugar hasta el seguro | e, . ;
acordado. punto de I : o
entrega gane
| .. RN
i : IMPORTADOR
Pais | |
Origen | |

gLy




Contacto comercial

« Establecer el medio de pago ﬁ'_i 'S

Dependera de:

1. El poder de negociacidon entre ambas partes.

2. El grado y tiempo de conocimiento entre el importador vy el
exportador.

3. El nivel de confianza entre las partes.

4, El tamano y valor de la operacion.

5. La frecuencia de las operaciones (mensuales, bimensuales,

trimestrales, otros).
6. Exigencia de cada economia.

roﬂ/} Promperu pone a tu disposicion el Simulador Financiero para medios de pago,
NoTH financiamientos y garantias.
http://www.siicex.qob.pe/financiero/frmFinancieroSimulador.aspx

) Vg



http://www.siicex.gob.pe/financiero/frmFinancieroSimulador.aspx

@ Tramites de aduanas

°

q
Se considera una exportacion de Se considera una exportacion
menor cuantia. comercial.
El tramite aduanero se puede Se requiere contratar los servicios
realizar directamente con la de un agente de aduanas.
entidad aduanera.

Documento a presentar:

Documento a presentar: Declaracion Aduanera de
Declaracion Simplificada de Mercancias (DAM).
Exportacion (DSE).

Vg



Tramites de aduanas

PROCEDIMIENTO DE EXPORTACION l o 3
o ﬁ AN
‘
=) FEY =) P =)

ADUANAS ADUANAS

Transmision Elect / Numeracién DAM Transporte Interno Ingreso de Mercancia a Asignacion
de exportacion provisional pais de origen Zona Primaria de Canal
Con Datos Provisionales

RECONOCIMIENTO FiSICO I

REGULARIZACION (30 Dias) l i Autoriza€ion: EMBARQUE I

e Transmision complementaria de Datos de la

DAM
® Presentacion de Documentos
- ’ r g 4:|.' i
; Salida

Cargay Estiba

al Exterior
1

http://www.sunat.qob.pe/leqis lacion/procedim/despacho/index.html#

peru



http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/despacho/index.html

e

-

Tramite de aduanas

—

o & ¢Qué debo conocer para el tramite operativo?
=

El arancel

Es el impuesto que paga el importador al introducir productos en un

mercado. Estos impuestos se encuentran establecidos en el Arancel de
Aduanas.

Siendo el mas conocido:
 AD-Valorem

Base imponible: valor CIF aduanero determinado segun el Acuerdo del
Valor de la O.M.C.

Tasa impositiva para importaciones en Peru: tres (03) niveles: 0%, 9% vy
11%.

http://www.sunat.gob. pe/orientaciona duanera/pagosgarantias/ ‘ prOm -



http://www.sunat.gob.pe/orientacionaduanera/pagosgarantias/

Tramite de aduanas

o —
'l 1

°d

La partida arancelaria
Es el cddigo que define en el arancel de aduanas una mercancia
determinada o bajo el que se agrupa una categoria de mercancias afines
entre si.

Lo apropiado y legal es decir “subpartida naciona

III
.

DIGITOS DENOMINACION
1°2° [ 3°4° |5° 6° [7°8° |9°10°
1°2° Capitulo
1°2° | 324° Partida del Sistema Armonizado
1°2° [324° |[5° 6° Subpartida del Sistema Armonizado
1°2° [324° |[5°6° |7°8° Subpartida NANDINA
1°2° [324° |[5° 6° [7°8° |9°10° |Subpartidanacional

Descargue el arancel de aduanas

http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/normasadua/gja-04normasoc.htm
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http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/normasadua/gja-04normasoc.htm

Tramite de aduanas

o 1 SECCION: X MATERIAS TEXTILES Y SUS MANUFACTURAS
—-_t CAPITULO: 61 Prendas y complementos (accesorios), de vestir, de punto

Partida del sistema armonizady s 61,09 T-shirts y camisetas interiores, de punto.

6109.10.0031 - -- De tejido tefiido de un solo color uniforme, incluidos los blanqueados
6109.10.00.32 --- De tejido con hilados de distintos colores, con motivos de rayas
6109.10.00.39 --~ |05 demds

6109.10.0041 - - - De tejido tefiido de un solo color uniforme, incluidos los blangueados
6109.10.0042 - - - De tejido con hilados de distintos colores, con motivos de rayas
6109.10.0049 -+~ |05 demds

£109.10.00.50 - - Camisetas interiores

Subpartida del sistema armonizap se—— 6109.90 De las demés materias texies:
Subpartida nacional ==p6109%01000  --De fibras acrlicas o modacrlicss s Pl especifica
6109909000 --lasdemds —e—  Drtidg genérica o bolso

sy




@ Tramite de aduanas

——

o & Documentos comerciales
oy
'r\h ~
e Factura Comercial
e Lista de Empaque o “packing list”
* C(Certificados

v’ Certificado de origen (ADEX, SNI, CCL y cdmaras de comercio
regionales) o Autocertificacion

Certificado sanitario (DIGESA, DIGEMID)
Certificado Productos Hidrobiolégicos (ITP)
Certificado fitosanitario / zoosanitario (SENASA)
Certificado CITES (MINAG)

v Otros Certificados
Modelos de documentos

http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp? page =827.82600
Cru
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http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=827.82600

Tramite de aduanas

o Documentos comerciales
. ® Factura Comercial

Modelos de documentos

http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp? page =827.82600
p:// gob.pe/ /p p ‘&p?)oe’?ﬁ



http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=827.82600

Tramite de aduanas

Documento de transporte

Constituyen documentos de contrato entre exportador vy
transportista para traslado de productos desde origen a destino.

Contrato de fletamento con el transportista, el cual tiene caracter de
titulo de propiedad de la mercaderia.

Prueban contrato de transporte suscrito con el transportista y sus
condiciones.

Demuestran recepcion de mercaderia por transportista.
Permiten retiro de mercaderia.
Son titulos valores que demuestran propiedad

Vg




Tramite de aduanas

TFC20246899

Shipper's Name and Address

Wot Negotiabie
ABC EXPORTER SND BND HOUSE AIR WAYBILL N
KWANG 264, PADUNGAN ROAD, ssued 8y rufag |
KUCHING MY FREIGHT FORWARDING COMPANY LTD

MALAYSTA 30, DEMO FREIGHT BUILDING KUALA LUMPUR Malaysia

T:46465 F:12346 [FrosEirbomnae

THE DIRECTOR Copies 1.2 and 3 of this Air waybill are originals snd huve the same validity

Consigness Neme s Adrens s e

AYZ IMPORTER GMBH ot e sumEcv m e SO TN O co-;vnmccxn%ng Rf':szsi VEREDE A REOTAL
RIEMER STRASSE 350, D - 81829 NLESS ‘SPECIFIC CONTRARY INSTRUCTIONS ARE GIVEN HEREON BY THE 5N1PP€R A0
MUNICH St S CARRIED VA muEnu\'z SToPPING

GERMANY
T:123987 F:654123
PURCHASING OFFICER

ER AGREES THAT THE SHIPMENT MAY
IS APPROPRIATE. THE SHIPPER S ATTENT
CONCERNING CARRIER LMITATION OF LIABILITY. Shipper rray incr

TION S DRAWTOTHE “otce
rease such litation of kabilty by

g Carmer's Agert Name
MY FREIGHT FORIARDING COMPANY LTD
MALAYSIA

et ATA Code ’A(mmx o

T

KUALA LUMPUR INTERNATIONAL

%

By Frst G\ g e Desiinaion /] CUR |55 [ WTVAL] Omer | Deciered Value for Gamage | Declared Value for Cusioms
FRA NVD NCV
Reguesied F4 Amount o Insurance | INSURANCE - If camier offers msurance and such Imurance s foguesied in
fiurosin box
FRANKFURT INTERNATIO

NIL |vn.vuc “Amount of nsurance’

Ferding wormaton

L Geass. [ o Rate, i Quantity of Goods.
| 8 O e o e o
13 147 AS AGREED || AS AGREED || Shipper’'s load, stow, and count
FOOD STUFF
3.78
AS AGREED
c= o G
AS AGREED
e : i
e T T S T e
i =
MY FREIGHT FORWARDING COMPANY LTD
Signature of Shipper or his agent
< s 2 y 2010 KUALA LUMPUR INTERNATIONAL
—r =) . Spar st
T~ | ORIG N AL

R CARRIER)

e

WORLDWIDE CONTAINER LINE

€02265
VIBROFLOONS SPAIN, $ 1

NONDA O SANT ANTOM M* CLARET, 23 A, 20

17001 GIRONA

ONA SPAN

T ST2220080 Faxd72220180

ey B v the e
U.C.P. BACKUS ¥ JOHNSTON S A A
AV. NICOLAS AYLLON 3086

ATE - LA - PERY

PEm

" adarn

THE SANE AS CONSOINEE

BILL OF LADING

Snngne

BONGO3241

s
BCNZO224Y

[revy
FCLFCL

Fes Doy choe mxhy 12

ANDWNA FREIGHT SAC

AV LA PAZ, NO 811 OFIC.104
MIRAFLORES - LA

PRy

Pronec 12420572

Fax 12425674

PARTICULARS FURNISHED BY MERCHANT

4 PACKAGES,

s 1XATHE. STC.
SEAL 376261

31 PACKAGES

CONSTRUCTION MATERIAL

CONSTRUCTION MATERIAL +

G

e gy

1288,00 KGS

22306,00

IMO CLASS 8 - UN 2735 - PACKING GROUP: 11|
IMO CLASS 9 - UN 3062 - PACKING GROUP Il

FREIGHT PREPAID

ON BOARD, 26.02.2012
A ETERsACONL 5, A
As Apery, ONLY

BARCELONA 2vER2012
[R—) ™y RS-y
ATHREE 2&FEB2012

23300,00 KGS
u-wmm--,g
TSt Agere #ar T Cavvies om0 Comtibuns b (04

THIA INTIREACIINAL, S0
A Age LY




e

o

-

Tramite de aduanas

——

é Documentos de Seguro

Pdliza de seguro individual

> Cubre un solo envio.

»Ampara un cargamento especifico,
vuelo, embarque, exportacion,
importacion.

»Se emplea en aquellos casos en
que los embarques son costosos o
que el cargamento va a lugares
diferentes o comprende productos y
transportadores diversos.

Pdliza de seguro global o flotante

»También conocida como Pdliza
Cubierta, ampara a todos los
envios sucesivos del asegurado.

> El contrato se hace
generalmente por tiempo
indefinido hasta que una de las
partes comunique a la otra su
caducidad.

(\>rozs
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Embarque al exterior

?{E Modalidades de transporte internacional

() erewe
A e

&
:Z’:: Promperu pone a tu disposicion el Simulador de Rutas Maritimas para cdlculo de
fletes. http.//www.siicex.qgob.pe/rutas/frmRutasSimulador.aspx ‘ O m
~

A\

perd



http://www.siicex.gob.pe/rutas/frmRutasSimulador.aspx

@ Embarque al exterior

o ﬁ,{i ¢ Quée operadores intervienen en el comercio
~ internacional?

Pais de destino
Frontera

Operadores logisticos y responsabilidades

Pt A el oo




Embarque al exterior

0:{"
-
o

inscripciones:

Ruta exportadora
Test Exportador
Regiones

Sectores Productivos
Calidad

Regulaciones
Acuerdos Comerciales
Estadisticas

Exporta Facil
Directorios

Enlaces de Interés
Calendario de Actividades =

Comuniquese

£Que es el SIICEX?

www.mincelur.gob.pe/concursonacional

I0e3S.e

para el mundo

Gana espectaculares premic

09 dejulic del 2013

fecha limite: 30 setiembre 20
Inteligencia de Mercados Informe
peruana

Exportadores Peruanos | Proveedores Logisticos Nacional | Compradores

Proveedores Logisticos Nacionales

Esta seccion permite al exportador peruano conocer a las empresas que intervien

La bisgueda en esta seccion se realiza por cédigo o por descripcion.

Directorio de Fabricantes de Envases Embalajes

Agentes de Aduanas
Agentes de Carga
Agentes Maritimos
Agentes Navieros
Almacenes Aduaneros
Empresas Supervisoras
Empresas Courier

http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp? paqge

R

Preguntas Frecuentes | Gloggsis

ALOGO DE CODIGOS

CATA

Agentes de Aduanas
Agentes de Carga
Agentes Maritimos

» Agentes Mavieros

Almacenes Aduaneras
Cenificados de Origen
Empresas de Servicio Postal
Emp. Transporte Terreste
Empresas Verificadoras
Ferias
Importador / Exportador
Proveedores Extranjeros
Fuertos

Registro de Operadores
Tipo de Cambio

Bajar Informacidn Tabla
Agentes de Retencidn
Agentes de Percepcidn
Entidades deudoras del
Estado

Tabla Descripciones
minimas

Empresas Courier
Extranjeras

Empresas de Servicio de
Entrega Rapida

Qtros

=239.22800#anclafec

é¢Doénde encontrar informacion de los operadores logisticos?

SIICEX

Sistemna Integrado de Informaciénde Comencio Extenar

HOQV1HOdX3
TV SOIDIAHIS @

110
etur

cional
dor y Turismo

ittear | 0

Y SErvicios.

prom.
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http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=239.22800#anclafecha

@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO
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. v
Exportando 7 0% OoP
pasoapaso ; o;i “& _F

Tramit al exterior

H DONE ramites

AS', tOdOS o de aduunu En Lo etapa final, Lo agencia de oduanas
( solicita a la agencla de carga la

p Od em OS h G Cerl_o Con tﬂcto E e T T Tl numerackon del documento de

— - embarque para el traslado de bu
“‘ comerc'ul ogencla de aduanas o agencla de carga S —
DONE Los documentos comerciales de P .
barque exigidos por el Importador. En
.2 una ueg establecido el contacto con el =l Lueno. Lo agendia de aduands te entreqa
( Promocion de comprador potencial y enulada lo boseaellos, Lo ogencia de aduonas loszgulcum;bos de embarque para qr?:
Informacion sobre b empresa y tus realiza Los bramites anke la SUNAT,
tu prOd UCto productos (cotigacion, catdloges, ficha solicikando la Declaracion Aduanera de :05 mﬂnl::s ol bun::lg ek
g . importador, uia courier.
Paora que bu mercancio pueda ser e e e L T T e ] Finalmente, s cuentas con una corta de
Perﬁl de tu conocida en el mercodo Intemacionoles (MLt d2compra-vent para regularigarlo sallda Legal de tus crédito en la que se establecen Los
S - Internacional. productes. En caso de que el despacho = i P—
- pmducto necesario utiligar herramientas de e TR T T e condiciones de entrega del producto
DONE promockon comerclal, como las ferias . . . e (lugar, precio, forma de pago, entre

mercado

7
@ % Estudio del iMUY IMPORTANTE!

Tienes que realizar un andlisis del

maonenoosens Sj@mpre coordina con el comprador las condiciones de acceso

Lo demanda potencial y los
oportunidodes de negocios. Para ello,

Formaliacion  Gcmwieiee €N SU Pais, de tal manera que tus productos lleguen facilmente

de tu empresa informocian, toles como estadisticas y

bibliografia especialigada, asi como

e — =mamaaer (1 SU destino. Como en cualquier importacion, los compradores

formaligado como persona natural o ‘Toda esta Infermacion estd disponible

e, e deberan cumplir con las exigencias arancelarias, las normas y

numero de RUC. Asimisma, debes estar

i —— las reglamentaciones de comercio de su pais.

procedimiento se realiza en Lo SUNAT.




@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

/ CONSIDERACIONES GENERALES

¢Qué otras cosas debemos considerar?

v En la investigacion de mercados R
v’ En la negociacion v
v’ Durante el transporte internacional (® o o
v’ Los beneficios al exportador

(\prom

peru



APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

/En la investigacién de mercados...

JUSTDOIT.

Comunidad Musulmana Air Bakin de Nike

Las variaciones culturales imponen la necesidad de diferenciar
los productos para adecuar la singularidad de las normas

sociales y culturales que existen en los paises.
(\prom.
peru




@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

ﬂxigencias de los consumidores

De facil manipulacidon: cortado, tamano, disefio,
practicidad, calidad.

Productos “convenientes”

." -' 'I
» .-uah _’ ’
Wholelerain e | .,
Flou Tmﬁllu . <
Qo ‘
~ _1 L‘; N
“unhr"‘" ~ o |

'~
/ » -
by E ’, /
e B ‘ - 1 / .
L A - - 4 -
Y A Cone ‘ .
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@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

Exigencias de los consumidores

Variedad de productos: Para satisfacer las preferencias étnicas
FRANCO

y culturales




APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

La calidad que vende
el producto

Mercado de Berlin
Granadillas de Colombia,
sin manchas ni rayaduras

¢Compatibilidad de envase producto?

- Turbiedad / Transparencia
- Brillo

- Deteccion de fugas

- Toxicidad

- Permeabilidad

- Migracion

(P2



APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

En la negociacion...

eLas negociaciones se desarrollan en un ambiente
cordial y amistoso, no es conveniente entrar a hablar
directamente de negocios, sino que previamente es
necesario crear un clima de distencion y confianza.

e Durante las comidas o cenas no se debe hablar de
negocios, no existe la costumbre de la sobremesa;
una vez que se han servido los postres (la fruta es lo
altimo) los comensales se levantan de la mesa.

4

o~

LG RS S ela cultura del regateo estd muy extendida. El
s indonesio regatea por todo en su vida cotidiana.
N i Conviene empezar con ofertas altas y bajar
et Q%*&g ~» paulatinamente. Debe evitarse hacer concesiones
Singapere ST rmar este S92+ rdpidamente, lo cual seria interpretado como una

'A:mau;; ingenuidad. —
ront.
‘Q peru

-




@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

/ Cobranza Documentaria

BANCO — BANCO
[P0 T ADOR - = x1POR AL O

LA~ Envio de la mercancia
1.B.- Envio de los docum entos y de un efecto financiero
2.~ Pago {venta a contado) o aceptacidn del efecto financiero

(venta a plazo)
romit.
‘@ peru




@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

< 1

ﬁarta de crédito o Crédito documentario

ORDENANTE
(Comprador)

BANCO
AVISADOR

< © BANCO
'8 > _,Ik,lt EMISOR
( o ,‘.

1. Contrato de compra venta internacional 6. Entrega de los documentos de

2. Apertura de la carta de crédito a favor del exportaciéon
exportador 7. Pago al exportador (L/C a la vista)

3. Envio de la carta de crédito al banco del 8. Envio de los documentos al banco del
exportador importador

4. Notificacion de la carta de crédito al 9. Reembolso entre bancos

exportador 10.Entrega de documentos al impo oprOm
-

5. Embarque de la mercancia 11.Retiro de la mercancia en la ad p e ru




@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

61rante el transporte internacional...

Lo que debemos evitar...

“’ﬁﬁu

o ooy Il ™
Huaura, Peru Mercado Mayorista de
Producto no uniforme y en Miami, U.S.A.
cajones reusados de madera Producto uniforme y en
y de forma inadecuada empaque adecuado

(\PS2s



@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

Grame el transporte internacional...

r:..._ '. ‘*. it d,'V‘csﬂdmt' .

"' " Envases y apilamiento
inadecuados

(\PS2s



@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

61rante el transporte internacional...

A I
S NS
CONTENTS 18.14 g

f (40 LBS) NET W1

Rotulado inadecuado
de cajas

(\PS2s



@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO
ﬁRAWBACK

* Devolucion del 3% del valor FOB exportado, siempre vy
cuando se utilice un insumo importado para |Ia
elaboracion del producto final.

« Que este Insumo haya pagado los derechos
correspondientes al momento de su importacion
(Arancel e IGV — en caso del Peru)

« Y siempre y cuando el valor CIF de importacion no
exceda el 50% del valor FOB Exportado.

http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5SES.asp? page =7

07.59700#anclafech
anciarecna ‘p?"Om,
peru



http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=707.59700
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=707.59700

@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASOA PASO

ﬁnpuesto General a las Ventas:
« La Exportacion no esta afecta al pago de tributos.
« Sin embargo, las compras efectuadas en el mercado local para la

fabricacion del producto a exportar si estan afectas al pago del
IGV.

 La devolucion se efectua luego de realizada la operacion de
exportacion una vez que se declare ante la SUNAT el pago
correspondiente por los insumos o0 materiales que se utilizaron
para la elaboracion del producto final comprados en el Mercado
local, esta devolucion (Credito fiscal) podra ser entregada en
cheque.

http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp? page =7

23.59700#anclafecha ront .
peru



http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=723.59700
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=723.59700
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MUCHAS GRACIAS

Milagros Aranguri Cossio
Departamento de Asesoria

Empresarial y Capacitacion
T (51-1) 616-7400 A 1216



mailto:sae1@promperu.gob.pe
http://www.promperu.gob.pe/

