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I. PRODUCTO 

1.1.  SUBPARTIDA ARANCELARIA 

 

Cuadro Nº 01  

Unión Europea: Denominación arancelaria para conchas de abanico  

Subpartida  
Descripción Presentación 

Arancel 
NMF 

Arancel 
a Perú SA2017 

0307.21.00 
Live, fresh or chilled, scallops, incl. Queen scallops, of the genera 

pecten, chlamys or placopecten, even in shell 
Viva, fresca & 

refrigerada 
8% 0% 

Fuente: MacMap Elaboración: Inteligencia de Mercados – PROMPERÚ  

 

Debido al volumen de importaciones, la Unión Europea cuenta con subpartidas específicas para 

moniterear el comercio de conchas de abanico y sus distintas presentaciones en el bloque. 

 

Las subpartidas arancelarias de importación con mayor movimiento a nivel de importaciones son 

aquellas correspondientes a presentaciones congeladas (030722), las cuales significan 

alrededor del 63% de las compras en valor del bloque en 2020. En tanto, las presentaciones 

vivas, frescas y refrigeradas (030721) cuentan con una participación del 31% del valor importado.  

 

En todos los casos, la Unión Europea aplica una tasa arancelaria de 8% para países con los 

cuales no cuenta con un acuerdo comercial como es el caso de China, por ejemplo. Mientras 

que, en el caso específico de Perú, se aplica una franquicia arancelaria de 0% en el marco del 

Acuerdo Comercial Perú - UE, el cual garantiza el ingreso de las vieiras peruanas libres de 

aranceles a los veintisiete países que pertenecen al bloque. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

https://www.acuerdoscomerciales.gob.pe/En_Vigencia/Union_Europea/inicio.html


II. POTENCIAL DE MERCADO & ANÁLISIS DE LA COMPETENCIA 

2.1. PRODUCCIÓN LOCAL 

 
Gráfico Nº 01: Evolución de la producción de la Unión Europea de conchas de abanico 

2016 - 2020 

 
          Fuente: FAO Stats Elaboración: Departamento de Inteligencia de Mercados  

 

 

La producción de conchas de abanico de la Unión Europea ha bordeado las 37 mil TN en los 

últimos dos años, de los cuales casi la totalidad provienen de actividades de captura. De hecho, 

a nivel de Europa, Rusia es el principal productor de conchas de abanico de maricultura, actividad 

que se ha dinamizado en los últimos años debido a la intensificación del cultivo de vieiras 

japonesas (yesso scallop). 

 

De acuerdo con información de la FAO, Francia representa el 91% de la producción de conchas 

de abanico de la Unión Europea, cuya actividad se centra en la captura de la variedad coquille 

Saint-Jaques (pecten maximus) dirigida, mayoritariamente, al mercado interno y países cercanos 

en presentaciones frescas.   

 

Aunque la Unión Europea cuenta con una producción importante de conchas de abanico, la 

demanda interna excede a la oferta disponible en el país. De hecho, se estima que entre 30% - 

40% del mercado interno de Francia, el principal productor de la región es cubierto por las 

importaciones; mientras que en otros mercados relevantes como Italia, España y Países Bajos 

la dependencia de importaciones en lo que respecta a conchas de abanico puede encontrarse 

arriba del 90%. 
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2.2. POTENCIAL DE MERCADO 

 
2.2.1. Análisis de las Importaciones 

 

Gráfico Nº 02: Evolución de las importaciones de conchas de abanico frescas de la 

Unión Europea por mercado de destino  

 

Fuente: Veritrade Elaboración: Inteligencia de Mercados – PROMPERÚ  / * Proyectado 

 

A partir del análisis de las estadísticas de importación de la Unión Europea y usando 

herramientas de proyección de datos, Promperú estima que las importaciones de conchas de 

abanico frescas del bloque habrían bordeado los US$ 110 millones en 2021. 

 

 De ellas, se estima que más cerca del 80% correspondieron a compras realizadas por Francia, 

país que alcanzó su mayor nivel de compras de este producto de los últimos siete años. En tanto, 

España es otro país relevante para el comercio de conchas de abanico dentro del bloque, con 

una participación de 15%, con compras valorizadas en US$ 16 millones en 2021. Importadores 

menores, con compras superiores a US$ 1 millón, resultan Irlanda, Suecia, Italia, Alemania y 

Dinamarca. 

 

Cuadro Nº 02 

Unión Europea: Evolución de las importaciones de conchas de abanico frescas por país 

proveedor (2017 – 2021) 

RK Exportadores 2017 2018 2019 2020 2021* 
Var. Part.% 

21-20 2021 

1° Reino Unido 60 61 56 56 77 37.7% 54% 

2° Francia 22 22 26 25 38 54.8% 27% 

3° Países Bajos 17 16 13 10 5 -48.9% 4% 

4° Irlanda 4 4 5 3 5 45.4% 4% 
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5° Estados Unidos 13 16 13 6 4 -29.5% 3% 

16ª Perú 0.008 0.008 0.002 - 0.16 - 0.1% 

Resto 25 24 21 17 12 -30.1% 9% 

Mundo 142 142 134 117 142 20.8% 100% 

           Fuente: Veritrade Elaboración: Inteligencia de Mercados – PROMPERÚ  

 

Reino Unido representa el 54% de la proveeduría de conchas de abanico frescas de la Unión 

Europea. La oferta británica se concentra en vieiras pecten maximus procedentes de captura en 

el Canal de La Mancha, zona de pesca compartida con Francia.   

 

En tanto, Francia tambiés es un importante centro de re-exportación de vieiras frescas para llegar 

a Italia, principalmente. Le siguen en orden, Países Bajos (4% de participación 2021), Irlanda 

(4%) y Estados Unidos (3%), el único país extra-comunitario dentro del top 5. 

 

En tanto, Perú es un jugador de reciente acceso en este segmento y, en 2021, se ubicó en la 

posición decimosexta por encima de otros proveedores como China, Vietnam o Chile, con 

exportaciones que bordearon los US$ 160 mil.  

 

Gráfico Nº 03: Evolución de los precios unitarios referenciales de importación de la 

Unión Europea de conchas de abanico frescas por país de origen (2017 – 2021) 

 

          Fuente: Veritrade  Elaboración: Inteligencia de Mercados – PROMPERÚ  

 

 

El precio promedio referencial de importación de conchas de abanico frescas de la Unión 

Europea fue de US$ 19,31 / kg en 2021; sin embargo, en los últimos años, se ha incrementado 

notablemente las cotizaciones de las vieiras procedentes de Estados Unidos (Massachusetts), 

las cuales casi duplican el precio unitario de la media, debido a que son altamente valoradas por 
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su tamaño y calidad.  En tanto, las conchas de abanico procedentes de Reino Unido e Irlanda 

muestran precios que fluctúan entre US$ 16.3 y US$ 20.4 el kilogramo. Perú, país de reciente 

ingreso en este segmento, registró un precio de US$ 13.3 / kg; sin embargo, es importante indicar 

que la varidad peruana cubre un segmento medio debido a que pese a contar con una calidad 

óptima y certificada (ASC), los calibres no suelen ser muy grandes como para competir a un nivel 

premium.  

 

A continuación se presentan los precios mayoristas actualizados a la primera semana de mayo 

de 2022 en Francia. 

 
Cuadro Nº 03 

Francia: Precios mayoristas de conchas de abanico frescas por presentación y/o origen  

(1º semana de mayo de 2022) 

Presentación Origen 
Precio 
Medio 

Mínimo Máximo 

Roe-on fresca Importación 27 26.5 27.5 

Roe-off fresca Importación 27.5 26.5 28.5 

Entera fresca  Nacional 6.2 6 6.5 
         Fuente: Réseau des Nouvelles des Marchés – RNM Elaboración: Inteligencia de Mercados - PROMPERÚ 

 
 

III. TRANSPORTE & LOGÍSTICA 

3.1. MEDIOS DE TRANSPORTE 

  

A continuación, se presentan los tiempos promedios y costos logísticos para las rutas aéreas 

desde el Callao (Perú) a los aeropuertos de París (Francia), Madrid (España) y Ámsterdam 

(Países Bajos). 

Cuadro Nº 04 
Puerto de 
Destino 

Líneas Aéreas 
Horas de 
tránsito 

Importe 

París 

Air Europa 
Air France 

Iberia 
KLM 

32 hrs 

0 – 50 kg: US$ 6.88/kg 
51 – 100 kg: US$ 4.80/kg 
101 – 300 kg: US$ 4.20/kg 
301 – 500 kg: US$ 3.40/kg 
501 – 1000 kg: US$ 1.90/kg 

Adicional: FSC + UA + SSCC + Handling + 
Corte de Guía 

Ámsterdam 

Air Europa 
Avianca Cargo 
Copa Airlines 

KLM 
Latam Cargo 

8 hrs 

0 – 50 kg: US$ 6.98/kg 
51 – 100 kg: US$ 4.80/kg 
101 – 300 kg: US$ 4.20/kg 
301 – 500 kg: US$ 3.40/kg 
501 – 1000 kg: US$ 1.90/kg 

Adicional: FSC + UA + SSCC + Handling + 
Corte de Guía 

Madrid 

Air Europa 
Avianca Cargo 

Iberia 
KLM 

Latam Cargo 
Líneas Aéreas Sudamericanas 

Plus Ultra Líneas Aéreas 

12 hrs 

0 – 50 kg: US$ 6.84/kg 
51 – 100 kg: US$ 4.80/kg 
101 – 300 kg: US$ 4.20/kg 
301 – 500 kg: US$ 3.40/kg 
501 – 1000 kg: US$ 1.90/kg 

Adicional: FSC + UA + SSCC + Handling + 
Corte de Guía 

       Fuente: SIICEX / Rutas Aéreas  Elaboración: Inteligencia de Mercados- PROMPER 
 



IV. CANALES DE COMERCIALIZACIÓN Y DISTRIBUCIÓN 

 

Gráfico N°04: Canales de distribución para conchas de abanico en la Unión Europea 

 
Fuente: Mordor Intelligence  

 

 

Estructura de la cadena de distribución en los principales mercados de consumo europeo de 

conchas de abanico: 

 

• Francia: La estructura de la cadena de valor no es homogénea debido a que suele variar 

de acuerdo al área de pesca. En dos de las más importantes áreas, la Bahía de Saint-

Brieuc y la Bahía de Seine, que presentan mercados de subastas, la distribución de 

compradores es la siguiente: pescadores y empresas pesqueras (10%), mayoristas (30% 

- 40%) y procesadores (50% - 60%). La industria de procesamiento se enfoca 

básicamente en actividades de desvalve y la comercialización de presentaciones 

refrigeradas y/o congeladas, así como en la producción de preparaciones  gourmet en 

salsas de distinto tipo. Muchas de estas empresas también son importadoras de otras 

especies de conchas de abanico dirigidas al segmento medio del mercado, como la 

agropecten purpuratus, por ejemplo. 

 

 

• España: Existen diferencias entre las zonas costeras y el interior del país. En las zonas 

costeras, las ventas de conchas de abanico a pescaderías, mercados tradicionales, 

pequeños minoristas y el HORECA se realiza a través del mercado de subastas; 

mientras que en el interior dicha comercialización se gestiona a través de agentes 

mayoristas. Los restaurantes, el principal segmento de consumo de este producto, 

suelen demandar producto  de alta calidad congelado, envasado individualmente y en 

media valva; es decir, listo para cocinar.  

 

 

• Reino Unido: La cadena de valor suele mostrar homogeneidad a lo largo del país, similar 

a la mostrada en el gráfico anterior.  El procesamiento y la venta al por mayor de conchas 

de abanico suele realizarse a la par con otros productos hidrobiológicos. De acuerdo a 

Seafish, la industria británica agrupa a alrededor de 81 procesadores de mariscos 

activos, de los cuales alrededor de 60  cuentan con conchas de abanico dentro de su 

cartera. 

 

 



V. TENDENCIAS DE MERCADO 

5.1. TENDENCIAS DE MERCADO 

 
• INNOVACIÓN en los canales de comercialización, crecimiento de las subastas online 

 

• SUSTITUCIÓN entre especies. Por ejemplo, en el caso de España las conchas de abanico importadas 

están siendo más baratas que la tradicional “zamburiña”. 

 

• ETIQUETADO. La UK Scallop Association ha desarrollado una Guía de Buenas Prácticas para mejorar los 

estándares del producto y tienen como objetivo explícito la acreditación MSC de la totalidad de la industria 

de conchas de abanico del país. Otro ejemplo es el sello de calidad desarrollado por la Xunta de Galicia 

en España denominado “PescadeRías”, bajo el cual se comercializan distintos productos hidrobiológicos 

dentro de los que se encuentran la zamburiña. 

 

• PLANES DE MANEJO (establecer las condiciones de producción, especies, artes de pesca, áreas de 

pesca, días máximos, periodos de actividad y puntos de inspección). Desde 2015, la Xunta de Galicia ha 

establecido planes de manejo tanto para la zamburiña como para las conchas de abanico, con el fin de 

reducir la volatilidad en el suministro. 

 

• PROCESAMIENTO. Iniciativas de colaboración entre productores de conchas de abanico y empresas 

procesadoras han surgido en los últimos años con el objetivo de desarrollar productos de mayor valor 

agregado asegurando un suministro estable. En Francia, por ejemplo, el consumo de conchas de abanico 

desvalvadas frescas y congeladas ahora es más estable que el de las presentaciones enteras vivas o 

frescas. 

 

5.3. DESARROLLO DE NUEVOS PRODUCTOS 

 

En los últimos cinco años se han lanzado 94 nuevos productos elaborados a base de conchas 

de abanico en Europa.  España el país con mayor actividad en lo que respecta a desarrollo de 

productos (33% de lanzamientos), seguida por Francia (21%), Italia (15%) y Reino Unido (11%).  

 

Asimismo, en lo que respecta al posicionamiento deseado por estos productos existe una fuerte 

inclinación hacia el el uso sustentable de los recursos y el respeto al medio ambiente, lo cual se 

evidencia en la creciente demanda de conchas de abanico certificadas (ASC / MSC). Asimismo, 

la búsqueda de la calidad superior y la conveniencia que se ve reflejada en la facilidad de la 

preparación de los productos (aptos para microondas). 

 

 

 



Gráfico N°05: Principales “claims” utilizados por los  nuevos lanzamientos de conchas 

de abanico en Europa durante el periodo 2016 - 2020 

 
                           Fuente: Mintel GNPD  
 

 

 

 

 

 

 

Foto de referencia Información relevante del producto 

 

Nombre Producto 
Brochetas de langostinos y conchas 

de abanico roe-on  

Presentación del 
producto 

Bolsa plástica – 320 gr 

Precio US$ 3,53 

Marca Deluxe – Lidl Spain 

Retail Lidl 

Origen 
Concha de abanico: Perú 

Gambón: Argentina 

Certificaciones No especifica 

Foto de referencia Información relevante del producto 

 
Nombre Producto 

Conchas de abanico roe-off 
ahumadas en frío 

Presentación del 
producto 

Skinpack – 100 gr 

Precio US$ 14,15 

Marca Cappesante – Wild Salmon di Garella 

Retail Eataly 

Origen Concha de abanico: Canadá 

Certificaciones No especifica  

Foto de referencia Información relevante del producto 

 

Nombre Producto 
Conchas de abanico em media valva 

gratinadas con vino y parmesano 

Presentación del 
producto 

Bandeja – 200 gr   

Precio US$ 4,99 

Marca Taste the difference – Sainsbury’s 

Retail Sainsbury’s 

Origen Concha de abanico: Argentina 

Certificaciones MSC 



 

 

 

VI. POTENCIAL DEL PRODUCTO PERUANO 

 
 

Gráfico N°06: Evolución de las exportaciones de conchas de abanico de Perú en todas 

sus presentaciones 

 
                   Fuente: SUNAT Elaboración: Inteligencia de Mercados - PROMPERÚ  
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Foto de referencia Información relevante del producto 

 

Nombre Producto 
Valva empanizada rellena de merluza 

y langostinos  

Presentación del 
producto 

Bolsa – 110 gr    

Precio US$ 3,24 

Marca La Sirena Alimentación Congelada 

Retail La Sirena 

Origen Merluza: Argentina 

Certificaciones No especifica 

Foto de referencia Información relevante del producto 

 

Nombre Producto Conchas de abanico em media valva  

Presentación del 
producto 

Bandeja – 175 gr   

Precio US$ 4,54 

Marca 
Special – Europacífico Alimentos del 

mar 

Retail Aldi 

Origen Concha de abanico : Chile 

Certificaciones No especifica 



De acuerdo a SUNAT, en los últimos cinco años, las exportaciones de conchas de abanico en 

todas sus presentaciones se han dinamizado notablemente hasta alcanzar US$ 122 millones 

(1744 TN) en 2021, lo cual ha significado un crecimiento de 59.6% en relación al año anterior. 

Asimismo, las exportaciones de frescos, aunque aún en niveles mínimos, han mostrado un 

desempeño similar y sus ventas se estiman en US$ 160 mil, siendo Francia su principal destino 

y se concentra en presentaciones roe-off (tallo solo). 

 

Los mercados de la Unión Europea, especialmente Francia, muestran cierta estacionalidad en 

las importaciones de conchas de abanico frescas, las cuales cuentan con una ventana de 

oportunidad entre mayo y setiembre, cuando la oferta local es menor.  

 

En el caso de la variedad agropecten purpuratus que es largamente conocida en mercados como 

el francés y el belga cubren un segmento medio en lo que respecta a presentaciones congeladas, 

siendo el precio la principal motivación de compra. Sin embargo, las presentaciones frescas 

podrían cubrir un segmento high-end en el cual se pueden presentar precios atractivos al tratarse 

de un producto diferenciado e incluso certificado (ASC).  

 

 

VII. INFORMACIÓN DE INTERÉS 

7.1. FERIAS 

 
Cuadro Nº 05: Ferias de interés 

Nombre de la Feria Web Site Duración 
N° 

Expositores 
N° 

Visitantes 

Seafood Expo Global 

https://www.seafoodexpo.com/global/  3 días 2 000 29 000 

    Fuente: Portalferias   Elaboración: Inteligencia de Mercados – PROMPERÚ 

 

7.3. LINKS DE INTERÉS 

▪ DG Santé 

▪ UE Taxation & Customs Union 

▪ EUMOFA 

▪ European Fish Processors Association 

 

https://www.seafoodexpo.com/global/
https://ec.europa.eu/info/departments/health-and-food-safety_en
https://ec.europa.eu/taxation_customs/index_en
https://www.eumofa.eu/es/home
https://www.aipce-cep.org/
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