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Panorama general 
Argentina 2024
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Mercado argentino

20° Economía del mundo

0,6 % del PBI Mundial

39° Mayor consumidor del mundo

PBI per cápita. USD 10.617

PBI USD 487 billones 

47 millones de habitantes 
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Economía argentina
• En el primer semestre de 2024 se logra superávit fiscal (el primero en 

16 años) y el único en Sudamérica

• Se han reconstituido las reservas del Banco Central (USD 30.000 
millones a septiembre de 2024.

• Se ha reducido la inflación más rápidamente de lo previsto: 
 Se estima 3% mensual en octubre
 140% anual*
 45% en 2025*

• Actividad económica se expandió a partir de abril, pero el ritmo de 
recuperación es incierto y desigual entre los sectores.

 Crece agro y minería, ventas de automóviles mientras el consumo no 
despega (-9% respecto de octubre 2023)

 El FMI prevé una contracción de alrededor de 3,5% en el PBI argentino 
en 2024, pero se proyecta un crecimiento en torno de 5% por ciento en 
2025.

• Tasa de desempleo 7,6 % segundo semestre 2024

• Pobreza 52,9%

Fuente: Perspectivas Económicas – Las 
Américas del Fondo Monetario 
Internacional (FMI)
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Acuerdo de Cooperación Económica Perú MERCOSUR con preferencia arancelaria 100%

Argentina entró en una nueva etapa con el nuevo Gobierno con dirección a la inserción de
Argentina en el escenario mundial .

Facilitación del comercio: el nuevo gobierno proponer modificaciones normativas e
implementación de procedimientos ágiles para el comercio exterior, modificación de
reglamentos técnicos que obstaculizan la fluidez comercial.

Facilitación de inversiones: RIGI

Perspectivas comerciales



6Principales medidas
Enero 2024. Anulación Régimen Licencias Automáticas y no Automáticas, cambio
SIRA por SEDI y nuevo régimen de pago de deudas de importaciones.

Marzo 2024. Beneficios para la importación de productos de canasta básica
(alimentos, bebidas, medicamentos)

Abril 2024. Facilitación pago de importaciones a 30 días de oficialización despacho
a plaza.

Mayo 2024. Deja de estar en vigencia la Resolución 297/2019 (08-mayo-2019) del
Ministerio de Economía de Argentina, que impuso un arancel antidumping a las
importaciones de óxido de cinc desde Perú por 5 años.

Junio 2024 Ley bases + RIGI – Régimen de incentivos para grandes inversiones -
atracción de inversiones en energía, petróleo, gas y minería.

Septiembre 2024. Impuesto PAÍS bajó de 17,5% a 7,5% para la importación de
bienes y fletes internacionales y en diciembre se eliminará por completo.

Septiembre 2024. Exención del pago de aranceles y tributos a la importación de
insumos destinados a productos que luego serán exportados.

Octubre 2024. Reducción de algunos aranceles específicos.
.



7RIGI- Régimen de Incentivo de las 
Grandes Inversiones  

Proyectos de inversión superiores a los USD 200 millones (con algunas
excepciones en oil & gas)

Sectores: forestoindustria, turismo, infraestructura, minería, tecnología,
siderurgia, energía y petróleo y gas

Ventajas:
• Reducción del Impuesto a las Ganancias del 35% al 25%
• Reducción de tiempos de devolución de saldos a favor de IVA (no mayor a

tres meses)
• Exención del pago de Derechos de Importación para traer bienes de capital,

repuestos, partes e insumos.
• Durante los primeros tres años del proyecto no habrá tampoco derechos de

exportación (retenciones)
• Limita la obligación de liquidación en el mercado de cambios a las divisas que

ingresen por exportaciones de productos que generen los proyectos
 20% luego de dos años de iniciada la inversión
 40%, después de tres años
 100% a partir de los cuatro años

Decreto 749/2024. PE
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Inversión USD 220 
millones
Inminente ingreso de 
un segundo proyecto 
de YPF: oleoducto Vaca 
Muerta Sur, para 
conectar Vaca Muerta 
con Punta Colorada, 
Río Negro (USD 2.500 
millones)

YPF Luz Parque 
Solar El Quemado 

en Mendoza.
Inversión USD 1.000 millones

Proyecto Litio Sal de Oro 
en Salta

Inversión USD 200 millones
Capacidad de producción de 
12.000 toneladas de 
carbonato de litio 
equivalente (LCE) al año.

Proyecto Litio Hombre 
Muerto Oeste (HMW) en

Catamarca

RIGI-Empresas que adhirieron a 
octubre 2024
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Análisis del comercio
Perú-Argentina 



11Síntesis del Comercio Perú-
Argentina

2024 acumulado a agosto: USD 117 millones (-16% respecto de mismo periodo 2023)
2023: USD 194 millones (-12,4% respecto de 2022)
2022: USD 222 millones (+36% respecto de 2021)

En 2023 se destaca por su crecimiento el sector metalúrgico (+18%)

Se destaca en 2024 por su crecimiento el sector Agro no tradicional (+16%), el sector Químico
(+11%)y el Metalúrgico (+27%)



12Desempeño de la competencia
Argentina durante 2023 exportó al mundo por un total de USD 66.788 millones y
realizó importaciones por USD 73.714 millones.

Brasil, China, Estados Unidos, Paraguay y Alemania fueron los principales orígenes
de las importaciones.

Sus principales importaciones fueron bienes de capital, bienes intermedios y piezas
y accesorios para bienes de capital.

Sus principales exportaciones fueron las manufacturas de origen agropecuario
seguidas por manufacturas de origen industrial.

Fuente INDEC. 20/1/24. Intercambio comercial argentino 2023
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Perú mantiene históricamente una balanza comercial negativa
con Argentina, que exporta a Perú principalmente productos
primarios y manufacturas de origen industrial.

Perú es el 5to destino de exportaciones de Argentina.

Las principales exportaciones peruanas a Argentina son bienes
intermedios y productos manufacturados: fosfato de calcio,
combustible, alambres de cobre y alimentos que son insumos
de la industria argentina o no se producen localmente.

Intercambio comercial
Perú Argentina 2023 

Balanza Comercial Perú – Argentina  ENE – DIC 2023 



14Intercambio comercial
Perú Argentina 1er 
semestre 2024 

Balanza Comercial Perú – Argentina  ENE – AGO 2024 
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Evolución de las 
exportaciones de 
Perú a Argentina



16

Exportaciones de Perú a Argentina en
2023 por sector
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Principales Productos que exportó
Perú a Argentina en 2023 
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• Cacao en polvo

• Manteca de Cacao 

• Pasta de cacao

• Orégano

• Quinua (grano)

• Paprika

• Café Verde en grano

• Paltas Frescas

• Cúrcuma 

• Cacao en grano

M
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• Alambres de cobre 
refinado

• Artículos de uso 
doméstico de 
fundición

• Carmín de cochinilla

• Placas, láminas, 
hojas y tiras de 
plástico

Aleaciones de cinc

• Polvo de cinc

• Óxido de cinc 
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• T-shirts de algodón

• Camisas de punto 
algodón para 
hombres

• Suéteres de algodón

• Prendas y 
complementos de 
vestir de punto para 
bebés, de algodón

• Pantalones para 
mujeres o niñas, de 
algodón

• Bisutería
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Análisis de exportaciones 
Provisión a la Minería
Perú-Argentina 



Pasta de cacao

Principales productos 2023 

Los demás alambres 
de cobre refinado

USD 33 millones

Carmín de cochinilla
USD 3,7 millones

Artículos de uso 
doméstico de 

fundición 
USD 5 millones

Las demás placas, 
laminas y hojas 

USD 3, 4 millones

102 
Empresas

205 
Productos

49,1 %  de participación en 
las Exportaciones no 
minero energéticas

Exportaciones en USD Millones

Manufacturas Diversas



Cifras Sector Provisión a la Minería
2023 Acumulado a agosto 2024



Principales productos Provisión a la 
Minería
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Proyectos mineros en 
Argentina



Panorama general de la minería 
argentina 
• Importante potencial geológico y minero, especialmente en cobre y litio. 

• Actividad minera: 0,9% del valor agregado bruto y 3,7% de las exportaciones, pero aún no alcanzó todo su 
potencial.

• El sector y sus proveedores han tenido un desarrollo limitado. Este contexto representa una oportunidad 
para que proveedores peruanos aporten su know how tanto en productos como en servicios y tecnología.

• Gran potencial de desarrollado en el marco de la transición energética, que está generando perspectivas 
favorables de inversión particularmente en litio y cobre.

• La minería “generador neto” de divisas, aporta al alivio de la restricción externa sino también coadyuvando 
a la promoción de sectores que proveen bienes y servicios esenciales para el funcionamiento de la 
economía doméstica.

• En 2023, la minería generó exportaciones por más de USD 4.060 millones, explicando casi el 4% de las 
exportaciones de bienes y servicios de la economía. Este valor es muy inferior al de Chile, que en ese mismo 
período exportó minerales por un valor 17 veces superior al de Argentina, compartiendo la misma 
cordillera.



Panorama general de la minería 
argentina 

Puede observarse el desarrollo de la 
minería de litio en los últimos 2 años



Panorama general de la minería 
argentina 



Panorama general de la minería 
argentina 
El sector podría generar inversiones por USD 25.000 millones hacia 2030. El sector está a la expectativa de los
efectos del RIGI y la estabilidad económica.

En este contexto, las exportaciones mineras se triplicarían, llegando a US$12.000 millones por año (cerca del
complejo sojero)



27Proyectos mineros en cartera por 
provincia y mineral

https://app.powerbi.com/view?r=eyJrIjoiNWUxN2E1ZDItZTZkMi00NTRiLTllZTMtNDcxMzE1OWI4MmM0IiwidCI6ImNiODg0ZGI1LT
I0ODUtNGY5Yi05MzhlLTNlNjIxZjIyMjU3YiIsImMiOjR9&pageName=ReportSection



28Proyectos mineros en cartera por fase 
y mineral

https://app.powerbi.com/view?r=eyJrIjoiNWUxN2E1ZDItZTZkMi00NTRiLTllZTMtNDcxMzE1OWI4MmM0IiwidCI6ImNiODg0ZGI1LT
I0ODUtNGY5Yi05MzhlLTNlNjIxZjIyMjU3YiIsImMiOjR9&pageName=ReportSection



29Proyectos mineros en producción

https://app.powerbi.com/view?r=eyJrIjoiNWUxN2E1ZDItZTZkMi00NTRiLTllZTMtNDcxMzE1OWI4MmM0IiwidCI6ImNiODg0ZGI1LT
I0ODUtNGY5Yi05MzhlLTNlNjIxZjIyMjU3YiIsImMiOjR9&pageName=ReportSection
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Caracterización de la oferta
peruana y oportunidades
comerciales



31Valores diferenciales de la oferta 
peruana

Competitividad:
La oferta peruana de provisión a la minería es competitiva en precios y servicios
respecto de diversos orígenes.

Cercanía cultural:
El idioma y cultura afines permiten agilizar las negociaciones y mejorar el soporte
técnico.

Calidad internacional:
La oferta peruana se destaca por su alto desarrollo tecnológico, diversificación y
calidad competitiva. La presencia de grandes empresas mineras internacionales en
Perú exige altos estándares de calidad, seguridad y eficiencia en los equipos y
servicios suministrados.

Experiencia en proyectos de gran envergadura
Los proveedores peruanos tienen experiencia en proyectos mineros de gran
envergadura, que demanda soluciones a gran escala y con plazos de entrega
exigentes.



32Competidores en el mercado 
argentino

Principales proveedores a la minería de origen extranjero en Argentina:
China, Estados Unidos.

En algunas partidas específicas, Alemania también aparece como
competencia.

El principal origen de provisión a la minería de Sudamérica es Brasil. El
país vecino es principal proveedor de manufacturas a Argentina en todos
los rubros y al ser socio comercial principal de Argentina, es natural su
presencia en el mercado

A nivel percepción de mercado y simbólico, Chile es el principal
competidor de Perú



33Campaña provisión a la minería Chile  
2024

VII Encuentro Minero Chileno-Argentino (agosto 2024)
1. Revitalizó Tratado sobre Integración y Complementación Minera Chile –

Argentina, basado en el aprovechamiento conjunto de los recursos que se
extienden a ambos lados de la frontera de forma racional e integrada
aplicando las normas y prácticas de la ingeniería más avanzada

2. Impacto del RIGI (Régimen de Incentivo para Grandes Inversiones) en las
inversiones en la minería

3. Se analizaron proyectos mineros binacionales, especialmente en la provincia
de San Juan.

• Los Azules (McEwen Copper)
• Josemaría (Lundin Mining)
• Barrick Sudamérica
• Filo del Sol (Filo Corp)

4. Complementación de proveedores mineros entre ambos países.

Numerosos encuentros, misiones y webinars – Prochile, APRIMIN

De todos modos, 
hay sensibilidad de 
proveedores 
locales



34Barreras de acceso: gobierno 
Políticas de compre y contrate local utilizadas por los
gobiernos provinciales para requerir e incentivar a las
empresas a avanzar hacia un mayor porcentaje de bienes,
servicios y mano de obra contratada localmente, es decir,
dentro de cada provincia.

Se fijan determinados porcentajes de participación mínima
para proveedores y mano de obra local, los cuales son
monitoreados por las autoridades mineras provinciales.

En todas las provincias, se entiende por “locales” a aquellos
proveedores radicados en la provincia y que están inscriptos
en los registros provinciales correspondientes. Para ello
deben cumplir algunas condiciones que varían según cada
provincia.

Jujuy es la excepción. Es una provincia que alberga varios
proyectos de litio y no cuenta con legislación específica de
compre y contrate local.



35Barreras de acceso: mineras y 
fabricantes OEM

Políticas y prácticas globales de abastecimiento (global sourcing) de las grandes
cadenas globales mineras introducen importantes barreras de entrada tales como:
• contratos marco con proveedores globales
• políticas corporativas para el desarrollo de proveedores locales con un enfoque

de responsabilidad social empresaria con escaso foco en el desarrollo de
capacidades productivas, tecnológicas y de innovación

• órdenes de compra para el desarrollo de piezas ad-hoc, lo cual dificulta el
escalamiento o upgrading y la permanencia de los proveedores

• falta generalizada de apertura de información sobre demanda actual y/o futura
de insumos y/o servicios

• Rivalidad y/o falta de colaboración/coordinación entre las empresas mineras
para planificar de modo conjunto la demanda y el desarrollo de proveedores.

Fabricantes OEM buscan consolidar su posición dominante mediante prácticas
anti-competitivas como sistema de códigos que algunos implementan para las
piezas de su maquinaria. Genera una cierta “inercia corporativa” en términos de
continuar abasteciéndose de repuestos estandarizados.
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Mejores prácticas para 
ingresar al mercado 
Argentino



37Venta directa a mineras

Este canal funciona bien, pero encuentra un límite por la cuota permitida en las leyes
provinciales mencionadas previamente de compre local.

Creemos que es importante crear una figura local que opere como representante, o bien
una UTE o un consorcio de empresas mencionado previamente en cada provincia minera,
para que el proveedor peruano pueda participar dentro de los límites establecidos por las
leyes del “compre local” de cada provincia.

Hay proveedores peruanos como Diamantina Boyles, que tiene en la provincia de
Mendoza un representante local (Minesupplies) y también recientemente TDM, que
tiene un partner en Córdoba.

Las leyes mineras de cada provincia especifican los requisitos para la conformación de
Consorcios empresariales y Uniones Transitorias de Empresas (UTEs) variando la
participación del 30% al 50% (local) de las personas jurídicas, socios o accionistas que la
integren para ser considerados dentro del registro de proveedores locales.



38UTE y Consorcios empresariales

Las leyes mineras de cada provincia especifican los
requisitos para la conformación de Consorcios
empresariales y Uniones Transitorias de Empresas (UTEs)
variando la participación del 30% al 50% (local) de las
personas jurídicas, socios o accionistas que la integren
para ser considerados dentro del registro de proveedores
locales.

Con la vigencia del RIGI y las expectativas de inversión en
el sector minería algunas de estas normas podrían ser
revisadas en el mediano plazo.

Los proyectos en los que las UTEs son mejor vistas y más
frecuentes en en Argentina incluyen:

- Obras públicas
- Concesiones de servicios públicos
- Proyectos de infraestructura
- Proyectos de investigación y desarrollo
- Proyectos de gran envergadura

Consorcio de Empresas

Unión Transitoria de 

Empresas (UTE)

Naturaleza jurídica

Generalmente, un contrato 

privado.

Puede ser un contrato privado o 

un acto administrativo, 

dependiendo de la normativa 

aplicable.

Régimen legal

Su regulación es más flexible y 

puede variar según el acuerdo de 

las partes.

Suele estar más regulada por 

leyes y reglamentos específicos.

Responsabilidad de los 

miembros

La responsabilidad de cada 

miembro suele ser proporcional a 

su participación en el proyecto.

La responsabilidad puede ser 

solidaria o mancomunada, según 

lo establecido en el contrato.



39UTE y Consorcios empresariales
Consorcio de empresas: figura alternativa a la UTE para poder adaptarse a lo requerido por cada ley provincial
en cuanto a la participación de empresas extranjeras.

Flexibilidad: permite asociarse con distintas empresas en cada provincia y poder dar servicio a diferentes
proyectos locales. También es posible trabajar en varios proyectos por provincia con cada consorcio, sin
necesidad de circunscribirse a uno solo.

Menos trámites: el trámite de formar un consorcio es más sencillo y más económico que formar una UTE.

No es una persona jurídica, por lo que no se inscribe como tal en un registro público.

Contrato de consorcio: La base de un consorcio es un contrato escrito entre las empresas participantes. Este
contrato debe detallar claramente los objetivos del consorcio, la participación de cada empresa, la distribución
de beneficios y costos, la duración del consorcio, las decisiones a tomar y los mecanismos de resolución de
conflictos.

Inscripciones individuales: Cada empresa integrante del consorcio debe mantener sus propias inscripciones y
cumplir con sus obligaciones tributarias y legales de manera individual.

Registro del contrato: es recomendable registrar el contrato de consorcio en una escribanía para otorgarle
mayor seguridad jurídica y facilitar su prueba en caso de futuros conflictos.



40Caso de éxito: Minesupplies
Empresa ditribuidora de equipamiento industrial especializada en insumos para perforación diamantina y aire
reverso, producción minera, pozos de agua, pozos de producción de Litio.

Es representante exclusivo en Argentina de la empresa peruana Boyles, especializada en perforación
diamantina.

Participó dentro del stand de Promperú en Argentina en Arminera 2023 como representante de Boyles y viajó
a Perumin 2023 en la búsqueda de nuevas marcas peruanas para distribuir en Argentina.

En 2022 importó desde Perú USD 820.494

En 2023 984.105 (pese a las fuertes restricciones)

A a septiembre de 2024 ya alcanzó los USD 800.000
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Logística



42Alternativas logísticas 
Vía aérea: materiales poco voluminosos, con alto valor comercial y que cubren una necesidad
urgente, pues es mucho más caro.

Vía marítima: es el medio de transporte más utilizado. El punto de ingreso de preferencia es el
Puerto de Buenos Aires. El transporte marítimo tiene la desventaja de que puede durar más de 45
días entre Perú y el destino final en Argentina.

Bimodal: estudiar para abastecer proyectos mineros de cobre en la provincia de San Juan y litio en
otras provincias de la Cordillera de los Andes. Bimodal (marítimo + terrestre), con un costo
superior al marítimo, pero con tiempos menores, en torno a los 15 o 20 días.

Terrestre: para envíos urgentes y cargas un poco más voluminosas que las aéreas.
 Los tiempos de tránsito son mucho más bajos que el transporte marítimo y algo más bajos que

el multimodal, 10 días total entre Perú y Argentina en promedio.
 La ruta más elegida Perú – Chile – Argentina tanto por el paso de Jama en el Norte como por el

paso Libertador San Martín en el centro de Argentina tiene gran agilidad aduanera. La aduana
depende del importador (que debe utilizar DTI) y no necesita ser en la frontera, sino que puede
ser en un depósito fiscal.
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Actividades OCEX 
Buenos Aires 2025



44Actividades para la línea provisión a 
la minería  

INDUSTRIA PERÚ 2025
Equipos y máquinas 
para la minería

PERÚ SERVICE SUMMIT 2025 
Servicios a la Minería

ARMINERA 
20 al 22 de mayo
Buenos Aires  

VISITA A PROYECTOS MINEROS


