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Agenda

V¿Qué es la Exportación? 

VProceso de Internacionalización

VDatos demográficos, principales estadísticas import / export, productos.

VPrincipales centrales de compras y redes de distribución en España y, 

principales ferias en Europa.

VAspecto atener en cuenta para las ventas de E-commerce en Europa.

VConsideraciones para exportar a España

VPrincipales claves para exportar a España, y la Unión Europea.
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Exportación | Concepto 

De acuerdo la legislación nacional, es un régimen aduanero aplicable a las mercancías en

libre comercialización que salen del territorio aduanero, para uso o consumo definitivo en el exterior las

cuales no están afectadas a ningún tributo en el mercado local.
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La exportación de bienes

NO ESTÁ AFECTA A TRIBUTO

El servicio que presta la SUNAT en cuanto a la exportación, es el de facilitar la salida al exterior de las 

mercancías, para mejorar nuestra competitividad y oferta exportable frente a otros países de la región
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¿Quienes pueden exportar?

TODOS PODEMOS EXPORTAR, solo

necesitamos contar con un registro único

de contribuyente RUC.

* Solo en caso que no cuente con RUC para el

caso de personas naturales que realicen:

ïExportaciones en forma ocasional que

no exceda los 1000 US$

ïMáximo de 3 exportaciones anuales

ïO una exportación única de máximo

3000 US$

Escuela DHL | Exportation | September 2014



5

¿Por qué decidimos exportar?

Buscar nuevos mercados

Obtener mayores ingresos

Colocar mayores volúmenes

Ganar competitividad a través de la experiencia de mercados 
extranjeros.
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Consideraciones previas a exportar

Estudio de Mercado

Demanda en el exterior

Condiciones para el ingreso al extranjero

Tratativas para la venta en el exterior 

Comunicación / idioma / cultura 

Obtención de estándares adecuados de calidad

Embalaje

Conservación del producto

Presentación y acondicionamiento para el transporte
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DATOS DEL MOVIMIENTO COMERCIAL 
DEL PERU

Presentation title | Location | xx Month 20xx

INFORME TÉCNICO N° 10 OCTUBRE 2015 

INSTITUTO NACIONAL DE ESTADÍSTICA E INFORMÁTICA
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Datos estadísticos de las exportaciones no tradicionales
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Datos estadísticos de las exportaciones no tradicionales
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Datos estadísticos de las exportaciones no tradicionales
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Oportunidad para Exportar : Tratados de Libre Comercio
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Exportando hacia España

Presentation title | Location | xx Month 20xx



13Presentation title | Location | xx Month 20xx

Unión Europea : 28 estados miembros 
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Península Ibérica: España y Portugal 
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Ficha Técnica de España
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¿Por que escoger España?
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¿Por que escoger España?
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Indicadores Macroeconómicos de 

España
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Indicadores Macroeconómicos España ïProducto Bruto Interno 
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Internacionalización en la Unión Europea
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España: Balanza Comercial 
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Comercio Exterior entre España y Peru


