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@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

/ELPERU EN EL MARCO INTERNACIONAL

w Bloguesecondmicos OMC,CANMERCOSURPECEFTAUE

w Bilaterales CanadaChile,China,Coreadel Sur,CostaRica,Cuba,
EstadosUnidos, Japdn, México, Panama,Singapur, Tailandiay
Venezuela

w Alianza del Pacifico, Guatemala

w Honduras, El Salvador, Programa DOHA, Acuerdo de Asociacion
Transpacifica PP

Nota: aprox. el 93% del intercambio comercial peruano se realiza con los paises @?ﬂom
_.r'.

con los que tenemos acuerdos comerciales




APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

Regulada por: Ley General de Aduanas. Decreto Legislativo
1053 y su reglamento.

Articulo 60°.- Exportacion definitiva

N R® g | adwanero que permite la salida del territorio aduanero
de las mercancias nacionales o nacionalizadas para su uso o
consumo definitivo en el exterior.

La exportacion definitiva no esta afecta aningun t r | lﬁ 7"0 C
oM.

peru



@ EXPORTANDO PASO A PASO

/ MODALIDADES DE EXPORTACION

Se considera una exportaci¢ Se considera una exportacic
de menor cuantia. comercial.

El tramite aduanero se puec Serequiere contratar los
realizar directamente con la servicios de un agente de

entidad aduanera. aduanas.

Documento a presentar: Documento a presentar:
Declaracion Simplificada de Declaracion Aduanera de
Exportacion (DSE). Mercancias (DAM).

(\prom.



@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

@EMENTQS ESTRATEGICOS DE LA EXPORTACION




@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

/ LA EVPRESA
¢ Quiénepuedenexportar?

A En el Per(, las personasnaturalesy juridicas pueden
realizarestetipo de negociossiemprey cuandocuenten
con el RegistroUnico al Contribuyente (RUC)y emitan
facturas

A Esrecomendableque se especifiqueen la ficha RUCde
la SUNAT,en el acapite de actividadAde Comercio
Exterior dExportadotimportador/ 2 YSNDA I £ Al |

A Graciasa ExportaFacil,también se puede exportar bajo
el RegimerSimplificade@mitiendoBoletasde Venta




@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

¢ Quefactores debe evaluar la empresapara poder
exportar?

A Contarconun PlanEstratégicale exportaciones

A Contarconunainfraestructuraadecuada

A Contarconun nivelde producciénconstantey sostenido
A Contarconun personaladecuado
A Manejarel aspectdfinanciero

a [ Rasrecomendableesquetodasy cadaunade las empresasjue participan
en los negociosde exportacion se capacitenen entender la estructuray el
proceso global del comercio internacional, los principios operativos
internacionales, las partes de las que se compone una exportaciony los

documentosqueseS Y LJX S| y ¢
LA CLAVE DEL COMERCI
prom.
perd




@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

@nde encuentro informacion sobre empresay formalizac

Crecemype l
La Web del Empresario MYPE

WWW.Crecemype.pe

= SUPERINTENDENCIA NACIONAL DE ADMINISTRACION TRIBUTMIAI

www.sunat.gob.pe

M COFIDE

www.cofide.com.pe ‘ pmm,

0



http://www.crecemype.pe/
http://www.sunat.gob.pe/
http://www.cofide.com.pe/

@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

/ EL MERCADO

A Base legal A Estructura de precios

A Competencia A Nivel de intervencion del

A Canales de distribucion gobierno

A Puntos de entrada (puertos, A Variaciones culturales
aeropuertos) A Nicho de mercado

A Necesidad de adaptacion del A Riesgo pais
producto




@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

/Segmentacién del Mercad: /& -

MercadorSegmentas b 4 Ok 2

Buenagracticas:
A Encontrarel balanceentre competitividady ganancias

A Describiral compradorconel mayordetalleposible
A Resaltarlas posiblesrazonespor las que comprariael

productoofrecido

(\prom.




@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

CCémoseleccionarmercados potenciales para
exportar?

A Serecomiendaempezarpor los paisesgue son
socioscomerciales

A Busquedade informacion r ) NJ
Estadistica WAN?EB{J

Criterioscualitativos

Experiencias de exportaciones u organizaciones
especializadas

(\prom.



@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

Q’mde encuentro informacidén sobre mercados?

http:// www.siicex.gob.pe/

nnnnnnnnnnnnnnnn

eeeeeeeee
Inteligencia de Mercad

vz s

~ SHCEX

M ’Eé"’ﬁu


http://www.siicex.gob.pe/
http://www.siicex.gob.pe/

APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

ﬁénde encuentro informaciéon sobre mercados?

CIAHome

- Publications.
+ The Workd Factbook
World Leaders.
Cla Maps & Publications
Addttional Publications
Center for the Study of
Inteligence
Freedom of Information Act
Electronic Reading Room

Kent Center Occasional
Papers

Inteligence Literature
Reports.

Related Links

Mission

The Central Inteligence
Agency (CIA) is an
independent US
Government agency
responsible for
providing national
security inteligence to
senior US policymakers

To learn more, visit CI&

CENTRAL INTELLIGENCE AGENCY
THE WORK OF A NAT - EZN

)N. THE CENTER OF INTELLIGEN(

English | Espafiol | Frangais
Publications (‘
Experts in trade
] . for developing SERVICES FOR SERVICES FOR SERVICE S FOR TRADE ABOUT
THE WORLD FACTBOOK T I riss . FOREIGN SUPPLIERS ~ CANADIANS BUYERS : SUPPORTINSTITUTIONS . TFO CANADA Search &)
CANADA
- Select a Country or Location — [+
Not a member? Reqister here  [EETeTRN]
ﬁ ABOUT REFERENCES APPENDICES FAQs CONTACT
WELCOME TO THE WORLD FACTBOOK EJ rss Did you know...

The World Factbook provides SELECT A REGION OR CONTINENT
information on the history, people

government, economy, geography,

communications, transportation,

miltary, and transnational issuss for

2

rid entties. Our Reference
tab includes: maps of the major
world regions, as well as Flags of
the World, a Physical Map of the
Warld, a Poltical Map of the World,
and a Standard Time Zones of the

World map.

ul WHAT'S NEW oday is: Sunday, August 22
REGIONAL MAPS

August 2010 - In the Transportatio
"Airpo Airports - ith paved runvays", <
. unpaved runvays", and "Heliports” fields have all baen

“‘ FLAGS OF THE WORLD updated with the latest available data.
Appendix B has been expanded iderably

2| GUIDE TO COUNTRY

r 4““4 COMPARISONS des countries adherent to juris ion. Several fields in
b the Economy category covering trade
= natural gas have besn updated with the It

L+ B 01D vou kNow? S

July 29, 2010 - The "International Court of Ju:
entry listed under International Organizatio

s in

July 23, 2010 - Under the Refaren
and Motes, the entry for "Legal
significantly expanded: it nov
and featuras of the m

WWW.Cia.goVv

B =

WELCOME TO THE
CANADIAN MARKETPLACE

TFQ Canada is the primary Canadian provider of information, advice and contact for exporters in developing and

emerging countries. TFO Canada provides free web-based products and services to registered exporters including our

flagship Exporting to Canada Handbook and muiltiple sector specific documents, and we publish supply offers to
Canadian buyers. €

Tell us what your area of

50 we can customize the content of our website to better suit your needs:

Choose a sector: Mone ~  Chooseacountry: Peru -

Youarea: @ Foreign Supplier

() Canadian Buyer ) Trade Support Institution

[ Fesse reaster uith s free of charge to gain access to detaled trad information to subscribe to our regular trade
| B ibhestions od for castormived buser-oalar matching.

1,524

The number of Canadian
importers registered on the
TFO Canada senice. TFO
Canada publishes export
offers to these buyers every
maonth.

22

The number of Canadian
market publications available

Register Now

L <1

Get access to our free
online services including:

egister Nowl =

Caribbean Giftware Project
llluminates Luna Design

Foreign Supplier Database Current Trade News
Canada Reaches Free Trade
Deal with Honduras

(CBC News) Canada has

General Industry Search Product-Specific Search

Exporting
to Canada
A Handbook

DOWNLOAD @) \ -

www.tfocanada.ca

\2

rom.
peru



http://www.cia.gov/
http://www.tfocanada.ca/
http://www.cia.gov/

APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

; DOnde encuentro informacioén sobre mercados’:
c P bt bt ol

Market Info Sectors Suppliers Supporters Buyers Countries About us Tm © Sitemap  © Worldwide © Japanese
1 18pan Extarnal Trade Organization ErEEEEEr— e [

NEWS & EVENTS EU MARKET INFORMATION OPEN FOR APPLICATION - . . .
Home Investing in Japan Cool Japan Business Opportunities Reports and Statistics About Us
= Changes-on the €Bl's country Search our database to find the European | EXPORT COACHING PROGRAMMES
list. market information that will make a

The consequence of adapted Dutch difference for you
development strategies is that the
CBI's assistance is to

= 7 JETRO Worldwide

+ Food contact materials: A

complex matter

By Anton de Boer, CBI external
expert.in its attempt to increase
food safety, since 1

+ Africa Report interviews the

founder of Thembi Wines in

Africa Report is a project to © Oversoas Offices with Websites OOo0Om

promote sustainable POPULAR DOWNLOADS

entrepreneurship across Africa by SUPPLIERS TRAINING

el tients: The EU market S o

1 fruit and vegetables Quick Links Latest News EE3  Special Feature

$ Planting a tree for sustainabi s

gy p’:f'E‘fk petf"i‘ c?';"'f":"l - o Giams + Online Bookshop ~ Aug. 17,2010 [Press Relsase] Japan-China Trade Continues its Recovery in the AirBusan Co., Ltd. Fukuokal

Serieralib A + E-Mail Newsletier First Half of 2010 Branch

wou W d d furnishing .

»iHoRashold ana (urnishing Business Matching + Jul. 09,2010 Now Inviting Exhibitors for JETRO ZONE at FOODEX JAPAN 2011 .
textiles: The EU market for table Database AlrBusan, afast-
3 More ~ Jun. 14,2010 JETRO BIOLINK FORUM 2010 growing Kerean budget
2 More news Do > Library
» Institute of Developing airling company that
Economies . prides itseifon
CBI NEWSLETTER 3 Get your download CBI'S VIRTUAL SHOWROOM Topics [ more | providing low airfares i

and differentiated

Enter your email address to subscribe sefvices to customers,

e » Aug 20,2010 IT Arm of Giant Indian Conglomerate Tata Opens Office in Osaka nas enteredthe Japanese m
- Aug. 19,2010 Success Story: Australian Executive Recruiting Company market.
Carmichael Fisher Opens Branch Office in Takyo
CBlAnnual reportig = Aug 17,2010 Global Company: Top Management Seminar "Shift to Low-Carbon

SHOWROOM

KENYA: HOPE THROUGH

FLOWERS O 9

wWww.cbi.eu WWW.|etro.go.|p

\20lk

Societies with Lithium-ion Batteries: The Belgium-based Umicore
Company's Global Business Strategy” (September bth, Kobe)



http://www.cbi.eu/
http://www.cbi.eu/
http://www.jetro.go.jp/
http://www.jetro.go.jp/

@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PAS

/ Herramientas de Inteligencia de Mercados

PP CBI
i’&é Ministry of Foreign Affairs of the Netherlands

| Sistema Integrado de Informacion
de Comercio Exterior

"0 International TRADE MAP
Q. Trade —_— - — :
‘,{ Caviive Estadisticas de comercio para el desarrollo internacional de las empresas

&)W BUSINESS MONITOR .

BUSINESS

MONITOR All Services

‘@ rYon.
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-

| o

Boletin de Inteligencia de Mercados

Comision de Promocidn del Per
para la Exportacién y el Turismo

Sectores productivos
Rusia: Mercado con muchas oportunidades en el sector pesquero
Rusi i r de preduct nar con el menor grado de p

form

¥ Ver noticia completa

México: Se realizd con éxito Plastimagen 2013
Mas de 27 m on a Plastimagen 2
lo dltimo &n innova

¥ Ver noticia completa

Desarrollo de mercados

Sudafrica: un mercado emergente para el comercio justo
Con su lanz enel 2 el modelo de mercado “so uth” en Suds

:':'_=I-e-l -',:-':-ifi:e::'sg'-l';:ls con sede en Bonn, Alemania

¥ Ver noticia completa

Nuevo lanzamiento en retail: Sazonador de sal y paprika en

¥ Ver noticia completa

Facilitacién y Distribucién

(<

Boletin No. 107 - Lima, 17 de Junio del 2013

Alé Exportador

Informes especializados

@ El mercado de las aplicaciones moviles
en Hong Kong

@ El sector hospitalario en Marruecos

Perfil producto - mercado

Perfil de Producto-Mercado

@Timh&r Peruvian Bedroom Furniture in
Italy

¥F Ver mas documentos

Eventos

¥ Miércoles del Exportador

¥ Programa para expoertadores: Gestion

., Como mantenerme informado?

PROMPERé&Mmiteboletines
semanalesde inteligencia
de mercadosen los que se
encuentran los  nuevos
lanzamientos, tendencias,
guiasde mercado,estudios
por sectores, perfiles de
productos etc.

NS08




:Qué e

SIICEX

Ststema Integrado de Informacién de Comercio Extenor

inscripciones:
www.mincelurgob.pe/concursonacional

Buscar Partida

@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

ol SICEX? | Preguntas Frecuentes | Glosario | Herramientas de Anakisia

I0e3S.

para el mundo

Premio
MMincetur

7mo Concuryo Nactonol

Gana especlaculares premios
fecha limite: 30 seliembre 2013

de Comercio Exterior y Turismo

-
a—
“C—
—
-—
——
-

Ruta exportadora 23 e junio oal 2013
Test Exportador
Regiones

Sectores Productivos
Calidad

Regulaciones

Servicios al Exportador

-~
e

USUARIO

CLAVE

Intailgencia de Marcados Inflormes o2 Ias axportacionss

DeTUaNAs DOT sact0mes

0

W Twittear

£ R=comendsr

Servicios al Exportador | Migrcoles gel Exportsdor | Presentaciones anteriornes | Folietos Informathos | Talleres Espectaitzados ADOC - PERU | PLANEX |

o2

y tramees

1210. 1216 0 tamdién 13 1ha3 0300-00221 o via cormed

w5 1205

\2
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@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

/ EL PRODUCTO

N9 {vporAalt”"hwe! . [ 9e

¢ Barreras
V Arancelarias
V No Arancelarias
X Cuotas, Antidumping
x DerechosCompensatorios #j ==
X |nocuidad
X Seguridad
X
X

Medio Ambiente
Aspectos Sociales




@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

ﬁQué debo conocer para adaptar el producto al
mercado? AREC

A Clima competitivo

A Relacion preciealidad
A Marcas propias

A Segmento
A Conciencia consumidora™ & -
A Productos organicos & "
A Cobdigode ética

A Mediosde difusion




@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

ﬁrincipales requisitos internacionales

A Producto exportable (restricciones fitosanitarias)
A Inspeccién en aduana. e

S
P

A Cumplir regulaciones de acceso:
I Etiguetado O@DO

i Embalaje de madera by
i Limites Maximos de Residuos de
Plaguicidas (LMR)
I No exceder niveles de metales pesac
I Otras normativas
A Normas de origen




e

@nde encuentro informacion sobre productos de exportacia

APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

SIICEX
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portalSES.asp?_page =160.00000

Biocomercio
http://biocomercioperu.pe

Mincetur
http://www.mincetur.gob.pe/newweb/

Minag
http://www.minag.gob.pe/portal/

Produce
http://www.produce.gob.pe/

Boletines de Inteligencia ComerciglSIICEX
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portalSES.asp?_page =725.72400

NS08


http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=160.00000
http://biocomercioperu.pe/
http://biocomercioperu.pe/
http://www.mincetur.gob.pe/newweb/
http://www.minag.gob.pe/portal/
http://www.produce.gob.pe/
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=725.72400

@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A

ﬁQuéesel arancel?

Esel impuesto que pagael importador al introducir productos en un
mercada Estosimpuestosse encuentranestablecidosen el Arancelde

Aduanas

Puedenserde tres tipos:
AAd-Valorem(siendoéste el masutilizado)
AEspecifico

AMixto

Baseimponible valor CIFaduanerodeterminadosegunel Acuerdodel
Valorde laOM.C

Tasaimpositivaparaimportacionesen Peru tres (03) niveles 0% 6%y

11%
ronit.
752




@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A

ﬂQuéesla partida arancelaria?

Es el codigo que define en el arancel de aduanasuna
mercanciadeterminada o bajo el que se agrupa una
categoriade mercanciagfinesentre si.

Loapropiadoy legalesdecirésubpartiday | OA 2 y | { €

DIGITOS DENOMINACION
1°2° [ 3°4° |5° 6° |7°8° |9°10°
1°2° Capitulo
1°2° [ 32 4° Partidadel SistemaArmonizado
1°2° [3°4° | 5° 6° Subpartidadel SistemaArmonizado
1°2° [3°4° |5°6° | 7°8° SubpartidaNANDINA
1°2° [ 3°4° |5°6° [ 7°8° |9°10° |Subpartidanacional

Descargue el arancel de aduanas

http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/normasadua/g@normasoc.htm @ ?,. O m
_.r'.

peru



http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/normasadua/gja-04normasoc.htm
http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/normasadua/gja-04normasoc.htm
http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/normasadua/gja-04normasoc.htm

@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A

SECCION: XI MATERIAS TEXTILES Y SUS MANUFACTURAS
CAPITULO:61  Prendas y complementos (accesorios), de vestr, de punto

Partida del sistema armoniza ) sm— 61.09T-Shirs y camisetas interiores, de punio

6109.10.0031 - -- De tejido tefido de un solo color uniforme, incluidos los blanqueados
6109.10.00.32 - --De tejido con hilados de distintos colores, con motivos de rayas
6109.10.0039 - Los demés

6109.10.0041 - --De tejidotefido de un solo color uniforme, incluidos los blanqueados
6109.10.0042 - --Detejido con hilados de distintos colores, con motivos de rayas
6109.10.0049 - --Los demas

6109.10.0050 - - Camisetas inferiores
Subparticia del Sistema armoniza(m——— 6109.90D¢ las demds materias textles:

Subpartica naciona==§109.90.1000 -~ De fibras acricas o modacicas > Partida especffica
609909000 -~ Las demds > Particda genérica o bolsa

NS08




@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

ﬁQué son las preferencias arancelarias?

Sonbeneficiosarancelariogjue aplicanlos paisesen funciona
los Conveniodnternacionaledirmadosentre losmismos

Puedenser de tres tipos:
A Unilateral (Ej. SGP Europeo)

A Bilateral (Ej. TLC PeIEE.UU., TLC PearChile, Acuerdos
de Complementacion Econdmica)

A Multilateral (Ej. Comunidad Andina, MERCOSUR, Uni6n
Europea

Para revisar las preferencias arancelarias visite el siguiente link
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portalSES.asp? _page_=850.00000

http://www.acuerdoscomerciales.gob.pe/ ‘ p?"O m P
peru



http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=850.00000
http://www.acuerdoscomerciales.gob.pe/

@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO AP

mué son los INCOTERMS?

INCOTERMS
(International Commercelermg

¢Que
determinan?

Lugar y forma dentregade las mercancias
Punto donde se produce teansmision de los riesgos

Reparto entre exportador e importador de Igastos
relativos a las operaciones de transporte, carga,
sequro,...

Documentosy tramites que tiene que realizar el
exportador




ADUANA DE AEROPUERTO O LUGAR AEROPUERTO O LUGAR IMUANA DE
EXPORTACION EMBARQUE TERRESTRE DESTINO TERRESTRHMPORTACION

DAT

~ “== ADUANADE COMPRADOR
“s=  IMPORTACION

PUERTO DE
EMBARQUE DESTINO



APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

PROCEDIMIENTO DE EXPORTACION

T Fard 7,

ADUANAS i ﬂz ADUANAS

TransmisiorElect/ NumeracionDUA Transporte Interno Ingreso de Mercancia a Asignacion
de exportacién provisional pais de origen Zona Primaria de Canal
ConDatos Provisionales .

RECONOCIMIENTO FiSICO

REGULARIZACION (30 Dias) 4 AutorizacionEMBARQUE

wlransmision complementaria de Datos de la ¥

DUE
uPresentacion de Documentos
- ) & ..- -':'I. '
; Salida

al Exterior Cargay Estiba

http://www.sunat.qob.pe/leqislacion/procedim/despacho/index.html# ‘Q?g)é?ﬁ



http://images.google.com.pe/imgres?imgurl=www.geocities.com/suicidal_existance/CTSA/list.jpg&imgrefurl=http://www.geocities.com/suicidal_existance/CTSA/home.htm&h=219&w=250&prev=/images?q=LIST&svnum=10&hl=es&lr=&ie=UTF-8&oe=UTF-8
http://images.google.com.pe/imgres?imgurl=www.geocities.com/suicidal_existance/CTSA/list.jpg&imgrefurl=http://www.geocities.com/suicidal_existance/CTSA/home.htm&h=219&w=250&prev=/images?q=LIST&svnum=10&hl=es&lr=&ie=UTF-8&oe=UTF-8
http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/despacho/index.html

@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

/ DOCUMENTOS DE EXPORTACION

Cotizacion o proforma

Orden de compra

Contratode Compra Venta Internacional
Documentos Comerciales o de Informacion
Documentos de Transporte

Documentos de Sequro

o 0k wWhPE

(\prom.




@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A P/

ﬁQNTRATQ DE COMPRA VENTA INTERNACIONAL

Cotizacion

Oferta

Orden de Compra
—————————————

Aceptacion ‘@T‘O m.

peru
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APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A P/

ﬂlgunas clausulas a considerar

Nombrey direccionde laspartes
Producto,normasy caracteristicas

Embalaje etiqguetadoy marcas
Valortotal del contrato
Condicionesle entrega
Descuentos/ comisiones
Impuestos, aranceles y tasas
Lugares

© 0 NOOAWDNRE

Cantidad R— —

10 Periodos de entrega o de envio (plazos, vigencias. prorrogas)

11. Envio parcial - transbordo 7 agrupacion del envio
12. Condiciones especiales de transporte

\2

rom.
peru




APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A P/

ﬁ\lgunas clausulas a considerar
13

. Condiciones especiales de seguro.
14. Documentos.
15. Inspeccion.
16. Licencias y permisos.
17. Condiciones de pago.
18. Medios de pago.

19. Garantia

20. Incumplimiento de contrato por causas de & T dzSYJ & 2 NE
(penalidades)

21. Retrasode entregao pagos
22. Arbitrajey conciliacion

23. Idioma

24. Jurisdiccion

25. Firmade laspartes ‘@?"Om P

peru




@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

¢, Qué informacion debemos considerar en los documentos?

Datosde la empresa:
Informaciongeneral de leempresa
A Razon social

A Direccion

A Teléfono

A Fax

A Correoelectrénico

A Pagina Web

A Persona de contacto

Shipper, and seller
should be listed on
the invoice.

Country of origin
listed. This may

@ ABC Seafood Company

1234 Super Road, Bangkok, Thailand 001001

INVOICE

No. XXXX

SOLD TO: XYZ FISH COMPANY
1234 FIRST STREET, LOS ANGELES, CA 90001

SHIPPED BY: GREAT MARINE CARRIER 111000-999
~~ FROM: THAILAND

PAYMENT BY: ABC SEAFOOD COMPANY
THROUGH EXPORT-IMPORT BANK OF THAILAND{HEAD OFFICE)

ON/OR ABOUT: AUGUST 23, 2001
TO: LOS ANGELES PORT CA, USi

DD, AUGUST 23, 2001

differ fmm the SHIPPING QUANTITY DESCRIPTION OF GOODS UNIT PRICE ﬂOUNT (USA)
CASE L GOODS OF THAILAND ORIGIN USS/RING C&F LOS ANGELES
country from | — ausa U4
which the product | — I
is shipped FROZEN COOKED SHRIMP RINGS SKIN PACK W/ SAUCE
PACKED 12 10 02, PER MASTER CARTON /
2,000 SIZE: 71/90 QUANTITY: 24,000 RINGS. 200 48,000.00
TOTAL 2,000 TOTAL | 48,000.00
/ (US. DOLLARS: FORTY EIGHT THOUSAND ONLY) /—
Cal‘mn Coun[ b1 PREPAID FREIGHT CHARGES USD. 2.334.00,
— F.0.B. VALUE USD. 45,666.00
NET WEIGHT (KGS): 6,804.00
NET WEIGHT (LBS): 15,0000
. ‘GROSS WEIGHT (KGS): 10,800.00
List the gross BACKER'S NAME AND ADDRESS

weight and net
weight for
each item

List packer, /

grower, or
manufacturer
separately

ABC Seafood Company
1234 Super Road, Bangkok, Thailand 01001

Detailed description
of commodity, ie:
Raw, cooked, filleted,
whole, skin on

or off, ect.

List the charges
and itemized
value and weight
for each item on
the invoice.

You must itemize:
duty, insurance,
freight and

other charges
separately. This is
REQUIRED and
ENFORCED by
U.S. Customs

List payment

terms and how

freight will

be handled,

ie: prepaid,
FOB, CIF, ect @




@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

/ Informaciondel producto

ANombretécnico,nombre comercial partidaarancelaria

AEspecificacionesécnicasdel producto, composicionquimica,
diseno,caracteristicagnternaso externas,etc. (dependendela
naturalezadel producto)

ACumplimientode requisitos nacionales(sanitarios,permisos,y
otros).

AEmpaquey embalaje,indicandocontenidos,pesos,voliimenes,
Instruccionegde uso, preparacionjdentificaciondel comprador,
destino, etc.

ADatos completos del fabricante, distribuidor o comercializador.

ACantidades de producto que ampara la oferta.

ACatalogos o fotos del producto.
‘@mm,

peru




@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

Informacion delprecio

AMoneda de negociacio(EN $) yrecios enincoterms
AValidez de la Oferta. ~
ADescuentos por vollimenes
AFormas de pago. R

Sefol r( S e
de.... MEje ..del 201.5....

A M Od eI O S Direccion ‘UVIT. 121, 3601, HAY BUANE PRy, BURNARY. AG. KSEINI = CANRDA.. Fecha,... 77
I Guia de Re 003 Q0% .

a . el ﬁ ,ﬂ:,.-.s-'-f»:&:f BEEN . o .
I aefe re n C I as . 2 BY0 |KILOS DE SACHA INCHT CON CHICOLATE DISTRIBUIDD €V 220 s d 11.50 | 15 $360.360.00
\rATas De 12 kG CADA UNA PESO HVETO.LOTE DE PEODUCCIN STAT|
{51264 (5247 RE 43107), ORDEN De COMPRS SNE TFIP. / /

A Otros . o a5 SRCHA T AND CHICOLATE DISTRIBUTCD INZZD| / /
' / /

DHES EACH WITH I2kE NWET WELGHT. PRODUCTION LOT STATCHC
131264 (6IATPRCABIOT), PURCHASE ORDER SNC 1832 / /
| THcoTeem exw. / B

#6066 40

VT M [ Y00 DolhRes AMERS _
~

G wesmie|  CANCELADO Us §38 260.00

RLULC. 20197608049 FOOha, .oooreeen de e el 200

Serlo 001 el 0000101 al 0000200 LGV %

Aut N° B961508023 2 i}

FAUT 91032012 ~ . Amazon Health Products S.AC. TG’I‘AL - Usg3a 360.00

ADQUIRENTE O USUARIO




@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

Informacionadicional

A Tiempo minimo requerido para el despacho
A Fechas de entrega.

A Medios de transporte a utilizar. ;
A ldentificacion de la compaiiia de transporte:
A Condicion y términos de seguro de transpol
A Otros

NS08



APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A P/

Froduct Type:
Material:
Gender:

Technics:
Feature:
Fahric Weight:

izolar:

Flace of Crigin:

Fob Price:

Fart:

Fayment Terms:

Minirmum Qrder Guantity:

Supply Ahility:

Package:

Jeans

Denim

Men

Beaded

Colar Fade Proof

4-102 0z-130z

Light blue,old dying and other
colors are available

Guangdong China (Mainland)

Us$é  Guangzhou
Guangzhou

Lz, TiT Wiestern Unian

a00 Piece/Pieces small order can

accept

300000 PieceiPieces per Maonth

300000 pieces per manth

We can also make the sample by

all details specification for

custormers, if any further

cooperation inguiry, kindly please

etin touch with us dircetl

MODELO DE
COTIZACION

\2

rom .
peru
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APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A P/

Cocumentos comerciales

A FacturaComercial
A[A&alr RS packihgisttdzS 2 &
A Certificados

V

< <K< <K< <

Certificado de origen (ADEX, SNI, CCL y camaras de comercio
regionales) dAutocertificacion

Certificado sanitario (DIGESA, DIGEMID)
Certificado Productos Hidrobiologicos (ITP)
Certificado fitosanitario / zoosanitario (SENASA)
Certificado CITES (MINAG)

Otros Certificados
‘@mm,

peru



APRENDIENDO A EXPORTAR

PASO A P/

I

012- N? 000027
13 03
FechadeEmision: — [ [
Sefior(es): RUC;
Direccion:
Condicit de Pago:
Por lo siguiente 5
R recio
Cantidad Unidad Descripcion Unitario Importe
N\ COMMODITY: CUMARU, A GRADE, KD
41.8930 M3 18X120X600/750/800MM, (MIN. 70 PCT IN 900MM)) 55 B6500 M3 |USS 36,23745
COMMODITY: CUMARU, B GRADE, KD
20,8372 M3 19X70/80XB00/750/800MM, (MIN. 38 PCT IN 900MM)) 85 20500 M3 |US§ 8,147.18
COMMODITY: CABREUVA, B GRADE, KD
20,6340 M3 19X130X600/750/800MM, (MIN. 70 PCT IN 900MM)) s 99500 M3 |USS 20,630.83
COMMODITY. PUMAQUIRO, A GRADE, KD
414074 M3 19X130X600/750/800MM, (MIN. 70 PCT IN 900MM)) ss 65000 M3 |USS 26,914.81
TABLILLAS DE CUAMRU, CABREUVA Y PUMAQUIRO EN 19MM DE ESPESOR
124.7723 M3 3 ~VALOR FOB-CALLAD, PERU 1Us® 89,830.27
52,876.01 BF TOTAL: 6X20' CNTR
MSKU 217644-2 MSKU 238350-0
MSKU 242852-3 MSKU 313164-8
MSKU 246671-3 TOCU 054582-5
N
Shipment from Callso - PERU
Shipment to Leliu, Shunde, CHINA
Weight: 120,520 KGS Bundies: 72
PA# 4408.20.10.00
AMOUNT FDB CALLAO, PERU: EIGHTY NINE THOUSAND EIGHT HUNDRED THIRTY AND 47/100
AMERICAN DOLLARS.
Sub-Total (5 89,830.27
Guials) N° : y
Cancelado %LG.V.
TOTAL US$ 89,830.27
ADRIAR LOVAGA ESPEJ0

ADQUIRENTE O USUARIO

001-

N2 000003

Sefior (es):
Direccion: .|
RUCH. -

Guia N°.

DESCRIPCION

P. UNIT. ‘ IMPORTE

Black Scaeues A4 (o mMoRGO
B0 | (wnife Scarvés AL CamoegO

30 [{9rey Scarves Al Ca”vag‘?u i
15 | Bloe  Scowves A4 Cammexg?
"7 Lahr boouwns  Scoeves A4 LQ?)’O/:.':'; > V
T Gecerw S corees> A4 fomotﬁo j
A Smoth &Eleaa Gk & coeve ]
4 | Blaukel Moula
A0 Sock s — ;
e %
P g : ‘
5 et i

///’

o
///
//‘
SON: /i) (o vy Teece ¥ /o0 I

CANCELADA
Lima.. 2. de. Mpier 44446 de 200..%




APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A P/

AGROPECUARIA ORIGINAL
Frigorifico - Planta de Procesamiento da Productos Hidrobiok ‘ ING LJ[ST
ESMERALDA ol P P 4 ko PACK LIS
STAN'S SOFTWARE
www. StansTrains.com
Lima, March 21, 2006 Sammamish, WA 98075
(425) 555-1212
PACKING LIST o | My Customer o | My Customer
; : ¥ | 200 Main Street = | 200 Main Street
hepiee : f,,‘}f’é;“:,?f L. 1NC, § Great City. WA 98000 £ | Great City, WA 98000
TORONTO, ONTARIO @ | (206) 555-1212 @ | (206) 555-1212
CANADA M5V 1M7
Cotalner i GEsusieoos e PO.#  Verbal-George S. INVOICE# 501
B/L | MRUBCLLOAKOS0O43 TERMS:  Net 30 DATE: 6/16/2007
Invoi g 006 - 0018825
Date : 21/03/2006 Qry ITEM PRICE/PER EXT.
Product g IQF 1 INCH MANGO CHUNKS, 100 PCT KENT N 5 5 . P
VARIETY, USDA GRADE A, 2005 CROP, PRODUCT 5 Handy Converter for Model Railroaders CD
OF PERU FREE ONBOARD 4 F Clocks CD
PRODUCTION : st oS
2 i ’ r Print
DATE PRODUCTION ~ CODE QUANTITY CASES S v ey EUTE D)
13 Feb. 6044 06 Vavbill M
et 2070 1 4 Waybill Master CD
13.Mar 6072 256
14.Mar 6073 220
15.Mar 6074 225
16 Mar. 68075 238
17 Mar. 8076 91
18 Mar 8077 54
20 Mar. 6079 227
21 Mar 6080 194
22 Mar. 6081 10
TOTAL 1540 CAJAS
Net Weight : 20,974.80 Kgs. TOTAL INVOICE
Gross Weight :  22,180.00 Kgs.
AGROPELS
GUEL ALV OF TR
THANK ‘ 7
Pomamericona Ser Km. 18.5 - Choerilles - Lime 09 - Paro _ Teléfonos.. 258.2222 - 2583210 p O m
Faxes: Mdminisirocidn 258-6050, Frigorifico 258-3280, Plonta de foene 258-2049 -l"'.
www frigoaeso com.pe  E.mail: sesa@frigooesn com pe

peru



APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A P/

United States- Peru Trade Promotion Agresment
/ CERTIFICATE O F ORIGIN
[Instrsdicns on ree erse, sccording to US-PeruTPA
Imiplem enta tion instr uctions)

Bcuerdo de Promodon Comercial Peri - Estados Unidos
CERTIACADD DE ORIGEN
[Imstriscciones ol reversa, segiin instrumiones
para I implementaciin del APC Peri- EE. UL}

1. Importer’s legal name, address, tele phone and e-mail:
Raz on social, dire aoion, telsfono ¥ Conne o e lectronico del im porta dor

L Exporter slezal name, addrems, telephone and e -maik:
Razon socka |, direccion, hee'bno}-cu:r'eoeect'blicnde exportador:

3. Producer's lega | rame, address, telephone and s-mail:
Raz&n social, dire cicn, teléfon y corre o electronico del produd or:

4, Blaniet Period: f F\e"cv-doql.ecl.b'\e:
Frome [ Desde-

Too [ Haista:

5. Description of mood: f Descripcion de la Mercancia:

&, Tariff Chassification: / Clasif = d an Arancelari:

7. Preferance Criterion: / Criterio preferanciak

B. Invoie Number: fNomerode Iz Factwa

2. Country of Drigin: / Pais de Orig=n

cartify that:

- The INfOrMETIoN O This SOCUM SN LS THUE @nd S00UraTs @ nd | @ sume
the responsibifity for proving such represe ntations. | unde rstand that
am lable for any false stateme nts or mate rial omissions made onor
in connaction with this document;

- | agres to maintin and pressnt upon request, docume nta tion
necessary tosupport this ce rtific tion, and to inform, in writing, a
Feramnats whom the Oz stficats wea gwen of mny changsa that sould
affect the acouracy or validity of this certification;

- The goods arginate din the terrtory of one or more of the Partizg
and comiply with the origin re guireme nts specified for those goodsin
the UnitedStates-Peru Trade Promotion Agreement. There has been
no furthe r production or any other opera tionowtsde the territories
nf the parties, ather than inleading selsding o sny ather
operations necesmiry to pressrve the good and g oods have nemained
wnde r cushoms contnol;

- This cartification consists of

pages, including all attachments.

o cartifico que:

- La Infor macién CoNTEnita &N & 5 SOCUMENTD &5 var SaderE Y SacTa Y me
hago responsable de wmprobar lo squi declarado. Estoy conscients que
soy responsable por cuslguier de claracion Gls v omsion heda en o mn
relacicnal presente docume nto

- M comprometo 3 Conesnvar y pregsentar, &noso de sar requerido, los
documentos necesarios que respabien &l conteni do de B presents
zertifizasidn, nal somoe notifioar par sactits atodes e poracnaa s
quiznes entregue ol presente certific do, de aslguier o mbic gue
pudie ra afectar b axactited o valide 2 del misma;

- Las mer@noias son ofiginaria sde | territofiode una o amibss Parte sy
cumpen con todos los re quisitos de origen que les son aplicables
conforme 3l Acverdo de Promocon Comercial Pe ni-E stados Unidos. No
bz hahidn mtnn prnesesmis mte, e o ningne mfea ape raeiAn fuees de
los te rritorios de ks Partes, cone xee poon de b descarma, recanga o
cuslguiar otrs opers citn necesaria pars mantener ka mercands en
bue nas condicionas, y ksm ercancias han per manacido bejo cntrod
adiucneno;

- Estai oo rtifimi cion s comipons de hojas, incleyendot odossus

anewos.

Aurtheor ized Signature: J Firma sutorizada:

Enber prise: [ Empresa:

Name:  Nom bre:

Tithe: f Cango:

Drate: [ Fecha: Telephone: f Teléfono:

Faoc [P

11 = marks f Dbes reationes:

Certificado de
Origen para
Estados Unidos

NS08




APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A P/

DocumentoDe Transporte
A Constituyen documentos de contrato entre exportador vy
transportistaparatrasladode productosdesdeorigena destina
A Contratode fletamentoconel transportista,el cualtiene caracterde
titulo de propiedadde lamercaderia
A Pruebancontrato de transporte suscritocon el transportistay sus
condiciones
A Demuestranrecepcionde mercaderiapor transportista
A Permitenretiro de mercaderia
A Sontitulos valoresque demuestranpropiedad
‘@mm .
peru



APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A P/

AT R O TFC20246899 o
Sheaper s Name and Address ot Negorabie F5E, WORLDWIDE CONTAINER LINE BILL OF LADING
ABC EXPORTER SND BND HOUSE AIR WAYBILL .
KWANG 264, PADUNGAN ROAD, rufaa’y
KUCHING WY FREIGHT FORWARDING COMPANY LTD - 02265 | %03 e, -
MALAYSIA 30,DEHG FREIGHT BULING KUALA LUMPUR Walyse ' = ; BONGO3241 BCNZOZ24Y
prei VIBROFLOONS SPAIN, S5
T:46465 F:12346 NT ANTO! o
THE DIRECTOR MM CLARET, 23 A, 270
Copies 1,2 47 3 of i Alrweybil e originals and hve the sama valliy % GHEONA
Corslun’s orms o A i sgraed sl g ot and coni oot ONA SPAIN
AYZ IMPORTER GMBH wmwwmgsumcnomscwu-rwamn mrwmansusnssuzmrm oy i o SRS T e Tvm
RIEMER STRASSE 350, D - 81829 B S G 5 A T MG THLUDNG HOKD G 2220530 Faxd7222038) e
MUNICH SeR AGHEES T
GERNE o e e A e R e S WA PREIGHT SA G
PURCHASING OFFICER iy NG 0:A< AVIROH S - AV. LA PAZ. NO 811 CFIC. 104
e A MIAFLORES - LINA
Insing Camier's Agent Name and City “ccount Informsicn ATE - LA - PERY
MY FREIGHT FORWARDING COMPANY LTD rrny
MALAYSIA
Fax VEL{’”“"
— — Rt =T
THE SANE AS CONSQINEE BARCELONA
— - = F———
KUALA LUMPUR INTERNATIONAL ANNABELLE SCHULTE 2000
> T i Ty
O Gl T T, W [Ty e R ——r—
FRA wvo Ncwv PARTICULARS FURNISHED BY MERCHANT
Ko o Destnation FRogested FightTenrs, et of sieance | NGURANCE - W carmer aflers Insurance and such isurance. s fequested in G e VTl g v ———— T bl & Meene et
=~ .
FRANKFURT INTERNATIO NIL i — CARU 1918811 4 PACKAGE:
CONSTRUCTION MATERIAL 1286,00 KGS
SUDUSTIITHE TXATHC. STC.. 31 PACKAGES
SEAL: 378261 CONSTRUCTION MATERIAL + 22306,00
oo e IMO CLASS 8 - UN 2735 - PACKING GROUP: 11|
Pocas | = || oy i o 0 Gemarion 6 V) IMO CLASS 9 - UN 3052 - PACKING GROUP: Il|
e | i [8] [ e L 3
13| 147 Ko AS AGREED|| AS AGREED | Shipper’'s load, stow, and count FREIGHT PREPAID 23800,00 KGS
FOOD STUFF ON BOARD, 28.02.2012
3.78 TR, IRTERSAL 'L 5 L
28 AT ORIGINAL
o ot 7 G oo
AS AGREED —
iz L Curvre = - L
e » .
o suh part o oo e
oot
3
MY FREIGHT FORWARDING COMPANY LTD o o b w1, T o o S A e T G S
Signature of Shipper or his agent EARCELONA 200 ERZ012 T INTIRACEINAL, S0
T T A A oNLY
o igmi a pas G
<z “=5~|2 January 2010 KUALA LUMPUR INTERNATIONAL ATHREE >
Erwammoon oun w = S o g Cor oo 2t s
~ O ol Cie e ORIG"“ u L — —— -
— ‘\
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APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A P/

@umentos de Seguro

Pdlizade sequroindividual

U Cubreun soloenvia

U Amparaun cargamentoespecifico,
vuelo, embarque, exportacion,
Importacion

U Se emplea en aquellos casosen
gue los embarquesson costososo
gue el cargamento va a lugares
diferenteso comprendeproductosy
transportadoresdiversos

Pdlizade sequroglobalo flotante

U También conocida como Pdliza
Cubierta, ampara a todos los
enviossucesivoslel asegurado

u El contrato se hace
generalmente  por tiempo
indefinido hasta que una de las
partes comunique a la otra su
caducidad

NS08




@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A

NQDALIDADES DE TRANSPORTE INTERNACIONAL

(mp)  reresve

Acuatico (maritimo, lacustre y fluvial)




@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A

@ué operadores intervienen en el comercio
Internacional?

Pas de destino
Frontera

Operadores logisticos y responsabilidades

el T sl P TR e B e el CONPRADOR




@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A

D

¢,Donde encontrar informacion de los operadores logisticos

£Queé es el SIICEX? | Preguntas Frecuentes | Gloggss aliad * partida

- ©
Hd SIICEX : :
== s Agentes de Aduanas Ia
= Sistema Integrado de Infarmacionde Comencio Extemon |deane| » Agentes de Carga . §‘UE"}
: para al mundo « Agentes Maritimos 110 o
= - « Agentes MNavieros .et-ur
- T + Almacenes Aduaneros :
B inscrpciones: Gana espectaculares premic  * Certificados de Crigen (oo
i www.mincetur.gob.pe/concursonacional fecha limite: 30 setiembre 20 = Empresas de Senicio Postal —
- s« Emp. Transporte Terreste
| | « Empresas Verificadoras
Ruta exportadora 09 de julic del 2013 Inteligencia de Mercados Informe  * Ferias
pemnan » Impartador ! Exportadaor
Test Exportador « Proveedores Extranjeros
Regiones » Puertos
. e _ * Registro de Operadores
Calidad » Bajar Informacidn Tabla
: Proveedores Logisticos Nacionales « Agentes de Retencion
Regulaciones Esta seccion permite al exportador peruano conocer a las empresas gue intervien * Agentes de Percepcion ¥ servicios.
Acuerdos Comerciales » Entidades deudoras del
La blizgueda en esta seccitn =¢ realiza por codigo o por descripcion. Estado

Estadisticas

s Tabla Descripciones

- + Directoric de Fabricantes de Envases Embalajes .
Exporta Facil + Agentes de Aduanas minimas
Directorios * Agentes de Larga s Empresas Courier

4 i )
. Tgentesl.ﬁrfhmos Extranjeras
i + Agentes Navieros o

Enlaces de Interés s Almacenes Aduaneros « Empresas de Sernvicio de

i . +« Empresas Supervisoras i
Calendario de Actividades 2 + Empresas Courier Entrega Rapida

» Diros
Comuniguese

http://www.siicex.gob.pe/siicex/portalSES.asp? _pagg_:239.Wﬁa



http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=239.22800
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=239.22800
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=239.22800
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=239.22800
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=239.22800
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=239.22800
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=239.22800
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portal5ES.asp?_page_=239.22800

@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A

a MEDIOS DE PAGO

Elmedio de pagodependerade:

1. Elpoderde negociaciorentre ambaspartes

2. El grado y tiempo de conocimiento entre el importador y el
exportador.

3.  Elnivel de confianzaentre laspartes
4. Eltamanoy valorde la operacion

5. La frecuencia de las operaciones (mensuales, bimensuales,
trimestrales,otros).

6. Exigenciale cadaeconomia

(\prom.



@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A

/ Cobranza Documentaria

BANCO — BANCO
PO T ADOR - =10 ALDOR.

1.4~ Envio de la mercancia
1.8B.- Enwvio de los docum entos y de un efecto financiero
2.~ Pago (venta a contado) o aceptacion del efecto financiero

(venta a plazo)
‘ prom.




@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A

IM PO RT XX Lima, 11 de julic del 206

Sefares

Banco

OFICINA LIMA

[e nuestra consideracion:

Par |a presente le infarmamos gue hemos realizada un Exportacion de 22986 TM de filete de Anguila, & los Sres. Import
¥, Seaul-kKaorea, por el importe de US ¢ 62,062.20 valor CIF.

Adjunto a la presente les remitimas los documentos de embargue detallados a continuacian, para su remesa al Exterior y
realizar la cobranza respectiva,

+ Factura Comercial M® 0002-001533 1420
« B/L N® SUDUBS3654597005 343C
=« Farking List 142C
« Certificado de Origen 142C
« Certificado Sanitario N® 5308200 142C
» Foliza de Seguro N® 2530520000017 141C
s LEra 1

Estos documentos deberdn ser remesados con las sgtes instrucciones:
« Banco Cobrador

Karea Exchange Ganck Trade Center Br.

1549 Samsung - Dong Kangnam = Ku Seoul - Korea

Cadigo Swift KOEXKRSE.
sDocumentas a ser entregadaos al girado contra Aceptacion de letra por US$ 62,0062.20 con veto 75 dias de
la fecha de embargue, i.e 12.09, 2006

&) vendimients, a la recepcidn del pago de la letra, los fondos serdn acreditados a nuestra cuenta 02670100040282, que

rmantenemos con Uds,

Zona Industrial Mz B Lt 16-17 - Lima, Peri ?ﬂom
Telf. {051) 479-4561 -
Mail imporboiihotmail com

peru



@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A

ﬁ:arta de crédito o Crédito documentario

BENEFICIARIC
(Vendedor) -

>

exportador

exportador

Notificacion de la carta de crédito al
exportador

5. Embarqgue de la mercancia

2. Apertura de la carta de crédito a favor del

7.

3. Envio de la carta de crédito al banco del 8.

9.
10.
11.

>
5 R
@
BANCO O —
AVISADO \,_ 8 > |k,l [
s >4 Lol
1. Contrato de compra venta internacional 6. Entrega de los documentos de

exportacion

Pago al exportador (L/C a la vista)
Envio de los documentos al banco del
importador

Reembolso entre bancos

Entrega de documentos al imp

or f’ F’z
Retiro de la mercancia en la adt(@ ?‘O -

peru

/1.2\ ORDENAN
— . (Comprador

BANCO
EMISOR

TE

N




@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

@QMQCIQN COMERCIAL INTERNACIONAL

¢, Como difundir internacionalmente la oferta de un producto?

AParticipacioren feriasespecializadas
y misionescomercialesasicomoruedas
de negocios

APromperu cuenta con el calendariode actividadesen el que se puede
visualizar todas las ferias especializadas en las que participa
http://www.siicex.gob.pe/siicex/portalSES.asp?_page =242.00000

AMarket place comunidadesde negocios que facilitan las operaciones

comercialesentre lasempresas
(\prom.
peru
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@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

/(;Cuéles son los materiales promocionales
basicos que deben desarrollarse para exportar?

ATarjetgs pr(_)mocionales L ﬂ }
AMateriales impresos o

AFichas técnicas 5 Té

ADireccién electrénica U”

APagma web Website &Social Widgets
AMuestras de los productos \ﬁ }

4
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@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

¢Qué otras cosas debemasnsiderar?

CONSIDERACIONES GENERALES

V En la investigacion de mercados _«
V En la negociacion v
V Durante el transporte internacional (® e o
V Los beneficios al exportador

(\prom.




@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

ﬁznla iInvestigacionde mercados

COLOR BLANCO EN OCCIDENTE COLOR BLANCO EN ORIENTE

Lasvariacionesculturalesimponenla necesidadde diferenciar
los productos para adecuar la singularidad de las normas
socialegy culturalesque existenenlospaises

(\prom.




@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

ﬁzxigencias de los consumidores

Defacil uso: cortado, tamafo apropiado, pelado,
mixturas, practicidad.

t N RdzO( 2 & aozy@sy Syidas

Whok Grain
Flour T 1




@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

La calidad que vende
el producto

Mercado de Berlin
Granadillas de Colombia,
sin manchas nrayaduras

(\prom.



@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

Supermercado edokyg Japon

Al cambio en US $ 10




@ APRENDIENDO A EXPORTAR PASO A PASO

Exigencias de los consumidores

Variedadde productos: Para satisfacer lax®ferencias etnicas
y 