
MBA ANDRES JAVIER SOLANO LOPEZ
asolano@grupoasl.com.pe

13 de abril de 2016
Lima, Perú

LA IMPORTANCIA DE LA DFI EN EL PROCESO 

DE COMERCIO INTERNACIONAL

mailto:asolano@airsealogistics.com.pe


HAGAMOS NEGOCIOS !!!!

- NEGOCIOSEXITOSOS

- NEGOCIOSSEGUROS

- NEGOCIOSSINRIESGOLOGISTICO

- NEGOCIOSCONSOLIDANDOLACADENADELADFI

- NEGOCIOSQUEGENERENNUEVOSNEGOCIOS

PEROé.



NO PREVEER PUEDE SIGNIFICAR:

- GRANDESPERDIDASECONOMICAS

- PERDIDADELCLIENTE

- MULTASADUANERAS

- CONTINGENCIASNEGATIVAS

- QUIEBRAYCIERREDELAEMPRESA



ωOBJETIVOS

ω¿QUE ES LA LOGISTICA?

ωLOGISTICA DE COMERCIO INTERNACIONAL

ω5L{¢wL.¦/Lhb CL{L/! Lb¢9wb!/Lhb![

ωPROCESO LOGISTICO DE UNA EXPORTACION

ωCHECK LIST DE EXPORTACION

ωPUNTOS CRITICOS

ωCASOS PRACTICOS



Conocer y  desarrollar la metodología de gestión logística 

de la DFI.

Destacar la importancia de la DFI en el proceso de comercio 

internacional.

Optimizar el proceso de selección eficaz de los diversos 

proveedores de servicios al comercio exterior en el tramo 

almacén - puerto/aeropuerto.



ES UNA FUNCION OPERATIVA QUE COMPRENDE TODAS LAS 
ACTIVIDADES Y PROCESOS NECESARIOS PARA LA 

ADMINISTRACION ESTRATEGICA DEL FLUJO DE BIENES Y 
SERVICIOS DE TAL MANERA, QUE ESTOS EXISTAN EN LA 

CANTIDAD ADECUADA , EN EL LUGAR CORRECTO Y EN EL 
MOMENTO APROPIADO





1. Calidad

2. Integrar ñTiempoò y ñEspacioò

3. Búsqueda a nivel internacional de proveedoresy fuentes de         

abastecimiento(Alianzas)

4. Consideraci·n de ñatributos log²sticosò en lugar de ñservicios logísticos 

espec²ficosò

5. Surgimiento de ñentidades ext.ò = ñtercerizaci·n / outsourcingò.

6. Surgimiento de los gerencias de logística y delos cargos de director de 

logística.

7. Consolidar la gestión logística como una ventaja competitiva para la 

empresa.





COMERCIAL OPERATIVO

ESTADO ASOCIACIONES USUARIOS SERVICIOS

ÅMinisterios

ÅAduanas

ÅOrganismos

Promoción

ÅCámaras /

Asociaciones

ÅAsociaciones

Especializadas

ÅExportadores

ÅImportadores

ÅTraders /

Brokers

ÅEmbaladores

ÅTAM

ÅTransportadores

ÅAseguradoras

ÅBancos

ÅAgentes



ELEMENTOS

INFORMACIONMERCADOFUNCIONESPRODUCTO

Identificación
Tipo de carga
Naturaleza
Valor agregado
Peso / Volumen
Factor de Estiba

ÅPRODUCCION
EXPORTABLE
ÅCOMERCIALIZACION

INTERNACIONAL
ÅDFI

ÅDestino
(exportación)
ÅOrigen
(importación)
ÅTránsito

Internacional

ÅUbicación
(demora)
ÅStatus de la 
Carga
(daños /
pérdidas)



ά/ƻƴƧǳƴǘƻ ŘŜ ƻǇŜǊŀŎƛƻƴŜǎ ǉǳŜ ǇŜǊƳƛǘŜƴ 
conducir los bienes (carga) desde su lugar de 

producción, ensamblaje o manufactura, 
hasta el local del importador en el país de 

destino requiriendo la utilización y ejecución 
secuencial de los servicios (cadena de DFI) 
en un período de tiempo dado (tiempo de 
tránsito) para el cumplimiento de la orden 

Wǳǎǘƻ ŀ ¢ƛŜƳǇƻΦέ



Å Identificar el tipo y naturalezade la mercadería.

ÅConocerlos requerimientosdel cliente y la modalidad usual de
distribuciónde la mercadería.

Å Internalizarlos términosde la comercializacióninternacional.

ÅConocerla legislaciónnacional e internacional en materia de
transportes,segurosy mediosde pago.

Å Identificar el modo de transporte internacional de carga
relevante.

ÅDesarrollarla DFIbajo un enfquelogístico.

ÅMedir la DFI bajo tres parámetros básicos: costo directos e
indirectos,tiempo y calidadde losservicios.



CONTRATOS 

INTERNACIONALES  Y 

TERMINOS DE COMERCIO

RELACION PESO 

VOLUMEN

EVALUACION 

DE LOS 

SERVICIOS

Compraventa Evolución

Factor de 

Estiba

Evaluación de Calidad

De los modos de transporte

Localización Geográfica 

Confiabilidad de servicio

Frecuencia de servicio

Velocidad de los vehículos

Competencia interna/exter

Complementación 

con otros modos

Características de

transporte aéreo y marítimo

TIPOS DE 

CONTRATOS
Equivalencias por 

Modo de transporte

TIPOS DE 

TERMINOS DE 

COMERCIO

Transporte

de carga

Seguro de carga

Pagos

INCOTERMS



Å Internalizaunametodologíade gestión.

Å Entrena al responsablede comercio exterior en la
estructuraciónde la cadenaoptima de distribución
física según el modo o modos de transporte más
convenientes.

Å Permite visualizar los costos de la DFI según el
Incoterms elegido y hacer las correcciones
respectivas.

Å Coadyuvacon la elección del precio de venta y
nivelesde rentabilidad de la empresa.

Å Capacitaal responsablede la LCIen el campode la
selecciónde serviciosde DFI.









- SOLICITAELBOOKING

(RESERVADEESPACIO)

Å PLAZOS

Å DEPOSITOTEMPORAL

Å INTERMEDIARIOS

Å VIGENCIA

Å PENALIDADES

- REQUIERESABER:

Å PESO

Å DESTINO

Å CANTIDADDEBULTOS

Å TIPODEPRODUCTO

Å DIMENSIONES

Å F/EMBARQUE

Å TIPODEFLETE



- SOLICITAEL SERVICIODE

REPRESENTACIONANTELA

ADUANA

Å PLAZOS

Å RECEPCIONDELACARGA

Å NUMERACIONDELADAM

Å COORDINACIONCON EL

AGENTEDECARGA

- REQUIERE:

Å BOOKING

Å FACTURACOMERCIAL

Å ¿DRAWBACK?

Å F/DEINGRESOADT

Å TRANSPORTISTA

Å CARTAMANDATONOTARIAL

Å GUIADEREMISION(*)



- SOLICITAEL SERVICIODE

TRASLADODECARGAHASTA

ELDEPOSITOTEMPORAL

Å G/RTRANSPORTISTA

Å SCTR

Å EPPS

Å DOCUMENTACIONENREGLA

- REQUIERE:

Å BOOKING

Å G/RREMITENTE(03COPIAS)

Å PLAZOS



- SOLICITA 

CONFIRMACION DEL 

DESPACHADOR QUE 

RECEPCIONARA LA 

CARGA EN EL 

DEPOSITO TEMPORAL

- REQUIERE:

Å G/RREMITENTE(03COPIAS)

Å CONTROLDESCTR

Å CONTROLDEEPPS

Å DOCUMENTOSDELDESPACHO

(OPCIONAL)



- SOLICITA:

Å EMISION DEL TICKET 

DE BALANZA

Å SELLO DE LA G/R 

REMITENTE COPIA 

SUNAT

Å REFRENDO DE LA DAM

- REQUIERE:

Å G/RREMITENTECOPIASUNAT

Å BOOKING

Å DAMNUMERADA(OPCIONAL)

Å DOCUMENTOSSEGÚN LA

NATURALEZADELACARGA



- SE TELECONECTA:

Å TRANSMITE LA RECEPCION DE LA 

CARGA

Å TRANSMITE LA NUMERACION DE 

LA DAM LIGADA A LA RECEPCION 

DE LA CARGA

Å RECIBE EL CANAL DE CONTROL 

ASIGNADO A LA DAM (REFRENDO)

- SETELECONECTA:

Å ASIGNA EL CANAL DE 

CONTROL PARA AUTORIZAR 

EL EMBARQUE DE LA CARGA



- INFORMA SOBRE EL CANAL:

Å NARANJA: YA PUEDE ENTREGAR 

LA DAM PARA EL EMBARQUE

Å ROJO: DEBE GESTIONAR EL 

AFORO FISICO DE LA CARGA CON 

UN FUNCIONARIO DE LA ADUANA

- RECIBEELREFRENDODELADAM:

Å NARANJA: ENTREGA LA DAM PARA 

EL EMBARQUE

Å ROJO: ACUDE A LA ADUANA PARA 

CUMPLIR CON EL AFORO FISICO, 

SOLICITA LA MOVILIZACION DE LA 

CARGA AL DT



- SOLICITA:

Å ASIGNACION DE UN 

FUNCIONARIO PARA 

EL AFORO FISICO DE 

LA CARGA

Å DILIGENCIA DE LA 

DAM AFORADA SI 

TODO ES CONFORME

- REQUIERE:

Å PRESENTACION DE TODOS 

LOS ACTUADOS DEL 

DESPACHO

Å SOLICITAR TURNO DE AFORO 

SEGÚN PROCEDIMIENTO



- SOLICITA:

Å ACEPTACION DE LA 

DAM DILIGENCIADA

Å COORDINAR CON EL 

AGENTE DE CARGA SU 

PROXIMO EMBARQUE

- REQUIERE:

Å ENTREGA DE LA DAM 

DILIGENCIA POR LA ADUANA, 

EN FISICO Y EN EL SISTEMA



- COORDINA:

Å LA TRACCION DE LA CARGA 

DESDE SU RECINTO HASTA EL 

PUERTO

- CONFIRMA:

Å LARECEPCIONDELACARGAPARA

SUEMBARQUE

Å ELZARPEDELANAVE

Å LA TRANSMISION DEL MANIFIESTO 

DE SALIDA



- SOLICITA EL DOCUMENTO 

DE TRANSPORTE, QUE 

SEÑALE:

Å TODA LA INFORMACION DE 

LA CARGA SEGÚN LA 

MATRIZ ENVIADA

Å FECHA DE EMBARQUE

Å DATOS COMERCIALES

- CONFIRMA:

Å EMISION Y ENDOSE 

DEL DOCUMENTO DE 

TRANSPORTE (AL 

TERCER DIA HABIL DE 

LA FECHA DE ZARPE)



- ENTREGA:

Å EL DOCUMENTO DE 

TRANSPORTE 

DEBIDAMENTE ENDOSADO

- GESTIONA:

Å ELTRAMITEDEVB

Å LA TRANSMISION DE LOS DATOS 

COMPLEMENTARIOS DE LA DAM (41)

Å LA PRESENTACION DE LOS 

DOCUMENTOS A LA ADUANA (*)

Å LA ENTREGA DE LA DAM 

REGULARIZADA AL EXPORTADOR



- SOLICITA:

Å RESTITUCION DEL 

DRAWBACK

Å DEVOLUCION DEL SALDO A 

FAVOR DEL EXPORTADOR

- FISCALIZA:

Å QUE CUMPLA CON LOS 

REQUISITOS VIGENTES PARA 

ACCEDER A LOS BENEFICIOS 

DE LA EXPORTACION



EXPORTADOR

AG. DE CARGA

AG. DE ADUANA TRANS. LOCAL
DEP. TEMPORAL

ADUANA

PUERTO



EXPORTADOR
AGENTE DE 

CARGA
AGENTE DE 
ADUANA

DEPOSITO 
TEMPORAL

ADUANA PUERTO

* Factura
Comercial

* Guía de
Remisión

* Booking o  
Reserva de 

Espacio

* DAM 
Provisional  
régimen 40

* Ticket de 
Balanza o 

Warehouse

* Canal de 
Control:

- Naranja
- Rojo

* Transmite 
Manifiesto 
de Carga de 

Salida
* Almacén 
Refrenda 

ante 
Aduana

* DAM 
Definitiva 

régimen 41
* Acepta la 
transmisión 
de DAM 41

* Genera el 
Documento 

de 
Transporte



1ER MOMENTO
1. FACTURA COMERCIAL DE EXPORTACION (COPIA SUNAT)

2. GUIA DE REMISION (COPIA SUNAT)

3. RESERVA DE ESPACIO (BOOKING)

2DO MOMENTO
1. TICKET DE BALANZA EMITIDO POR EL DEPOSITO TEMPORAL

2. DAM PROVISIONAL DE EXPORTACION (COD. 40)

3. AUTORIZACIONES EN CASO DE MERCANCIAS RESTRINGIDAS

4. CONOCIMIENTO DE EMBARQUE (BL, AWB, CP)

5. DAM DEFINITIVA DE EXPORTACION (COD. 41)



3ER MOMENTO
ü LISTA DE EMPAQUE

ü CERTIFICADO DE ORIGEN

ü CERTIFICADO DE ANALISIS

ü CERTIFICADO DE CALIDAD

ü DOCUMENTACION SEGÚN EL VINCULO CONTRACTUAL



EL EXPORTADOR

- FACTURA COMERCIAL 
- GUIA DE REMISION (REMITENTE)

- CERTIFICADO DE ORIGEN
- LISTA DE EMPAQUE
- OTROS SEGÚN TIPO DE MERCANCIAS



EL TRANSPORTISTA LOCAL

- GUIA DE REMISION 
(TRANSPORTISTA)



EL AGENTE DE CARGA INTL

- BOOKING o  
BORRADOR DE GUIA 
AEREA

- CONOCIMIENTO DE EMBARQUE:
Å BILL OF LADING
Å AIR WAY BILL
Å CARTA PORTE



EL AGENTE DE ADUANA

- DAM PROVISIONAL 
(COD. 40)



EL DEPOSITO TEMPORAL

- TICKET DE BALANZA o 
WAREHOUSE

- REFRENDO DE DAM 
PROVISIONAL (COD 40)



LA ADUANA (SUNAT)

- DILIGENCIA LA DAM



EL PUERTO

- TICKET DE BALANZA
(EMBARQUE DIRECTO)

- REFRENDO DE DAM 
PROVISIONAL (COD 40)








