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Financiamiento Pre Embarque

) Concepto.- Es el financiamiento que otorga el banco u otra institucion financiera a su cliente para la

compra o produccion de mercaderia que va a ser exportada. Financia el lapso de tiempo que existe
entre, la recepcion por parte del exportador de: orden de compra, contrato, carta de
crédito; hasta el embarque de la mercaderia a ser exportada.

Principales Caracteristicas:

Los plazos usuales del financiamiento van desde los 30 dias hasta 120 dias, pudiendo ser de hasta 180 dias.
(corto plazo)

Es sumamente importante estructurar bien las lineas de financiamiento, para que los plazos sean
congruentes con los del ciclo de negocio.

Se realiza el desembolso contra: Contrato, Ordenes de Compra/Pedido y/o Cartas de credito de
Exportacion.

El porcentaje del financiamiento oscila entre el 80% al 90% de la orden de compra o Carta de credito,
dependiendo del cliente y tipo de negocio. (NO se financia el 100%, ya que se estaria financiando la

utilidad)

Dependiendo de la evaluacion crediticia, en muchos casos se solicita por cada operacion desembolsada
contar con la cobertura SEPYMEX. (entre otras garantias)

Es usual que el financiamiento pre—embarque se convierta a Post embarque.
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Q Requisitos:

= (Contar con una Cta. Cte.

= Tener una linea de credito aprobada.

(Qué documentos tiene que presentar el cliente por cada operacion?
= (Carta instruccion debidamente firmada.
= Pagaré en formato del banco debidamente firmado.

= Sustento documentario (Ej.: Copia simple de la orden de compra o factura proforma, Carta de credito).

= Poliza de seguro a la exportacion SEPYMEX (dependiendo de la evaluacion crediticia), en cuyo caso tiene
que presentar adicionalmente otro pagaré en formato del banco y carta.

v" SEPYMEX demora 1 % - 2 dias hasta recibir la confirmacion




SEPYMEX

Programa de Crédito a la exportacién para PYMES — SEPYMEX

) Caracteristicas Generales.

* Es un programa creado por el MEF para fomentar y apoyar a las pequefias empresas (pymes)

exportadoras, otorgando una cobertura de seguro en respaldo de los créditos de pre-embarque que
contraten con las instituciones financieras.

¢ Si el exportador no paga el credito, el banco recupera el 50% del valor del financiamiento a traves del
SEPYMEX.

- Objetivo.
* Impulsar el crecimiento de las pymes exportadoras, mediante mecanismos eficaces que faciliten su acceso
al crédito.

J Recursos

* Este programa opera con el fondo de respaldo inicial de US$50MM, que el MEF asigna a COFIDE
(administrador) bajo el decreto de urgencia No.: 050-2002, quienes a traves de SECREX (el operador)
asegura a los bancos el 50% del valor de las lineas de financiamiento pre embarque.
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] Beneficiarios de la Polizas

= Las pequenas y medianas empresas (pymes) que exporten hasta US$8’000,000.00 al ano o

aquellas que inicien sus exportaciones.

= Que mantengan, a la fecha del desembolso, clasificacion de Normal y/o CPP; que en total representen

mas del 85% de su exposicion global con el Sistema Financiero.

= Que no se encuentren, al momento de efectuar la declaracion del credito, bajo algin procedimiento

concursal.

= Que al momento de la aprobacion de la linea, su patrimonio (el ultimo considerado para el analisis
crediticio) no hubiera disminuido en relacion con el patrimonio existente en el ejercicio calendario

anterior, salvo que dicha disminucion sea el resultado de una distribucion de utilidades.




e

J Condiciones Financieras

= Prima del Seguro: Se paga una prima de 0.35% flat por 90 dias o fraccion mas IGV.
= Moneda: Las polizas se emitiran en dolares de los Estados Unidos de America.

= Estructura de la cobertura: El porcentaje de cobertura sera del 50% del monto del credito

ase gurado.

* Plazos: Asegura operaciones de exportacion para creditos de pre-embarque otorgados a un plazo no

mayor de 180 dias.
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Financiamiento Post Embarque

] Definicion.- Es el financiamiento que el banco otorga a su cliente exportador una vez de realizado el

embarque, para que obtenga liquidez. El periodo de financiamiento comprende desde una vez de realizado

el embarque hasta la recepcion de los fondos por parte del Exportador.

d Principales Caracteristica:

*  Se financia entre el 80% al 90%.

*  Los plazos por operacion van desde 30 dias hasta 180 dias.

*  Se realiza el financiamiento contra:
- Cobranzas de exportacion ingresadas en el BFP,
- Cartas de credito de exportacion negociadas, o

- Copia simple de los documentos de embarque .




0 Que documentos presenta el cliente por cada operacion:

1) Carta del cliente.
2) Pagaré en formato del banco debidamente firmado.
3) Contrato advance account debidamente firmado.

4) Sustento de la exportacion.

a Req uisitos:

*  Ser cliente del Banco.

*  Contar con una linea aprobada de financiamiento de exportacién post embarque.
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FINANCIAMIENTO PRE EMBARQUE FINANCIAMIENTO POST EMBARQUE

EMBARQUE EMBARQUE REALIZADO COBRO.
Orden de Compra E Ve ' ﬂf\}
= N e [ B §'§>
v'Se financia desde la Orden de compra/carta de v'Financia el periodo desde una vez de realizado el
crédito hasta el embarque de la mercaderia. embarque hasta el pago por parte del importador.
v'Del 80% hasta el 90%. v'Del 80% hasta 90%
v'Plazo maximo 180 dias v'Plazo méaximo 180 dias.
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Forfaiting

J Definicion.- Esla compra de las aceptaciones provenientes de las Cartas de crédito de exportaci(')n a

pago diferido, emitidas por bancos calificados.

Para el caso del Forfaiting, se realiza la compra del ciento por ciento de la factura de exportacion
(aceptacion), una vez de recibida la confirmacion via SWIFT por parte del banco corresponsal indicando

que los documentos estan conformes o que las discrepancias han sido aceptadas.

a Tipos:

1.- Sin recurso.- El riesgo de impago no lo asume nuestro cliente siempre y cuando no exista fraude y

halla cumplido con los términos de venta acordados con el importador.

NOTA: Todas las operaciones de Forfaiting que manejamos son SIN RECURSO.

2.- Con Recurso.- Fl cliente sigue siendo responsable del pago directamente. Quiere decir que si no

recibimos los fondos por cualquier motivo, el cliente esta en la obligacion de pagar.
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/ J Ventajas para el Exportador:

Liquidez Inmediata.

El exportador podré ofrecer a sus clientes términos y condiciones de crédito mas flexibles y como

consecuencia, incrementar sus ventas al exterior.
Mejora los Ratios financieros de la empresa (apalancamiento).

Libera la linea Post Embarque que tiene aprobada en el Banco, por lo que puede darle una mayor rotacion

a la linea Yy a su negocio.
Elimina el riesgo de impago del Deudor.

Puede obtener cobertura de riesgo por tipo de cambio.

Req uisitos:

Contar con la aceptacion de documentos de embarque provenientes de una carta de credito.

Tener cuenta corriente.

Documentos Requeridos
Contrato Marco de Forfaiting.
Anexo de Contrato.

Solicitud de Operacion de Credito.

Nota: NO se necesita contar con una linea aprobada.Tampoco se necesita la intervencion
de Riesgo Comercial.
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Macro Flujo - Forfaiting
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Factoring Internacional de Exportacion

J Definicion.

Es un contrato mediante el cual se realiza la compra SIN RECURSO de facturas de exportacion o letras, a

plazos diferidos teniendo como garantia de pago (100%) a un banco y/o compaiiia de Factoraje del
Exterior.

Tipos:
1.- Sin recurso.- El riesgo de impago no lo asume nuestro cliente siempre y cuando no exista fraude o
halla Cumplido con los términos de venta acordados con el importador.

2.- Con Recurso.- El cliente sigue siendo responsable del pago directamente. Quiere decir que si al
vencimiento no recibimos los fondos, el cliente esta en la obligacion de pagar.

d A quién esta dirigido ?

A todas las empresas Exportadoras debidamente constituidas que vendan a cuenta abierta (Open Account)
, es decir sin una carta de credito o aval y a plazos diferidos.

Cuenta Abierta (open account).- Implica ante todo plena confianza del vendedor (exportador)
para con el comprador (importador) ya que dicha confianza permitira que primero se envien
las mercancias y posteriormente, recibir el dinero a través de un banco (normalmente
mediante un transferencia de fondos o también conocida como orden de pago).




o El perfil de cliente exportador debe ser:

v" Exportador habitual, serio, con una experiencia minima de 2 afos en la actividad exportadora.

v" Ser o hacerse cliente del Banco Financiero.

[ Ventajas para el Exportador:

v Liquidez Inmediata.

v El exportador podré ofrecer a sus clientes términos y condiciones de crédito mas flexibles y como

consecuencia, incrementar sus ventas al exterior.

v Libera la linea Post Embarque que tiene aprobada en el Banco, por lo que puede darle una mayor rotacion

a la linea y a su negocio.
v" No necesita tener Carta de Crédito o Cobranza Avalada.

v" Elimina el riesgo de impago del Deudor.




Las 4 las partes que intervienen en una operacion de Factoring
Internacional de Exportacion:
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El Factoring Internacional de Exportacion es nuevo en el Perq, recién desde el ano 2006.

Asociaciones de Factoraje Internacional

Estos dos factores (Factor Exportador y Factor Importador) actian mediante acuerdos de mutua colaboracion, generalmente
dentro de grandes asociaciones internacionales conocidas como Cadenas de Factoring, que regulan las de funcionamiento
y en caso de entre ellos.

Basicamente existen solo dos Asociaciones Internacionales de Factoraje Internacional en el mundo:
1.- International Factors Group.
2.- Factors Chain International (Banco Financiero / Banco de Crédito /Interbank / BIF)

Consideraciones Generales

Todas las operaciones de factoring internacional de exportacion, cubren tnicamente el riesgo por insolvencia financiera,
NO cubre riesgos causados por disputas comerciales, fraude, y rechazos por motivo de calidad o cumplimiento.

Una vez que se cuenta con una linea de factoring internacional aprobada, se realiza el descuento de hasta el 90% del valor
de cada factura de exportacion, obviamente sin exceder el monto de la linea aprobada.

Solo aplica para facturas con pago diferido (no CAD o a la vista).
El plazo maximo para una operacion de factoring internacional es de 180 dias (previa aprobacion).

El tiempo de evaluacion de una linea de Factoring Internacional de exportaci(')n es de aproximadamente 15 dias
calendarios



http://www.monografias.com/trabajos4/leyes/leyes.shtml
http://www.monografias.com/trabajos10/derec/derec.shtml
http://www.monografias.com/trabajos55/conflictos/conflictos.shtml
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] Estructura de Gastos / Comisiones de una Operaci()n de Factoring:

¢ 1.-Tasa de descuento Banco . % Tasa efectiva de descuento
¢ 2.- Comision FLAT Cobranza Banco . % del monto de factura
* 3.- Aval del Corresponsal IFG  0.4% (aprox.) : % del monto de factura

J Criterio para determinar el costo del AVAL cobrado por el Factor
Importador:

® Riesgo de la transaccion

¢  Volumen total de ventas

® Monto promedio de las facturas

* Numero de importadores presentados

* Tipo de industria y actividad economica.

1 Documentos Req ueridos

*  (Contrato Marco.
*  Anexo de Contrato.

*  Solicitud de Operacion de Credito.
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Macro Flujo - Factoring Internacional de Exportacién
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Principales diferencias entre:

Forfaiting Factoring Internacional
e Se necesita un instrumento e Se realiza la compra directa de
operativo como una Carta de facturas,

credito o Cobranza Avalada. (100%) hasta el 90%

« Elriesgo se mide en base al banco  ° El riesgo lo asume el factor importador

corresponsal. (corresponsal)

e La garantia es el instrumento * Lagarantia la otorga el factor
operativo. importador.

e Es un mercado mas limitado. e El mercado objetivo es mucho mayor

ya que no se ve limitado por la
utilizacion de cartas de crédito o
cobranzas avaladas.




/ Certificados de Depésito y WARRANTS

* El Certificado de Deposito es un titulo valor emitido por un Almacen General de Deposito (AGD),

que acredita el derecho de propiedad de las mercaderias depositadas en el.

* ElWarrant representa la garantia mobiliaria (prenda) constituida sobre la mercaderia depositada. El
endoso de este titulo facilita la obtencion de créditos para capital de trabajo, siendo una garantia de facil

constitucion para asegurar obligaciones asumidas por el depositante.
* En el WARRANT se indica: El importe del prestamo/tasa/Banco/ntmero cuenta/vencimiento.
e Marco Legal: Ley de Titulos Valores No. 27287 y el Reglamento de los Almacenes Generales de Deposito.

® El endoso de ambos titulos valor, los Warrants y Certificados de Deposito, a un mismo tenedor, transfiere

la propiedad y la libre disponibilidad de la mercaderia.

¢ El endoso del Warrants y Certificado de Depésito facilita la transferencia de mercaderias sin

necesidad de su desplazamiento, lo cual permite ahorrar costos operativos.
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Colaboracion del
importador/contacto
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Formularie de Iatos-Contulfas Frelimnare: para Facfonng nfernaconal

Estimado Cliente,

A continuacion encontraran el formulario que contiene los dates necesarios que tienen que ser completados por Ustedes,
para poder realizar la evaluacion crediticia de su cliente importador.

DATOS DEL IMPORTADOR

1.- Razon Social

2.- Nomere de identificacion fiscal

3.- Direccion Completa, Ciudad y Pais

4.- ;Es empresa relacionada ?

5.- Monto y moneda estimado de compra anual

§.- Flazo de pago después del embarque

7.- Linea Requerida

£.- Nomere de facturas emitidas al afo

3.- Mercaderia que compra

10.-Nombre, cargo y teléfono de contacto

11.- ;Desde hace cuanto tiempo le compra?

DATOS DEL EXPORTADOR

1.- Razon Social

2-RUC

3.- Direccion Completa

4.- Ciudad

5.-Pais

6.- Monto anual estimade de facturacion
(ventas locales + exportaciones)

7.- Monto estimado sdlo de exportacion

anual
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