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Programa de acceso a mercados 

Objetivo 

 Crear el ambiente favorable para la 
movilización de recursos innovadores para 
la implementación de la UNCCD a través 
de procesos de comercio y mecanismos de 
mercado 

 

Función 

 Apoyar los programas regionales del MM 
en el desarrollo de IFS para el 
financiamiento de iniciativas para fortalecer 
el MST 



Estrategia Financiera Integrada (EFI) 

 La EFI es un marco guía para localizar y 
desarrollar un mix de recursos financieros para 
financiar programas y proyectos relativos a la 
lucha contra la desertificación y el MST 

 

 Recursos financieros 

 Recursos externos 

 Recursos internos 

 Instrumentos y mecanismos de financiamiento 
innovadores (i.e. acceso a mercados, cambio 
climático) 



Enfoque Sectorial 

 Enfoque: productos de tierras degradadas con ventaja comparativa 
 

Ambiental 

 Únicos de tierras degradadas (i.e. algarrobo, plantas medicas, aloe, karité, goma arábiga, 
fruta tropical etc)  

 Provee servicios ambientales importantes para la conservación de tierra, agua y biodiversidad 

 Provee sustitutos importantes para componentes y procesos químicos en diferentes industrias 
(i.e. farmacéutica, cosmética, alimentaria) 

 

Social 

 Juegan un papel fundamental en la sobrevivencia de las comunidades de áreas degradadas 
(i.e. nutrición durante temporadas secas y escasez de comida, generación de ingresos 
económicos) 

 Grupos vulnerables (e.g. mujeres, jóvenes) son actores claves en el mercadeo de estos 
productos 

 

Mercado 

 Demanda de mercado creciente (e.g. EU, US, Japón) 

 Demanda de mercado desatendido por la producción actual (i.e. en el caso de goma arábiga 
los países productores trabajan a menos del 50% de su capacidad productiva); 

 Interés creciente del sector privado 

 

Política 

 Alto poder de influenciar procesos de formulación de políticas y de integrar criterios de 
sostenibilidad ambiental en el establecimiento de marcos institucionales y regulatorios para el 
desarrollo de industrias relativas a estos productos  



Movilización de Recursos (1) 

Comunidad 

Nacional 

International    
 

• Networking 

• Establecer nexos con procesos 

de desarrollo de comercio 

relevantes (i.e. A4T, IF, JITAP, 

EPAs, etc.) 

 

 

• Desarrollar estudios de sectores 

• Diseñar y testar herramientas 

para el desarrollo de mercados 

con enfoque en MST (i.e. 

integración de planes de manejo) 

• Establecer redes nacionales con 

actores que trabajan sobre 

comercio 

 

 

 

• Desarrollar proyectos y pequeñas 

iniciativas para apoyar el 

desarrollo de cadenas de 

productos que fortalecen MST 

  
 

• Facilitación de involucramiento 

de instituciones comerciales a 

nivel nacional 

• Abrir ventanas de oportunidades 

para movilización de recursos por 

tramite de procesos comerciales 

 

 

• Identificación de oportunidades 
de inversión a través del 
desarrollo de sectores claves  

• Desarrollo de planes de manejos 
para MST  

• Integración de MST en procesos 
de diseño de políticas 
comerciales, en planes de 
desarrollo relativos y en 
estrategias especificas para 
sectores 

 

• Mejorar acceso y distribución 

equitativa de beneficios para 

comunidades 

Comunicación e intercambio de conocimiento 



Movilización de Recursos (2) 

Marco político 

Marco político  

sectorial  

(i.e. comercio) 

Planes/estrategia 

 de desarrollo  

de sub-sector 

Instrumentos / mecanismos financieros 

Sub-sector  

clave 
MST 

Inversiones adicionales 

Sector privado / comunidad 



Caso estudio 1: Viticultura Líbano 

Marco Politico  
European  

Neighborhood  

Policy 

Marco político  

sectorial  

Association  

Agreement 

Planes/estrategia 

 de desarrollo  

de sub-sector 

Instrumentos / mecanismos financieros 

European Neighborhood Instruments 

Sub-sector  

Clave 

Viticultura 
MST 

Inversiones adicionales 

Sector privado / comunidad 

Consultaciones con MoA para la identificación de un sector clave 

 

Identificación de los marcos políticos relevante relativos a desarrollo de 
comercio (i.e. European Neighborhood Policy, Association Agreement) 

 

Consultaciones con actores claves, incluso el sector privado 

 

Identificación de prioridades para el desarrollo del sector y la integración 
en mercados internacionales  

 

Definición de un proyecto para apoyar el desarrollo del sector por tramite 
de un Instituto Nacional para la Viña y el Vino cuyo objetivo será de 
reglamentar el sector y establecer el marco de desarrollo en el largo plazo 

 

Definición de las áreas de intervención del Instituto (i.e. legal, técnica, 
promoción y mercadeo, etc)  

 

Diseño del proyecto y movilización de recursos financiero 



Caso estudio 2: goma arábiga, Mali 

Marco Político 

Paris Declaration 

/Aid for Trade 

Marco político  

sectorial  

Integrated  

Framework 

Planes/estrategia 

 de desarrollo  

de sub-sector 

Goma arábiga 

Instrumentos / mecanismos financieros 

IF Trust Funds / bilateral 

Sub-sector  

Clave 

Goma  

arábiga 

MST 

Inversiones adicionales 

Sector privado / comunidad 

Análisis de barreras/oportunidades para el desarrollo del sector 

 

Identificación de los marcos políticos relevante relativos a desarrollo 
de comercio (i.e. Integrated Framework)  

 

Facilitación de intercambios entre MoE y MoT para la integración de 
MST en la estrategia nacional para goma arábiga desarrollada en el 
contexto del IF 

 

Organización de un taller para discutir los resultados de la análisis y 
definir un road map para movilización de recursos 

 

Participación a la “Journée du Mali” para presentar goma arábiga 
como prioridad para financiamiento bajo del IF  

 

Coordinación con ITC para diseñar un proyecto para la inserción de 
MST en la implementación de la estrategia nacional goma arábiga  

 

Discusión con el Bio Carbon Fund del BM sobre oportunidades de 
utilizar plantaciones de Acacia para secuestración de carbono 
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