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mailto:exportaciones@promperu.gob.pe

TABLA
DE

Exportando
paso a paso

EXPORTAR ES CRECER, TU TAMBIEN PUEDES

CONTENIDC g

2. Haz un estudio

de mercado

® Realza

n andlisis del mercado

ografia especialzada.

TEET

C=|o
= |8

4. Promociona tu producto - - —— -

mo

Utilza herrameentas de promocion comescial
para dar a conocer tu producto en el mercado
internacional

® Ferias intermacionales (puedes exhibir tu
producto, establecer contacto con potenciales
compradores y evaluar la competencia)

@ Ruedas de negocios y misiones empresanales

® Promocion directa

® Usa tecnologias de ka informacion para
generar contenido por redes sociales

o Desarmolla una pagina web

® Usa plataformas de marketplacss

oo,

~—--—---- 7. Embarque al exterior
Has legado a ka etapa final

o La agencia de aduanas soficitaa
2rga la numeracidn del document
embarque para ¢ trasiado de tu producto a la
e.
agencia de aduanas te entrega los
documentos de embarque para que los rermitas
a tu banco y a tu importador via courner.
sentas con una carta de crédito con las
whiciones de entrega del producto (lugar,
precio, forma de pago, entre otros), tu banco
envia los documentos al banco emisor y, si
este los encuentra conforme, procede a realzar
fa transferencia del pago a tu cuenta.

Bl

¥

es, como las
oficial de
=/ lexportemos.pe.

oo
oo

1. Formaliza tu empresa,
hazlo con Sunat

e Constitiyete como persona natural con

o juridica.

@ Ten un nimero de RUC en condicidn
activo y habido

e Deberas estar habilitado para emitr
boletas de venta o facturas
comerciales

3. Define el perfil de tu producto

Analza las caracleristicas de tu producto para
determinar si es exportable, por ejemplo:
ponde a las nocesidades, gustos y
modas y tendencias de consumo
”

s de la

® ;Se ajusta a los requerimientos de cantidad,
calidad, etiquetado y proteccion del
medicambiente?

Sino aan con un p te
recomendamos un paso previo: busca y
selecciona proveedores locales y adapta tu
P a los req e del mercado
Internacional.

6. Tramites de aduana

sayor a USD 5000
te operativo con
anas, quien se encargara de

® Si el monto exportado es

Dedlaracién Aduanera de Mercancias (DAM)
documento oficial para regularizar ka salida
legal de tus productos
e En caso de que & despacho sea inferior a
USD 5000 FOB, 3 mismo puedes realizar e
tramite de exportacion ante la Sunat mediante
ificada de exportacior

una declaracion s

monto de hasta USD 7500 FOB y & peso

-~ 5. Contacto comercial

o Establece contacto con tu comprador potencial.

® Envia informacion sobre tu empresa y tus productos
(cotizac N ha técnica, muestras

® Desarrcila un contrato

e compraventa inteem

do pago mds utilizados O

documentaria
crédito

= Dontro de k
en el cor
- Transferes
- Cobra
- Carta




¢, Qué entendemos por exportar?

Regulada por: Ley General de Aduanas. Decreto
Legislativo 1053 y su reglamento.

Articulo 60°.- Exportaciondefinitiva

N R®g | adeanero que permite la salida del territorio
aduanero de las mercancias nacionales o0
nacionalizadas para su uso o consumo definitivo en el
exterior.

La exportacion definitiva no esta afectaaningint r i but 00

Fuente: http://www .suna.gok.pe/legislacion/procedim/normasadua/c-03.htm


http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/normasadua/gja-03.htm

Formalizacion
de tu empresa

(\prom

peru



PASO |: Formalizacion de tu empresa

Antes de empezara exportar es necesarioestar formalizado como persona

natural (con negocio) o como persona juridica La empresa debe estar
reconocidaegalmenteantela SUNATy contarconel RUC

La empresatambién debe estar habilitada para emitir boletas de venta y/o
facturascomerciales

>~

rogﬁ

~

AEs recomendable que se especifique en la ficha RUC de la SUNAT, en el
NoTh acapite de actividad de Comercio Exterior: @ E X p o r-linportador-
Comerciali zador o
.

J



¢,Puedo exportar como persona natural sin
negocio (solo con DNI)?

Comopersonanatural, de forma ocasionalse puede realizar
exportacionesde mercanciassiempre y cuando no estes
obligadoainscribirteen el RUGy efectues

Maximo 03 exportacionesanualescuyo valor por
operacion no excedade mil délares americanos
(US$ 1,000

Por Unica vez en un afo calendario, cuyo valor
excedalos mil délares americanos(US$ 1,000) y
gue no superelos tres mil délaresamericanoqUS
3,000).

ANEXO 1

DECLARACION JURADA DE VALOR

Vo de nacionalidad .., Con dacumenta
de identidad N* domiciliado en &n merto a la
Ley del Pracetimento Administrativo General, Ley N® 27444 declaro €l valor FOB estimaca
de la mercancia. asi como los datos siguienles

Nombre ded preveedor
Fais oe ongen oe la mercancia

Descrpciony N de| Codigo | Marca | Modelo |Und. | Valor Unit | Valor Total
Caracteristicas Tec. |Serie

Declare bajo juramente que los presentes datos obedecen a |3 verdad,
sometiendome a las sanciones administrativas, civiles Yy penales que
correspondan en caso de falsedad de los mismos.

Lugar, dia, mes. afio

Firma



¢, Donde encuentro informacion sobre empresa
y formalizacion?

EL BANCO DE DESARROLLO DEL PERU

https://emprender.sunat.gob.pe/emprendiendo/d

https://www.cofide.com.pe/apoyo_mipym ecido-emprender/obtener-ruc

e.php

9" Formaliza Tres canales de atencion
Perd a tu disposicion.
i I mpu Isa tu Recibirés asesoria con nuestros gestores de

formalizacion para potenciar tu negocio y
formalizar a tus trabajadores.
iTe ayudamos a crecer!

emprendimiento

0 negocio!

ReCibe orienta‘:idn ﬁ Para una videoconferencia personalizada
Y

y asistencia ] b\]sfanos como sede virtual Formaliza Perd
1— aqul
técnica s:rvi:iusvirluale-.lmbnju.gnb.pe/exlmnel /web/citas
tuit
Ce ntro gra Hita @ Consultas al WhatsApp
920 000 316
Integrado
- @] Consultas al correo electrénico
formalizaperu@trabajo.gob.pe
Formaliza

PLATAFORMA DE APOYO AL EMPRENDEDOR Peru

https://www.tuempresa.gob.pe/
tuempresa@produce.gob.pe
914 104 392

https://portal.trabajo.gob.pe/formalizaperu/



https://emprender.sunat.gob.pe/emprendiendo/decido-emprender/obtener-ruc
https://www.cofide.com.pe/apoyo_mipyme.php
https://portal.trabajo.gob.pe/formalizaperu/
mailto:tuempresa@produce.gob.pe
mailto:tuempresa@produce.gob.pe

é;? Estudio de
Mercado

N\



PASO Il: Estudio de Mercado

¢, Como seleccionar mercados potenciales para exportar?

A Se recomienda empezar por los paises que son
socios comerciales.
A Busqueda de Informacion.
- Estadisticas.
- Criterios cualitativos y cuantitativos
- Experiencia de exportaciones u organizaciones
especializadas.




PASO I|I: Estudio de Mercado )

¢ Por gué es importante la Partida arancelaria o HS codr”

AGUACATES PALTAS,
FRESCOS O SECOS

& SUNAT

€

MINISTERIO DE ECONOMIA Y FINANZAS

> | ARANCEL DE

CAPITULO | ADUANAS

2022

PART' DA Decreto Supremo N° 404-2021-EF

NORMAS LEGALES

SUB PARTIDA DEL SISTEMA ARMONIZADO
SUB PART'DA NAND'NA Etlisgzt/(/aédn.www.qob.pe/uploads/docu

), ment/file/2676619/DS404 2021EF.pdf.
SUB PARTIDA NACIONAL

pdf
SUNAT: Area de Division de Clasificacion Arancelaria
Muestra para analisis fisico-quimico, debes pagar una

DESPA 1 PE.00.091 (Version: 5)/14/04/2021 tasa de S/ 163.00 , de acuerdo con el TUPA de la Sunat
Fuente: https://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/despacho/procAsociados/despa-pe.00.09.htm (Mesa de Partes Virtual)

Fuente: https://wwl.sunat.gob.pe/ol-at-ittramitedoc/reqistro/iniciar



https://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/despacho/procAsociados/despa-pe.00.09.htm
https://cdn.www.gob.pe/uploads/document/file/2676619/DS404_2021EF.pdf.pdf
https://ww1.sunat.gob.pe/ol-at-ittramitedoc/registro/iniciar

| 0804.40.00.00

Aguacates (paltas)

Webinar
Exportador

Partida :

Total de paises: 31

Detalle de Exportacién por:

Partida / Paises

en el Periodo elegido

(Cifras actualizadas al 31/05/2023)

Partida: AGUACATES (PALTAS) , FRESCAS O SECAS Fecha Ini/Fin.: 01.01.1998 / 31.12.9999

Mes :
Consultar

Ordenado por :

Valor FOB

~

#

Codigo Pais

Pais

Peso Neto Kg.

Valor FOB USD.

NL

Paises Bajos (Holanda)

52,394,752.95

101,107,652.25

ES

Espafa

32,577,999.80

63,820,533.44

CN

China

15,608,560.92

31,779,769.42

CL

Chile

15,228,297.04

22,642,523.26

GB

Reino Unido

9,580,162.00

19,413,524.83

RU

Federacién Rusa

4,482,784.00

9,764,545.91

HK

Hong Kong

4,180,636.00

8,583,736.87

KR

Corea del Sur (Republica de Corea)

2,160,615.20

5,463,927.43

O | 0 N o =W N

Jp

Japén

1,834,403.76

4,046,368.06

=
o

us

Estados Unidos

1,819,625.76

3,596,390.62

(\

rom.
pery



PASO Il: Estudio de Mercado

El empresario debe realizar un analisis del mercado internacional para
determinar la demanda potencial y oportunidades de negocio. ¢Qué
informacion basica debe tener un estudio y/o perfil de mercado?

A Indicadores macroeconémicos
e A Politica cambiaria.
Ambiente Distribucion

fisico y ~ fisica A Estructura y evolucién del mercado
demogréafico internacional interno, su volumen y su aumento.

A Tamario, crecimiento y densidad de la

Entorno poblacion y su distribucion
politico y .. : , .
sociocultural A Variaciones climatoldgicas
A Distribucion politica
El consumidor y A Sistemas de transporte y comunicaciones

el segmento
objetivo

A Definicién del segmento objetivo,
cuantificacion y potencial de crecimiento

A Segmentacién segtn poder de compra
A Habitos de consumo y sus tendencias
A Motivos de compra y usos del producto

12



PASO Il: Estudio de Mercado

¢, Donde encuentro informacion sobre estudios y guias de mercado?

M’l"”k”}‘!u Exportemos.pe ici Inteligencia para Exportar Servicios Digitales Promocién Comercial Asesoria Especialigada Contéctanos

Estudios de mercado e informacion destacada

Empresas con proposito:

» Presentacion Exportaciones Perd 2019:nueve Version PDF web | Version PDF imprasion | Versién PPT original
+ Presentacion Exportaciones Per 2018: Version en espariol | English edition | Chinese edition

rumbo a una Cultura Sostenible

Se parte del cambio, ingresa aqui.

Informacién y tendencias post-covid

«  Guia de Mercado Multisectorial Idanda.

"h r 0 . 0
@ iy »  Guia de Mercado Multisectorial Costa Rica.
Quiero descubrir nuevas Quiero fortalecer mis
oportunidades capacidades . . Y .
Encuentra informacion v data Fortalecerss tus habilidades » Nuevo Lanzamiento - Bebida organica de quinua y arroz en Hong Kong.
— - - » Nuevo Lanzamiento - Esparragos congelados en Corea del Sur.
Informes de mercado +  Nusvo Lanzamiento - Jengibre en polvo en Japén.
»  Perfil Producto Mercado - Mangos frescos o secos en Corea del Sur
INGRESA UN MERCADO Q. INGRESA UN PRODUCTO O PARTIDA ARANCELARIA Q »  Perfil Producto Mercado - Filete de Perico Congelado en Estados Unidos
»  Estudios Especializados - Oportunidades de Langostinos en Taiwan.
€5) INFORME DE PROSPECCION v »  Workshop - Nuevas tendencias del consumidor asociados con el Big Data y Analytics en el marco del COVID1S.
» Webinar - Tendencias de la industria textil post-covid.
€5) INFORME ESPECIALIZADO v » Webinar - Tendencias para las manufacturas Post-Covid en China.
[CH INFORME SECTORIAL o Si deseas revisar mas webinars de exportaciones, haz clic aqui.

» Infografia - Tendencias del consumider de ingredientes naturales para cosmética.
+» Infografia - EI consumidor hiperveloz.

Si deseas revisar mas infografias de exportaciones, haz clic aqui.

13



UNA NUEVA FORMA™
TENDER NUESTRA
{ ALIMENTACION

EL caceo o5 hma espitie
nalivatde América

probablemeste originaria
de b Amazona ocoidental
' £

THE BODY 580°1
LN CORs
Peri: SEIS RAZONES :
P40 QUELO CONVIERTEN Hin0USA)
EN EL TERRITORIO -
DELOS SUPERFOODS § . oo

Tendenmas del
mercado

of natural origin, which eathas moisturigers and
2 protect the skin from teather agents, pollution, and
|

‘Her,,,m

Wthnm Hourishmem

Fuente: https://www.bonappetit.com/recipes/slideshow/mango-recipes



https://www.bonappetit.com/recipes/slideshow/mango-recipes

PASO I|I: Estudio de Mercado )

Gasto de consumo por tipo de bien y/o seruicio

e Perfil del consumidor de
v VIETNAM — .
Ficha técica pora negociar<ery f S 885 Torsporte 123%
* CunGdO e
e L Foctosesenisonpoeriger 7%
0510 0229 03030 0400 507 & 60 Distribucion de La poblacién por grupos etarios Eﬁ o %
- [
Composicién del salario por tipo de trabajo l = 6%
o XIS W s =
USS 14 620 1
TET & oo o
uss2i0r
uss 1
US$ 8609 iSabias qu

55640

9 Oportunidades

2 \oe Buty, Bowren

Fichas técnicas de negociacion N A Fichas de perfil del consumidor
f f' Libro :Como negociar con éxito en 50 paises i autor: Llamazarez
In ogratias Garcia, Olegario

http://centroinformacion.promperu.gob.pe/cgi-bin/koha/opac-

Boletin de inteligencia de mercados: https://exportemos.pe/servicios-digitales/boletin- detail.pl?biblionumber=89 .
exportaciones INFOCENTER - PROMPERU

Infografias https://infografias.exportemos.pe/



https://exportemos.pe/servicios-digitales/boletin-exportaciones
https://infografias.exportemos.pe/
http://centroinformacion.promperu.gob.pe/cgi-bin/koha/opac-detail.pl?biblionumber=89

PASO Il: Estudio de Mercado

¢, Donde encuentro informacion sobre estudios y guias de mercado?

Nacionales

RAM, LMR

Plaguicidas LMR L

D e e T
S 105 s mgeTtane.

https://exportemos.pe/herramientas-digitales/ram
SUNAT

DETALLADO POR SUBPARTIDA NACTONAL

Retroceder | I

Manual para descarga

" EXPORTACION : Permite hacer consultas detalladas con variables Especificas por subpartida nacional,
del regimen de Exportacion definitiva desde el afio 1993 a la fecha. Se incluye el nombre del
exportador.

Se considera las declaraciones embarcadas y regularizadas hasta el dia de ayer, v las ordenes de
embarque del mes anterior que han side regularizadas dentro del plaze de 15 dias.
La informacion esta consolidada en un 98% a nivel nacional.

' IMPORTACION

FORMATO A : Permite hacer consultas detalladas con variables Especificas por subpartida
nacional, del regimen de Importacion definitiva desde el afio 1993 a la fecha. Se incluye
¢l nombre del importador.

Fuente: http://www.aduanet.qob.pe/aduanas/informae/aepartmen.htm

SENASA CONSULTADE REQUISITOS

PERU

Olmportacién ® Exportacion O Trénsito Intemacional
PRODUCTO:

Pais de Destino Pais de Origen

v v v

Fuente:

https://servicios.senasa.gob.pe/consultaRequisitos/consultarRequisitos.action

A S 4
S 4

WECHO EX LATINOAMERICA

Fuente: https://www.late.gob.pe/FrmLogin.aspx

Guias Internacionales

Multimercado

®

Requisitos para I3 exportacidn da confeccionas texdiles Muws

= Estados
Unidos

® ®60 O®

Guia de Reg Sanitarios y Fitosanitarios para Exportar Alimentos  los Estados Unidos
ia de etiquetado para exportar alimentos a Estados Unidos.

ia de Reconocimiento de una Sustancia GRAS en Estados Unidos.

Guia de alertas de importacitn de Estados Unidos y gestion para la exdlusion de |a lista roja
de la FOA

Requisitas pars la exportscion de Paiche, subproductos y derivados, 3 Estados Unidas.

Guia para el desamollo de registros en base a la regulacion de Estados Unidos para
aliementos conservados de baja acidez y acidificados
‘Guia sobre I3 ley contra el bioterrorisma de Estades Unide:

oo

. Unién

Europea

e ®

Programa de apoyo a las exportaciones hacia los mercados de Alemania y Europa - Import
Promotion Desk (IPD}

de Dossier Novel Food Sacha Inchi
Guia de Requisitos Sanitarios y Fitosanitarios para Exportar Alimentos = la Unién Europea
Renuistos para la exporiacidn de Paiche, Subproductos y derivados, a la Unidn
Eurnpea Muevs

(£ [

®

Guia de requisitos de acceso de limentos 3 México

E @ Guia de requisitos de acceso de Aimentos a Tsilandia
Tailandia
i ® Guia de requisitos de acceso de Alimentos 3 Sudsfrica

Sudafrica
Turquia ® Guia de requisitos de acceso de Alimen
- Ecuador © Guia de requisitos de acceso de alimentos 3 Ecuador
L Chile © Guia de requisitos de acceso de alimentos 3 Chile
. Rusia @ Guia de requisitos de acceso de alimentos a Rusia
itl Canadi ® Guia de requisitos de acceso de alimentos 3 Canads

Brasil

®

Guia de requisitos de aceeso de alimentos 2 Bras

) cores

del Sur

®

Guia de requisitos de aceeso de alimentos 3 Corea del Sur

Japén

Guia de requisitos de aceeso de alimentos 3 Japén

- China

®

‘Guia de requisitos de acceso de alimentos 3 China

Regulaciones Promperu: https:/exportemos.pe/asesoria-
especializada/regulaciones-para-exportar

16


https://www.late.gob.pe/FrmLogin.aspx
https://exportemos.pe/asesoria-especializada/regulaciones-para-exportar
https://servicios.senasa.gob.pe/consultaRequisitos/consultarRequisitos.action
http://www.aduanet.gob.pe/aduanas/informae/aepartmen.htm
https://exportemos.pe/herramientas-digitales/ram

PASO I|I: Estudio de Mercado )

POR DESTINO:

GOBJERNO DE

MmEexico SIAVI4O0
LA Gl semeendmiente | Minhacionda

POR UNA COLOMEIA MAS HONESTA

DIAN - MUISCA - ARANCEL

o 073
Perfil de la mercancia PRO O OM BIA otorioss | | 2
Consuttas Arancel ' I
General DATOECERERATEES EXPOSTACIONES TURISMO INVERSION MARCA Pals
Por medidas Nivel Cadigo Codigo Cédigo Desde Hasta Leg
Complem. Suplem.
Por cbaigo de nomancistura prtye 0504 40.00.10 08-290-2020

£l
9
r
9|
2
frd

>

OCOMER

DEL COMERCIO EXTERIOR DE COSTA RICA

SIECA

SECRETARIA DE INTEGRACION
ECOROMICA CENTROAMERICANA

=]
SAJ

PROM

— PRO ECUADO

IRBTITUTO OFE FF‘J L N=X-NE:
EEPOATACDIONES @ HYEZRASEI

-F]

oE
HES

Comision | espaiiol Buscar
| o ®

DG TRADE

F Access2Markets
TF“ [ —————
r rd

UNITED STATES
INTERNATIONAL TRADE COMMISSION

Gl WEECl 8 PO Inicio  Mercancias v Servicios v  Inversion v Mercados v Caja de herramientas v Contacto
[ e b [BL " R R il N LY

Asistente comercial



http://www.usitc.gov/
http://www.usitc.gov/
http://www.sieca.int/
http://www.sieca.int/
http://www.icex.es/
http://www.icex.es/
http://www.prochile.gob.cl/
http://www.prochile.gob.cl/
http://www.procomer.com/
http://www.procomer.com/
http://www.proecuador.gob.ec/
http://www.proecuador.gob.ec/
https://www.cia.gov/es
https://www.cia.gov/es

PASO I|I: Estudio de Mercado 18

POR BLOQUE:

Casa | Contacto | Carreras | Extranet | EEA-lex | HerramientawebdelEEE | Publicaciones | Diario Pdblico

OBSERVATORIO ¥ é

! 5t

EEE / RELACIONES RELACIONES X e P - o
EFTA SOBRE EFTA COMERCIALES SALA DE PRENSA Dialogo publico-privado sobre electromovilidad

'y CON LA UE
GLOBALES
iz i 5 30 de marzo 2022 w '\/ J .Q\
T 9,00 a 13:00hs. (Hora Uruguay) [eeray] fry ALADI
Home Marketinformation Projects News Events SOyears AboutCBI | a |

https://www.efta.int/

COM U N | DAD CBl is the Centre for the Promotion of Imports from developing countries
81 support: le aconomiez. We help small 3nd medium-sized enterprises (SME) strengthen their acoromic. social snd envirol

v Quignes  Sistema Anding Normafiva . - :
| Tema e M
& somos @ nfegracian W Docmrod Andina Podiveca - Ptkacoes www.cbi.eu E R C o S U R

http://www.comunidadandina.org/ https://www.mercosur.int/



http://www.cbi.eu/
http://www.comunidadandina.org/
https://www.efta.int/
https://www.aladi.org/accesoamercados/
https://www.mercosur.int/

PASO Il: Estudio de Mercado

Otras herramientas de inteligencia comercial:

INTERNACIONAL:

‘Trade staisticsforintemational business development
Wonthly, quartrly and yearly trade data. Import & exportvaues, volumes, growth ates, market
shares, etc.

TRADE MAP @

Trade Map provides - in the form of tables, graphs and maps - indicators on export performance, international demand, atemative markets and
competitive markets, as well as a directory of importing and exporting companies.

‘Trade Map covers 220 countries and terrtories and 5300 products of the Harmonized System. The monthy. quarterly and yearly trade fiows are
avallable from the most aggregated level to the tarif ine level

-~ B

Service ®Singie  © Group ‘

B X i Adcedsearcn

* Country ORegion | Bxi

[Tladelmwm] erBt/TmeSem] {Qmme%] ‘mmryrmm] Compenies

Growhof countes mports
Imported product Total Product Totl Product ol

i S s
O Germany —|
p t sl " )
N Y i .
- Fs 5 Horg Kong.Chire

www.trademap.org/

$41TC  SUSTAINABILITY MAP
" NETWORK TRENDS I COMMUNITY ABOUT

Welcome to our new Standards Map!

Standards Map provides information on standards, codes of conduct and audit protocols addressing sustainability hotspots in

global supply chains.

https://www.macmap.org/

o

,’g 1TC Exportar mapa de potencial

DETECTAR OPORTUNIDADES DE EXPORTACION PARA EL DESARROLLO COMERCIAL

cAsA PRODUCTOS MERCADOS EXPORTADORES

LOGIN

ACERCA DE RECURSOS v HERRAMIENTAS DE ITC

Detectar oportunidades de exportacion para el desarrollo comercial

El Mapa de Potencial de Exportacion es una
herramienta gratuita que convierte el andlisis
ecanémico en informacion comercial practica
utilizando la metodologia de potencial de
exportacion del [TC.

Con las visualizaciones personalizables y
compartibles del mapa, puede detectar:

1. productos, mercados y proveedores con
potencial de exportacién (sin explotar)

2. oportunidades para la diversificacion de las
exportaciones

Comuniguese con nosotros si desea desarrollar

un andlisis personalizado o una version
del pais de Export Potential Map, explorando, por
ejemplo:

« impactos en el empleo asociados con el

potencial de exportacion

« oportunidades para construir cadenas de

valor (regionales)

« potencial de exportacion de servicios

* la seleccion de productos y socios

estratégicos para las negociaciones de

politica comercial

‘n Export Potential Map

https://exportpotential.intracen.org/en/

2 GLOBAL MRL DATABASE™

Prompen - Professionsl -
(=l PESTICIDES

Pastcida MRLs  Change Report  MarketInfo  User Guide

View up to two weeks of recent MRL updates made to the database.
Users may alss sign up o be sent daily email notifications when MRL changes are made.
Select Commodities, Pesticides, and Markets to include in your search.

[ Commodities
Pesticides
EMarkets

Gt Range: ] ®

https://bcglobal.bryantchristie.com/db#/

£ C> D _F O
Al LA CE N _T. A0 L1LS
International Food Standards

http://www.fao.org/fao-who-codexalimentarius/es/



http://www.trademap.org/
https://bcglobal.bryantchristie.com/db#/
https://www.macmap.org/
http://www.fao.org/fao-who-codexalimentarius/es/
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PASO llI: Perfil de tu producto )

Se recomienda analizar las caracteristicas del

producto:

N ¢Responde a las necesidades, gustos y preferencias, modas y
tendencias del mercado al que apuntamos?

N ¢ Se diferencia en algo con respecto a los productos de la
competencia?

N ¢Se ajusta a los requerimientos de cantidad, calidad, etiquetado y
proteccion del medioambiente?

N ¢ Todos los productos peruanos ingresan a los mercados

Internacionales?

Regulaciones para exportar:
https://exportemos.pe/asesoria-especializadal/requlaciones-para-exportar



https://exportemos.pe/asesoria-especializada/regulaciones-para-exportar

A Barreras no arancelarias

Cuotas, Antidumping,

Seguridad

Medio Ambiente

Aspectos Sociales

Embalaje de madera

Limites maximos de residuos
plaguicidas (LMR)

No exceder niveles de metales pesados
Autorizacion de denominacion de

X X X X X X

X X

origen
X Autorizacion de por ministerio de
cultura




Regulacion por producto

A Certificados

Productos origen vegetal: Certificado fitosanitario (SENASA)
Productos origen animal: Certificadozoosanitario (SENASA)
Alimentos procesado: Certificado sanitario (DIGESA)

Productos organicos: Certificado de productos organicos
(laboratorios privados)

Cosmeéticos, medicamentos y aparatos meédicos Certificado
sanitario (DIGEMID)

Producto pesquero: Certificado Productos Hidrobiologicos
(SANIPES - ITP)

Productos de proteccion como flora Y fauna: Certificado CITES
(SERFOR)

Joyas : marcado sobre la pureza del producto.

MINISTERIO DE SALUD

z Nambes y Codigo del Fataticimionto Hanizado

Dantine de s Productos

AAAAAAAA

SENASA




Textiles: normativa de etiquetado segun pais destino

Para prendas de vestir es necesario tener en cuenta

|l a finodeeatiiquaet adoo que indica | a informggcli_n
gue debe contener la etiqueta de una
prenda de vestir, como: ERVICIS A

EXPORTADOR

ANombre del importador/exportador.

ANombre y porcentaje de fibras que componen la
prenda principal.

Aais de origen.

Aralla (En caso sea prendas de vestir)

Anstrucciones de cuidado y conservacion de la g2
prenda. ’ Exportacion de
Kotras especificaciones pertinentes de acuerdo al conrecciones

pais de destino. &
textiles

GUIA DE REQUISITOS PARA LA

Toda esta informacion debe encontrarse adherida a la
prenda, no borrarse y contener la informacion clara 'y
completa. La informacion de la etiqueta debe estar en
el idioma oficial del pais de destino.

- Requisitos para exportacion de

confecciones textiles: https://repositorio.promperu.gob
.pe/server/api/core/bitstreams/e7c7b0b3-8983-4088-
8d78-028e15ee4327/content

‘V’ I;‘):_"i'ru




PASO lll: Perfil de tu producto

A Barreras arancelarias

Acuerdos vigentes

ABlogues econdmicos: OMC, CAN, MERCOSUR, APEC, EFTA, UE

ABilaterales: Canadéa, Chile, China, Corea del Sur, Costa Rica, Cuba,
Estados Unidos, Honduras, Japon, Meéxico, Panama, Singapur,
Tailandia, Australia y Reino Unido.

Acuerdos por entrar en vigencia

AGuatemala, Acuerdo de Asociacion Transpacifico, Brasil, Alianza del
Pacifico - Singapur.

Acuerdos en negociacion

Alndia, El Salvador, Programa DOHA, Acuerdo de Asociacion
Transpacifico-TPP, Acuerdo de Comercio de Servicios-TISA, Turquia
y Hong Kong.

Fuente: http://www.acuerdoscomerciales.gob.pe/

éQué Acuerdos Comerciales

tenemos?
En vigencia
-::;E 'ﬁ/r- f '-ﬁ ]
< km BB
I~*1 == N
P — -
9, mm ® _ -!
I ﬁ
B=m -
—
_— S Y~ ﬁ
— I NS
Por entrar en vigencia
» -
Il I B ¢
En negociacidon
__(1 TISA ™ C+
- N L =
SECHEENEC\ Sy— =
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http://www.acuerdoscomerciales.gob.pe/
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PASO lll: Perfil de tu producto

Arancel Advalorem: Especifico, Mixtos.

PAIS DE DESTINO PAIS EXPORTADOR ANO PRODUCTO sA6 () (CODIGO DE LINEA ARANCELARIA NACIONAL
: . pme A - ; BUSCAR
 Pert v (2 Estados Unidos de A..v/ 2021 ) 080440 - Datiles, higos, pifias (ananas), ag... v
Ingrese la palabra clave para su producto

CODIGO DE LINEA ARANCELARIA NACIONAL DEL PRODUCTO

Certificado Origen

€0 0804400000 - Datiles higos pifias (anands) aguacates (paltas) quayabas mangos y mangostanes frescos o secos: Aguacates ...v/

Certifica que tus productos
son originarios del pais y goza
de beneficios comerciales

, \
Derechos de aduana (© J AUTO - CERTIFICABLE:
Por producto 0804400000 - Datiles higos pifias (ananas) aguacates (paltas) guayabas mangos y mangostanes frescos o secos: Aquacates (paltas) TDMA
Exportado desde Estados Unidos de América a Perti E * & @
Afio arancelario: 2021 (HS Rev.2017) UOTA [ ﬁ.&
USA Canada Australia South Korea
Régimen arancelario @ Arancel aplicado @ \
MFN duties (Applied) @ 6% 6% Para cualquier consulta sobre la normativa de Reglas de
Origen de los acuerdos comerciales, puedes enviar un

Preferential tariff for United States @ 0% 0% Detalles del acuerdo comercial W correo a origen@mincetur.gob.pe.

. Fuente: https://www.gob.pe/1042-ministerio-de-comercio-exterior-y-
Fuente: https://www.macmap.org/es/query/customs-duties turismo-la-auto-certificacion-para-el-certificado-origen



https://www.gob.pe/1042-ministerio-de-comercio-exterior-y-turismo-la-auto-certificacion-para-el-certificado-origen
https://www.macmap.org/es/query/customs-duties
mailto:origen@mincetur.gob.pe

9 4‘\
A Barreras arancelarias U

ALGAS PALTA Perfil de tu
A México (Con TLC)

producto

A Colombia (Con TLC)

Tariff regime (D NS Régimen arancelario @& Tar!fa
Tariff ® Aplicada ®
MFN duties (Applied) @ 20% Derechos NMF (aplicados) 15%
€
Preferential tariff (AAPCE67) 0%
Arancel preferencial para los 0%
for Peru ®
paises de la CAN ®
F 3
7oA

. *Para poder acogerse al arancel preferencial es
i} obligatorio el certificado de origen

A Nepal (Sin TLC) A Turquia Sin TLC

Tariff regime ® Applied Tariff © Régimen arancelario ®  Tarifa Aplicada @

MFN duties (Applied) @ 10% Derechos NMF (aplicados) @  45%

FUENTES:
https://www.macmap.orag/

((prom

pera


https://www.macmap.org/
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PASO lll: Perfil de tu producto

Regulaciones para exportar:

Inicio Condiciones de uso Material complementario Boletines Calendario de actividades Contacto Suscripcién

M
- : 2

L ] | Requisitos de
GBQIIiSitOS de acceso a mercados
acceSo * (RAM)

ram.promperu.gob.pe

a mgrca



http://ram.promperu.gob.pe
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.,Como mantenerme informado?

2 2

Z

N

N

N

Atencidn por correo:

exportaciones@promperu.gob.pe

Atencidn telefonica:

(511) 604 5601

Atencion por Exportemos:

Servicios de mensajeria instantanea por WhatsApp:
(51) 990 060 194

Atencidn por Telexportemos:

Solicita una cita virtual con una asesora: https://bit.ly/3rtjSOh
Atencidn Presencial:

De lunes a viernes: 8:15am - 12:45m y 2:15pm - 5pm,

en la sede Basadre.

Atencion por correo Biblioteca Virtual:
infocenter@promperu.gob.pe



mailto:exportaciones@promperu.gob.pe
https://bit.ly/3rtjSQh
mailto:infocenter@promperu.gob.pe

z Promocion de

tu producto

N\



PASO |V: Promocidn de tu producto

justria de la Vestimenta y . v £ AR v SELECCIONAR MERCADO

. Como difundir internacionalmente
la oferta de un producto?

A Participacion en ferias especializadas y misiones |
comerciales, asi como ruedas de negocios.

Feria Fashion World

| RUEDA DE NEGOCIOS
Rueda de negocios de

Tokio 2024 & Pert Moda Deco & 24
Alpaca... i

[ T 17 Rueda de negocios del sector di 25

" ocT Al L oc

A PromPerua cuenta con el calendario de actividades en el que s carios o oo o odots
se puede visualizar todas las ferias especializadas en las
que participa. https://exportemos.pe/promocion-
comercial/calendario-de-eventos

A Peru Marketplace canal online gratuito que Mincetur y ENDLESS
PROMPERU ponen a disposicion para la promocion de la BUSINESS
oferta exportable peruana
https://www.perumarketplace.com/

OPPORTUNITIES

31


https://exportemos.pe/promocion-comercial/calendario-de-eventos
https://www.perumarketplace.com/

PASO IV: Promocion de tu producto

¢Doénde puedo encontrar mas informacion acerca ferias internacionales?

MFers - portalferiashl

I 15US
E i
¥ 4
1 .
A 1
4
L\ g
. i
o 5o, 0
e R . ¢
} " : n
< o 3 LW
el A g

— P - , .
\J 3 expoalimentaria
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https://match.promperu.gob.pe/Home/Index

~ Contacto
Comercial
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PASO V: Contacto comercial

¢, Qué debo tomar en cuenta una vez establecido el contacto con el potencial
comprador?

A Lo ideal es que una vez establecido el contacto, se haya
enviado informacion sobre la empresa, cotizacion, catalogos,
muestras, etc., se desarrolle un contrato de compra venta
internacional.

Modelos de contratos de compra y venta
https://exportemos.pe/recurso/28117/contrato-de-
compra-y-venta-internacional

34



PASO V: Contacto comerci™

Algunas clausulas a considerar en el contrato
de compra venta internacional:

To I o T Do T Do o To Po T Po I»

Nombre y direccion de las partes.
Producto, normas y caracteristicas.
Cantidad.

Embalaje, etiquetado y marcas
Valor total del contrato
Condiciones de entrega.

Lugar de entrega.

Periodos de entrega o de envio.
Condiciones de pago.

Medios de pago.

|l ncumpl i miento de contrato
Jurisdiccion

Firma de las partes.

por

causas

13.1.
CONTRATO DE COMPRAVENTA INTERNACTONAL

Conste por el presente documento el contrato de compraventa internacional de mercaderias

que suscriben de una parte: ... o empresa constituida bajo
las leyes de la Republica ..................., debidamente representada por su
.......................... con Documento de IdcnttdadN eceeeeiceinieeon..., domiciliado en
su Oficina pnincipal ubicado en ... ... ... s ., a quien en adelante se

denominard EL VENDEDOR vy, de otraparte ................. S.A., inscrito en la Partida N°
... Del Registro de Personas Juridicas de la Zoma Registral N°
eeeeeeeeeeoamosaes Oc¢bidamente  representado por su  Gerente General don
............................. identificado con DNIN® _____.__._.__..__.. Y sefialando domicilio el

ubicado en Calle ........ Ne . .., Urbamizacion ............., distnito  de
................ provincia y dcpaﬂamcmu de . Rt:publlca del Perd, a

quien en adelante se denominara EL CO\IPRA.DOR., que acuerdan en los siguientes
términos:

GENERALIDADES
CLAUSULA PRIMERA:

1.1. Las presentes Condiciones Generales se acuerdan en la medida de ser aplicadas
conjuntamente como parte de un Contrato de Compraventa [nternacional  gotre las
dos partes aqui nominadas.

En caso de discrepancia entre las presentes Condiciones Generales y cualquier otra
condicién Especifica que se acuerde por las partes en el futuro, prevalecerdn las
condiciones especificas.

12,  Cualquier situacién en relacién con este contrato que no haya sido expresa o
implicitamente acordada en su contenido, debera ser gobernada por:

a) La Convencion de las Naciones Unidas sobre la Compraventa Intemacional de
Productos (Convencién de Viena de 1980, en adelante referida como CISG, por
sus siglas en [ngles ) v.

\ G,
< e

35
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PASO V: Contacto comercial

A También es importante conocer los Términos Comerciales Internacionales
gue delimitan nuestras responsabilidades y costos a asumir.

Determinan el lugar y forma de entrega de las

mercancias Yy el punto donde se produce la transmision
de riesgos.

NUEVOS
INCOTERMS

Determina el reparto entre el exportador e importador de
Sl 0S gastos relativos a las operaciones de transporte,
arga, seguro, etc.

2020

| —

Determina los documentos y tramites que debe

realizar el exportador.

INCOTERMS
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PASO V: Contacto comercial

ke JE BB B & &% E me B

Embalae y Tramsporte Trémites o0 Catgaa Fete Descarga Tramtes co Transpocte Descarga
vor e e Ay SADOTIACON borado o bugue Importacion  hasta destino on gostino
PAIS. CIUDAD, LUGAR DE ORIGEN TRANSFORTE PAIS, CIUDAD. LUGAR DE DESTINO
Incoterms”™ 2020 ICC | Reglas para cualquier modo o modos de transporte
EXW _cosTo B T N N N T N N e
resco T S = [ s =S s [ [
ECA costo I B N I T T D N N ——
Esco I N B N T I I T e
CPT _Costo I N N N N N D e e
resco [ D N SN T e e sy
Coso I NN N N DN DN . e e
cIP mesco N NN N B O s s ==
SEGURO e e s [T [EEmmey
DAP CcosSTO I I I D D N D e e oo
resco [ NN DN N N N . e e o
DPU costo I N N N I N N ey e
resco I D DN N D N N o e —
DDP costo I NN B N N D D D . e
nesco I NN BN N SN N N N e
Incoterms 2020 ICC | Reglas para transporte maritimo y vias navegables interiores
CFR costo I N N N D . T e s e
mesco I N DN N BN o e e s
FOB costo I N I I D S D e e
mesco I NS N N . e s e s e
EAS costo I N I I N D D N O
resco I D B BN m e e e e e
CIF costo I T N N N . T e e e
resco N N B B S S D O O .
SEGURO | Y = W e R e——— |
A VENDEDOR I COMPRADOR [ y



PASO V: Contacto comercial

A Establecer el medio de pago

Dependera de:

1. El poder de negociacion entre ambas partes.

El grado y tiempo de conocimiento entre el importador y el exportador.
El nivel de confianza entre las partes.

El tamafo y valor de la operacion.

a K~ WD

La frecuencia de las operaciones (mensuales, bimensuales, trimestrales,
otros).

o

Exigencia de cada economia.

K3 : : : :
fouﬁ// Promperud pone a tu disposicion el Simulador Financiero para medios de

NOTH pago, financiamientos y garantias.
https://simuladorfinanciero.promperu.qob.pe/



https://simuladorfinanciero.promperu.gob.pe/

PASO V: Contacto comercial

Transferencia internacional

1. Mercancia y documentos

—

2. Orden de pago

[ I

5. Abono en cuenta 3. Cargo en cuenta
Banco 4, Swift Banco
1. Mercancia y documentos 4. Swift
2. Orden de pago 5. Abono en cuenta

3. Cargo en cuenta

39



PASO V: Contacto comercial

Cobranza documentaria

)
RS m
=

<.

3

=

(1+]

o

=)
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=] =
n— -
: 3
[+ =] w

Banco

remitente

6.1. Retiro de mercancia

€

1. Embarque de mercancia

3. Remesa de documentos

>

7. Transferencia

>

(

4. Notificacion

uoId0)dady °g

j= 8
m
j= %
(=]
[m]
c
3
m
=
-
o
w

Banco

cobrador

6. Cargo en cuenta

40

1. Embarque de la mercancia
2. Envio documentos

3. Remesa de documentos

4. Notificacion

5. Aceptacion de documentos
6. Cargo en cuenta

7. Retiro de mercancia

8. Transferencia

9. Pago
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PASO V: Contacto comercial

Carta de crédito

1. Contrato de compraventa
internacional
2. Aperturadelacartade
, crédito a favor del
5. Mercancia ) exportador
3.  Envié delacartade
1. Contrato crédito al banco del
4. Notificaciéon de la carta de
crédito al exportador
5.  Embarque de la mercancia
6. Entregadelos
documentos de
exportacion
7. Pago al exportador (L/C a
la vista)
8. Envio delos documentos
al banco del importador
9. Reembolso entre bancos
10. Entrega de documentos al
importador
11. Retiro de la mercanciaen
la aduana

pinjsado
oBod ‘6

juawWwnd0( ‘9
ap pnyANoS '

’

uoIdD

8. Documentacion

4, Aviso
€

11. Pago

3. Emision de C/C

—

Banco 7. Documentos

avisador

10. Cobertura

—
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PASO VI: Tramite de aduanas

MODALIDADES DE EXPORTACION

Formato de Declaracion Unica de Aduanas
(DAM)

Valor FOB desde 5000.00 Dolares (>)

Si interviene Agente de Aduana

EXPORTACION SIMPLIFICADA

Formato de Declaracion Simplificada
de Exportacién (DSE)

Valor FOB hasta 5000.00 Délares
(<)

No interviene Agente de Aduana

Formato de Declaracion Exporta
Facil (DEF)

Valor FOB hasta 7500.00 Délares y
un limite de peso de 30Kg por bulto.

No interviene Agente de Aduana
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