
Cómo Fijar Precios de 

Exportación ___________________________________________ 



Introducción 

  

 Una de las preguntas más 

frecuentes que el 

empresario exportador se 

formula es: ¿Cuál es el 

precio de mi producto de 

exportación en el lugar 

que requiere mi 

comprador internacional?  



Introducción 

 

ÁPara fijar costos y precios 

debemos considerar método que 

analice todas las variables posibles 

 

ÁPara definición de precios, 

elemento subjetivo puede ser útil 



Introducción 
ÁDebe distinguirse entre decisiones de 

política de precios, fijación de precios y 
cotización (costeo). Todas están 
relacionadas, pero con fines y funciones 
diferentes 

 

ÁExiste influencia de factores 
controlables y no controlables 

 

ÁJuicio no cuantitativo y experiencia son 
importantes 



COSTOS Y GASTOS 

COSTO 

 

ÅEs el desembolso al que obliga 
determinado objeto o actividad 

 

ÅSirve para identificar la cantidad 
de dinero que se debe calcular 
para cubrir su proceso de 
producción o de comercialización 



COSTOS Y GASTOS  

COSTO 

Valor sacrificado para 

adquirir bienes y lograr 

beneficios presentes o 

futuros 

 

ÅAdquirir materia prima es 

costo que busca beneficios 

luego de transformación y 

venta 



COSTOS Y GASTOS 

GASTO 

 

ÅCostos que han producido 

beneficio, pero que han expirado 

 

ÅSalarios de oficina son gastos 

aplicables durante el período de 

producción 



COSTOS Y GASTOS 

 

Costos no expirados, ni 

procesados y que otorgan 

beneficios futuros, se denominan 

activos 

 

   Ejemplo: Maquinaria 



Etapas del procedimiento para 

fijar precios de exportación 
ÅEtapa 1.- Análisis de costos 

ÅEtapa 2.- Análisis de mercado 

ÅEtapa 3.- Determinación de 

límites del precio 

ÅEtapa 4.- Determinación de 

objetivos y estrategias de 

fijación de precios 

ÅEtapa 5.- Estructura de precios 

ÅEtapa 6.- Cotización de precios 

y condiciones de venta 



Análisis de costos 

 

ÅCosto del producto 

 

ÅCosto de distribución y ventas 

 

ÅCosto de ayuda a la comercialización 



Costo del producto 
Costos Primarios 

a) Mano de Obra Directa 

 La que se emplea realmenta en 

producción: Transformación o 

montaje del producto 

 

b) Materiales Directos 

 Los que se incorporan al 

producto: materias primas y 

partes del producto 



Costo del producto 

ÅCostos Primarios 

 

ÅGastos directos 

 Cualquier otro gasto conectado al 

producto o trabajo concreto 

 Ejemplo, construcción de una 

matriz 



Costo del Producto 

 

Gastos Generales de Fabricación 

 

a) Mano de obra indirecta 

 Salarios de capataces, 

encargados de limpieza y 

conservación, inspectores, 

resto de personal 



Costo del Producto 

 

Gastos Generales de Fabricación 

 

b) Materiales indirectos 

 Ayudan a la elaboración, pero no 

forman parte del producto: 

lubricantes, repuestos, grasas 



Costo del Producto 

 

Gastos Generales de Fabricación 

 

c) Costos indirectos de 

fabricación 

 Depreciasiones, aportaciones 

diversas, seguros, energía 

eléctrica, agua, entre otros 



Costo del Producto 

 Gastos Generales y de 

administración 

 

 Intereses por capital, luz, 

alquileres, energía eléctrica, 

salarios administrativos, entre 

otros 



Costos directos de 

exportación 

ÅEmbalaje 

ÅMarcado 

ÅUnitarización 

ÅDocumentación 

ÅManipuleo 

ÅAlmacenaje 

ÅTransporte 

ÅSeguros 

ÅAduana 

ÅBancarios 

ÅAgentes 

 



Costo indirecto de 

exportación 

 

VAdministrativos (sueldos 

y salarios) 

 

VInventario (capital 

inmovilizado) 



Empaque 
ÅCosto del empaque que se 

utilizará de acuerdo con el 

producto, con las exigencias 

del mercado de destino, y el 

modo de transporte 

diferenciándolo del embalaje y 

del envase. 

  

 Incluye: 

 Mano de obra manual y/o 

mecánica, materiales, 

accesorios y marcado 



Unitarización 
ÅEs la agrupación de productos 

en sus respectivos sistemas 

de empaque y/o embalaje, 

sobre un paleta (estiba) 

debidamente asegurado con 

esquineros, zunchos (flejes), 

grapas, mallas o películas 

envolventes de tal manera que 

se puedan manipular, 

almacenar y transportar como 

una sola "unidad de carga", de 

forma segura  



Unitarización 

ÅLos principales elementos 

empleados para la 

unitarización son:  

 - Cajas de madera 

 - Paletas o parihuelas y su 

estiba (esquineros, grapas, 

mallas o películas, rótulos) 

- contenedores 

- "Big Bags" 
 



Contenedorización 

 

ÅLlenado del contenedor 

 

ÅAlquiler del contenedor 

 

ÅMaterial para fijar el producto 

(trincado) 



Manipuleo en local exportador 

 

ÅDespués de envasada, 

empacada  y/o embalada la 

mercancía, el proceso de 

exportación continúa con una 

operación de manejo, bien sea a 

centros de distribución o a un 

medio de transporte  



Manipuleo en local exportador 

ÅLa manipulación de las cargas está 

reglamentada en la mayoría de los países 

 

ÅForma parte de convenios - Organización 

Mundial del Trabajo OIT  

 

ÅUna persona no debe manipular directamente 

cargas con peso superior a 25 kilos o 35 kilos 

sin el apoyo de equipos diseñados para tal 

fin 



Documentación 

ÅCosto de los documentos 

necesarios para realizar el 

embarque de exportación 



Documentación 
ÅFactura comercial 

ÅPacking list 

ÅCertificado de origen 

ÅDocumentos de transporte 

ÅCertificado fitosanitario  

ÅCertificado zoosanitario  

ÅCertificado de calidad  

ÅOtros, pueden ser exigidos por los 

clientes, o autoridades en el 

exterior del país importador  



Transporte Interno 
 

ÅMovimiento físico de las 

mercancías desde las 

instalaciones del exportador, o 

desde un almacén en particular, 

hasta su entrega al transporte 

principal en el punto de entrega 

convenido  



Almacenaje 

ÅEl almacenaje es el acopio ordenado 

de la carga en un sitio adecuado, 

bajo los parámetros técnicos que 

exige la mercancía, donde debe 

permanecer en condiciones 

apropiadas de seguridad para su 

posterior embarque  


