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{ Objetivos de las Negociaciones Comerciales Internacionales ]

» Fortalecer la integracion del Peru al mundo, vital para el desarrollo de una
economia pequena como la nuestra.

» Incrementar los flujos de inversidn privada, tanto extranjera como nacional.

» Generar mayor eficiencia econdmica a través de la asignacion mas conveniente de

| |

los factores de produccion.

Mejorar la calidad de vida de los peruanos

» Precios mas bajos para los consumidores.
» Mayor variedad y calidad de productos.
» Impacto positivo en el numero y calidad del empleo.
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Significativa Apertura Comercial

70%

60%

50%

40%

30%

20%

10%

0%

Fuente: MEF
Elaboracion: MINCETUR

Peru: Promedio arancelario simple

[ 66%

El Arancel Efectivo es de
1,5%

wl. 90 Dic. 90 Dic. 92 Dic. 99 Abr. 2011



Comercio Exterior: Perspectiva de Largo Plazo

Exportaciones Peri-Mundo
(USS Miles de millones)
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La velocidad de crecimiento exportador del Peru ha venido
superando el promedio de la region
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Comercio Exterior: Coyuntura

Exportaciones

(US$ Millones) Cobertura de los Acuerdos
Acuerdos comerciales 2009 2010 1:)/7(:9 Part CO merc | al es (%), 2010
Vigentes 19 652 24 875 27% 70%
Estados Unidos 4771 6032 26% 17% -
chine sor9 sass 3w 15w Acuerdos Vigentes o por
CAN (incl. Venezuela) 2161 2510 16% 7% 94%
MERCOSUR (ACE 58) 612 1129 85% 3%
México (ACE 8) 243 286 18% 1%
Chile 731 1371 88% 4%
Canada 2311 3329 44% 9%
Singapur 8 7 -14% 0%
Corea del Sur 750 896 20% 3%
EFTA* 3988 3879 -3% 11%
Por entrar en vigencia 5889 8754 49% 24%
Unidn Europea 4325 6565 52% 18%
Japén 1377 1792 30% 5%
Tailandia 50 98 96% 0%
Panama 91 254  178% 1%
Costa Rica 46 44 -4% 0%
En Negociacion 329 333 1% 1%
Transpacifico** 205 207 1% 1%
Guatemala 59 51 -13% 0% En negociacién/sin negociar
El Salvador 17 25  48% 0% 6%
Honduras 48 49 2% 0%
Sin Acuerdo 1203 1775 48% 5% * EFTA (sélo vige_nte para _Suiza y_Liechtenstein) _
* TPPA (Australia, Brunei, Malasia, Nueva Zelanda y Vietnam,
Total Importado 27073 35737 32% 100% excluyendo a Chile, Estados Unidos y Singapur)

Fuente: SUNAT. Elaboraciéon: MINCETUR

94% de nuestras exportaciones se dirige a mercados con los que tenemos acuerdos

comerciales vigentes o por entrar en vigencia




El éxito exportador peruano genera un efecto dinamizador en la

economia nacional
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Para el 2016 se espera duplicar el numero de empresas exportadoras y triplicar las

exportaciones no tradicionales




Comercio Exterior:
Indicadores de Desempeino 2010-2012

Participacion del intercambio
comercial en el PBI

Participacion de las exportaciones
no tradicionales respecto del total
exportado

Valor de las exportaciones
(US$ Mill)

Fuente: SUNAT, BCRP, MEF
Elaboracién: MINCETUR
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Aprovechamiento de Acuerdos Comerciales
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[ Aprovechamiento de Acuerdos Comerciales ]

Resultados al 2° ano de vigencia del TLC con EEUU

Para nuestras exportaciones:
En los 2 primeros aios de vigencia del TLC (Feb2009-Ene2011):

v’ Las exportaciones a EEUU alcanzaron los USS 10 817 millones. De ese total, el 99,5% se
encuentra en la categoria de desgravacion inmediata.

v' 418 nuevos productos exportados: 96% son no tradicionales, destacando los rubros
metal mecanico (32%), quimico (20%) y textil (11%).

v' 1312 nuevas empresas exportadoras a EEUU (USS 302 millones): 96% fueron pequefias y
micro.

En el 2° aifio de vigencia del TLC:

v' Las exportaciones llegaron a USS 5 965 millones (+23% con respecto al 1° afio), las
exportaciones no tradicionales crecieron en 27%.

v" Se incrementd el valor exportado de 889 productos no tradicionales.

v' 624 productos no tradicionales incrementaron sus ventas en mas del 50%. Ejemplo: uvas
frescas (+54%), camisas de punto de algoddn (+135%), mangos frescos (+60%), barras de
cobre refinado (+104%), entre otros.
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[ Aprovechamiento de Acuerdos Comerciales

Resultados al 2° ano de vigencia del TLC con EEUU

Para nuestras importaciones:
En los 2 primeros aifios de vigencia del TLC (Feb2009-Ene2011):

v' El 86% de las importaciones de bienes de capital y materiales de construccion y el 62%
de materias primas y productos intermedios provenientes de EEUU ingresd a Peru
libre de arancel (acceso inmediato).

v' 645 productos cuya importacidon se abaratd gracias a las preferencias arancelarias
otorgadas en el acuerdo. Entre ellos: maiz amarillo duro, vehiculos ensambla-dos,
manufacturas de plastico, tintas para imprimir, coque de petrodleo.

En el 2° afio de vigencia del TLC:

v El valor de las importaciones peruanas desde EEUU alcanzd USS 5 942 millones (+37%
con respecto del 12 afio de vigencia).
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Nuevos Acuerdos Comerciales: Logros 2011
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Nuevos Acuerdos

comerciales en
vigencia
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Nuevos Acuerdos
comerciales
suscritos

a4

Acuerdos en
negociacion

1. Tratado de Libre Comercio-Corea del Sur
2. Tratado de Libre Comercio-EFTA

oOunhRWNRE

Acuerdo Comercial con la Unidn Europea
Acuerdo de Asociacion Econdmica-Japon
Tratado de Libre Comercio-Panama
Tratado de Libre Comercio-Costa Rica
Acuerdo de Integracion Comercial-México
Acuerdo Comercial con Guatemala

hONRE

Acuerdo de Asociacion Transpacifico
Acuerdo con Venezuela

Acuerdo Comercial con El Salvador
Acuerdo Comercial con Honduras
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Nueva pagina we

b sobre los Acuerdos Comerciales del Peru

v" En este portal, se atiende
en tiempo real las
consultas del usuario de
comercio exterior, se
solicita y programa
eventos de difusidén y
capacitacion sobre los TLC
del Peru en cualquier
lugar del pais.

Q_ Buscar.

Ministerio
de Comercio Exterior
y Turismo

éQué Acuerdos Comerciales

tenemos?

En vigencia

En negociacién

d

Y lwl

Contéctenos

Acuerdos Comerciales del Pert

En los noventa, el Per( empezd a exportar mas productos, a la vez que abria su mercado al ingreso de insumos, y bienes
de capital que sus sectores productivos necesitaban para asegurar su competitividad y especializacion.

En esa época, el Peri empezd a aprovechar algunos sistemas de preferencia comercial que paises como Estados Unidos
y aquellos en la Unién Europea ofrecian a algunos paises como Perl. Estas preferencias permitian que las
exportaciones peruanas no pagaran el arancel o impuesto a la importacién para ingresar a esos mercados. Sin
embargo, aunque eran muy buenos y el Peru los aprovechaba cada afio mejor, estos sistemas no beneficiaban a todos
los productos, sino solo a algunos, o tenian plazos cortos, o condiciones y tramites complicados que hacian dificil
para los productores peruanos usarlos. Las exportaciones peruanas continuaban aumentando, pero no se tenia la
seguridad de que estas preferencias comerciales continuaran por siempre, y eso impedia a los peruanos iniciar
proyectos mas grandes y a largo plazo y para exportar al mundo.

Por eso, para consolidar el acceso que sus productos ya tenian a esos mercados, el Perl decidié negociar acuerdos
comerciales con los paises a los que mas vendia y vende hoy. Con esos acuerdos, todos los beneficios que tenia el Peru
para exportar ya no serian temporales ni limitados en cobertura, sino que estarian consolidados en acuerdos
comerciales que complementarian los procesos de integracién mu teral y regional. Estos Acuerdos no tienen solo
compromisos sobre comercio de bienes, sino que también incluyen disposiciones sobre servicios, propiedad
intelectual, inversiones, entre otras, que permiten desarrollar una oferta diversificada de bienes y servicios de calidad,
y dar valor agregado a nuestros productos.

Hoy el Per( ya cuenta con acuerdos comerciales que le abren los principales mercados del mundo: esos en donde
millones de consumidores esperan conocer, apreciar y disfrutar los productos y servicios que Perl puede ofrecerles.
Este portal es una plataforma oficial del Estado Peruano para informar a los ciudadanos sobre estos acuerdos
comerciales y las grandes oportunidades que brindan. Contiene también una plataforma de atencion directa al
ciudadano, para atender sus consultas y conocer sus proyectos. Ahora que el Per( tiene estos acuerdos, el Estado
trabaja para que cada vez mas peruanos puedan beneficiarse de ellos. Aqui podemos saber cémo.

Bienvenidos.

www.acuerdoscomerciales.gob.pe

Acuerdos Comerciales del Peru
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