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Estrategia

CLAVES DE UNA ACERTADA ESTRATEGIA GLOBAL:

Esta consta de 3 componentes distintos:

1) Desarrolla la estrategia básica, que es la base para una

ventaja estratégica sostenible.

2) Internacionaliza la estrategia básica, mediante la expansión

internacional de actividades y adaptación de la estrategia

básica.

3) Globalizar la estrategia internacional integrando la estrategia

para todos los países
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CAMPAÑAS DE PROMOCIÓN:

• PUBLICO META

• OBJETIVOS ESPECIFICOS

• PRESUPUESTO

• ESTRATEGIA MEDIOS DE COMUNICACIÓN

• MENSAJE

• ORIENTACION DE LA CAMPAÑA

• EFECTIVIDAD DE LA CAMPAÑA
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La Promoción internacional

Las estrategias de promoción globales, regionales y locales.

La estrategia de promoción y los nuevos mercados de exportación

La promoción internacional directa e indirecta.
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La Promoción internacional
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Mezcla Promocional

1. PUBLICIDAD

2. VENTAS PERSONALES

3. PUBLICIDAD NO PAGADA

4. PROMOCIÓN DE VENTAS 

5. PATROCINIO



PUBLICIDAD

Publicidad Internacional:

“Proceso de comunicción masiva e impersonal en la que
un anunciante (Patrocinador) plenamente identificado y
previo pago, envía información específica a diversos
medios de comunicación, electrónicos o impresos a un
conjunto de individuos, en una ciudad un país, una región,
un continente o al mundo entero con la finalidad de
notificar informar, persuadir a los consumidores sobre su
existencia y la de sus productos, tratando de generar una
respuesta favorable”

* La Promoción Internacional para Productos y Servicios

By José Enrique Pedroza Escandón



PLAN DE PROMOCIÓN COMERCIAL – PROMOTION FILE

I. Resumen Ejecutivo

II. Situación actual

-Descripción de la naturaleza del Negocio:
-Misión:
-Visión:
-FODA Análisis:
-Identificación y descripción del Mercado Objetivo
-Entorno competitivo:
-Requisitos de acceso al mercado:
-Lista de temas clave del negocio que son posibles desafíos
-Cuestiones clave

III. Competencia y Análisis de Problemas

-Análisis sobre la Competencia
-Análisis del mercado
1. Tamaño
2. Segmentación
3. Potencial de compra
4. Análisis de la oferta
5. Análisis de la demanda
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IV. Análisis del Producto
1. Tecnología desarrollada

2. Costos de exportación (DDP)

3. Precios en términos globales

4. Análisis de barreras arancelarias

5. Análisis de Barreras para-arancelarias

V. Determinación de objetivos y estrategias
1. Objetivos

2. Estrategias para conseguir clientes en mercado objetivo

VI. Plan de Acción
Marketing Mix
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VII. Plan de Promoción

1. Análisis y selección de Feria Internacional

2. Costeo y análisis logístico-operativo de la Feria

3. Adaptación/presentación del producto adaptado al
mercado y feria seleccionados.

4. Estrategia de presentación del stand

5. Material promocional

6. Cotizaciones

VIII. Conclusiones

XV. Fuentes



Importante herramienta del marketing, un gran escaparate

comercial y un medio de comunicación importante.

Son un fenómeno de aceleración del proceso de venta que

permite optimizar la relación coste de venta/cliente, en un

entorno privilegiado para una venta profesional.

Es uno de los pocos espacios donde concurren personas

con la voluntad de vender y de comprar al mismo tiempo y

con gran intención de hacer negocios.

*“Aún estamos lejos de que el email reemplace al café”

Ferias Internacionales



http://www.nferias.com/

http://www.nferias.com/


http://www.portalferias.com/

http://www.portalferias.com/
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